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【青岛汉缆股份有限公司】

【公司规模】：

� 公司分别在焦作、修武、北海、长沙、常州有厂家；公司青岛总部：2180

多人，焦作和修武近 1000 人，其他地方 600 人左右。

【产】：

� 2015 年公司总部用铜量一般，每月最多 3000-3500 吨；2013 年-2014 年

旺季阶段用铜量 4000-5000 吨/月，淡季 2800-3000 吨/月；2015 年基本

都处于淡季，而且今年 4季度用铜还将减少。

� 采购方面：公司采购原料电解铜和铜杆，公司铜杆加工能力 3000 吨/月，

采购电解铜生产铜杆，不做进口。采购区域主要是山东，另外上海有一

小部分；山东供应商主要有：山东金升、东营方圆、阳谷祥光。上海主

要：江铜、金川、云铜。

【销】：

� 目前国网的订单不会很快体现需求，但是 8 月份的国网订单明显比 6月

份多。在定价方面，南网政策是当市场价格上涨 1000 元/吨以上，那招

标价格同样也会有所变化；而国网是分批定价，基本上价格是固定的。

� 2015 年海外订单表现是不错的，虽然总量没有明显增加，但是批次较多；

总量跟去年比无明显增加，主要是去年公司有科威特的 300 千伏特高压

项目 30 个亿，2台设备做了半年之久。而今年基本都是小订单，总量加

起来跟去年持平。

【存】：

� 产成品价格需要调整，企业产品库存，按单采购，公司不做原料库存；

铜杆采购正常周转，保证 2-3 天的用量，都是山东采购，天津大无缝 5

月份有采购，今天采购，明天就能送到厂。销售没有长单，以销定产。

淡旺季不明显，不会出现中断。

【利】：

� 公司毛利 10%左右，我们都是高压的；今年的海缆也不是很好，去年有

几个大单，今年都是小单。另外公司货款回收不及时，应收账款十几个

亿，电缆行业一般都会有账期，但原材料是现款现货，卖出去都是分期

付款；公司在银行方面信誉很好；我们今年付款不好的，就不做，控制

资金成本。

【期货】：
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� 国网订单，一部分要在 2016 年才能体现，但采购原料基本在今年，因此

公司会做好套期保值，而且是全保。公司在保值方面也有策略，当价格

在底部的时候，基本上就立即做套保，而当价格处于高位的时候，可以

缓冲一下，因此中标订单有可能会取消。

【市场】：

� 关于铝代铜，目前认为铝代铜还不成熟，电缆中，架空的铝线，架空绝

缘，农网用的比较多，一线城市用的少，但这个用铝量比例不是很大，

中国基本都是地底线缆，都是用铜的。欧美用铝合金线比较多，铜线和

铝线价格相差不大的话，铝代铜很难实现。

【青岛青缆科技有限责任公司】

【公司规模】：

� 公司产品结构中高压，10 千伏及以下产品为主，不生产特高压，不做汽

车电缆和通信电缆。目前公司大概 200 人左右。公司订单主要是民用项

目为主，政府订单非常少。

【产】：

� 公司用铜量，700-800 吨/月，货值 4000 万/月左右，其中铜占 70%,大概

3000 万。目前开工率大概在 80%左右，闲置的设备比较少；公司采购原

料直接就近采购铜杆，没有铜杆加工，不采购电解铜。

【销】：

� 2015 年公司在电缆行业比重不大，公司主要做山东的电力市场，订单比

较稳定，市场经济疲软对公司影响不大。公司新厂即将生产，产品主要

做出口，以美标的铝线居多。目前公司出口订单占 40%，国内订单占 60%；

今年出口订单不错，比较稳定。国内最大的客户群体，依然是山东省内。

按照产品权重分出口占比 30%，电力行业占比 30%，终端客户占比 30%。

【存】：

� 公司基本上不做原料库存，按单采购，在旺季采购量大概 1000 吨/月，

淡季大概 500 吨/月，淡季主要是过年的季度以及天冷的 11 月份，这个

时间段，项目不适合施工。

【利】：

� 公司有账期，但要看市场，这两年公司对账期管理非常严，导致很多客

户就做不了，所以说今年业务也更加困难。另外公司的资金使用成本都

非常高，其中毛利只有 10%。

【市场】：
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� 中国的大形势，投资面，需求面都比较窄，实体企业都不好做，现在期

货市场，美国加息也是压力比较大。对于铝代铜，其实主要看有没有可

操作性，铝合金电缆，费用比铜的一半还要低，总的来说比用铜合算，

但从使用寿命来说，可以做选择，比如说用 5年，就会选择铝，正常的

铝线寿命有 10 年，那如果用的时间较长，可能就会选择铜线。

【青岛金联铜业有限公司】

【公司规模】：

� 公司主要产品：无氧铜杆、铜排、铝排、铜母线、铜线。

【产】：

� 公司生产铜杆，对外采购电解铜，当铜杆不足也会对外采购铜杆。目前

公司共 2台上引机，每台设备消耗 15 吨电解铜/天，今年基本上每天只

开一台。公司电解铜采购量 500-600 吨/月。公司年产能 1万多吨，全年

满负荷生产。有淡旺季，今年 4季度会比 3季度要好。

� 铜板生产用铜量 200-300 吨/月，因此公司一个月用铜量大概 1000 吨左

右，全年用铜量 1万吨左右。电解铜采购区域主要山东当地，其中有山

东金升，东营方圆，大部分来自东营方圆。2014 年的时候，公司采购过

铜陵有色的电解铜，“赤峰金剑”的品牌，去年他们公司在我公司附近有

个仓库，租的中储物流。据了解，山东聊城鑫泽铜业的电解铜也不错，

往年鑫泽电解铜几乎 6天生产一批，现在质量提升上去了，12 天生产一

批。

【销】：

� 公司产品应用全国很多行业，以化工行业为主，主要应用于需要导电的

设备那块，包括用电量大的工业设备；而且有色行业、大的化工厂一次

用铜量都在 200-300 吨，主要应于项目建设。不过今年重工业项目稍微

下降了一些，反而有色行业新增项目多一些。最近上线的广西有色 30

万的电解项目要用 300-400 吨，另外河池南方有色，刚跟我们签合同，

明年投产。

【存】：

� 公司采购电解铜，不做库存，订单来了就订货。直接跟厂家采购，贸易

商主要是跟沈阳诚通合作。

【利】：

� 虽然整个市场订单量无明显增加，但公司今年订单，跟去年比是增长了

30%。主要订单有魏桥的投资项目，新疆东方希望的项目。到目前为止上
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半年的项目订单都非常不错，基本上年底能完成。

� 公司产品精加工为主，加工费大概 5000 左右，加工难度高的还有 2万的

加工费，加工的损耗就只有燃烧的时候才有，烧损很少，上引法的铜杆

都不计烧损。公司是用铜杆做铜铝排，而且只能用上引法的铜杆，连铸

的铜杆太硬。公司产品的质量在全国都算很好的，占有的比重也较高，

其中占碳素行业份额的 80%，占电力行业的 10-20%，占化工行业的 50%，

占有色行业的 50%。

【市场】：

� 虽然目前市场宏观经济环境不好，但对我们影响不大，我们订单比较稳

定。另外由于使用途径的不同，铜排具有不可替代性。导电好，腐蚀强

的地区基本全部用铜排代替铝排。

【山东赛特电工股份公司】

【公司规模】：

� 公司主要产品是电磁线，同时也叫漆包线或绕组线，主要使用原料低氧

铜杆，产品规格有 0.02mm--3.0mm 的，市场较细的是 0.06，我们能做到

0.02，可以耐 4000---10000 伏电压，实现电磁转换。

【产】：

� 目前公司开工率情况大概在 70%。公司主要用铜量大概在 1万吨/年；主

要采购原料是连铸连轧的低氧铜杆，直径 8.0mm 为主；原料主要供应商：

南京华新等。

� 关于运费，由于公司的产品主销市场在长江三角，基本上公司派车运送

成品给客户后把原料拉回来，节省了运费成本。

� 根据客户需要，目前公司专利产品铜包铝可以部分代替铜。欧洲有客户

比较看好铜包铝，认为性能更接近铜漆包线，但暂时订单不稳定。

【销】：

� 公司下游消费市场主要是电机、照明、电动工具及微型线圈行业。主要

销售区域长江三角洲。公司下游客户出口量比较大，下游产品部分出口

至北美，欧洲。

【存】：

� 根据订单安排，按月采购，如 9月中下旬确定 10 月的订单，库存备货量

不大，主要按照均价结算。

【利】：

� 行业平均毛利不到 10%。
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【市场】：

� 目前市场，从去年至今，一直不好，今年比去年还要稍微差一些，行业

内都差不多。下游：空调、照明、电动工具等；主要是小型的家电，包

括灯具。房地产不好，对行业影响比较大。

� 市场份额方面，整体需求量这两年是非常平淡，行业内 2003-2012 年发

展较快，近两年有点回落，而且市场部分加工制造业，有开始向东南亚、

印度转移。

� 对于铝代铜，目前对铜有影响，影响主要取决于铜价，铝价格是比较稳

定的。

【特变电工山东鲁能泰山电缆有限公司】

【公司规模】：

� 公司生产铜和铝的电缆，主要产品是高压电缆，只在山东特变生产。山

东特变占地 1000 亩，公司共 1600 人。

【产】：

� 民用低压电缆 0.01-1000 伏、控制电 400-450 千伏缆、光伏电缆、橡套

电缆都有生产，产能不大，但类别齐全。主产品高压电缆，规格有 11

万以上，22 万，500 千伏的，共 6条生产线。

� 公司现在基本原料用电解铜，新厂没建之前公司自己生产铜杆，搬到新

厂后，公司生产上引法铜杆成本偏高，因此直接外购铜杆。铜杆用量比

较大，月消耗铜杆 4000-5000 吨，公司原料供应商比较多，分别有东部

铜业、全威铜业，天津大无缝、江铜华北、安徽兴盛、宝胜精密铜材；

为了保证供应的安全，我们根据厂家的产品质量，和报价，来进行筛选

采购。铝电缆的铝用量主要在生产裸导线上。

� 整个特变电工用铜量 15 万吨左右，其他 2家电缆企业在新疆、四川德阳；

变压器用铜量，我们三家 1万吨用量，电机差不多 5000 吨，一个月特变

差不多 15000 吨左右。

【销】：

� 高压电缆我们主要供：上海、北京、福建、广州大的发达城市，50 万的

电缆主要是电厂，供给山东信发 500 千伏的，密集度比较大。

【存】：

� 采购会做相应的套保，但也是根据订单来采购，不会做库存。

【利】：
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� 目前整体市场的压力是比较大的，我们订单以国网为主，我们的低压电

缆，民用较多，基本上占 50%。高压电缆国网使用量占 80%，其他占 20%。

公司的重点方针是国外市场获得订单，没有国外订单这块的话，国内的

订单可能只能满足开工 60%，另外 40%开工必须要海外的订单生产。

� 今年国网的订单有所下降的，但我们的产值有 5%-10%的增长，且今年用

铜量有 20%的增长，主要原因是：订单储备比较大，我们在 2013 年的订

单储备上，我们就做的比较不多，特别是国际上的，比如说科威特，订

单在前几年都有所准备。

【市场】：

� 今年 8 月份招标，中标的情况；中低压开工情况，显示属于旺季，目前

订单比较大；高压电缆生产周期比较大，跨年的都有，所以高压市场是

感觉不出来的，不过从数量是可以感受到，有点下降的。不过国网和南

网都是限量的，中标第一和第二金额差距很小。

【山东强达铜材有限公司】

【公司规模】：

� 公司主要产品铜排和铜管。铜管用来导电，电炉上使用，电力行业，蒸

馏器行业。

【产】：

� 公司用铜量 50-60 吨/月，主要用电铜生产铜排，铜管。2013-2014 年每

月用量 70-80 吨，新泰类似企业规模有 3、4家。原料电解铜采购商有山

东临沂金升，山东恒邦，烟台鑫泽。废杂铜进炉后再拉成铜排，每年产

值 3、4千万，也有银行借贷，现在利润很低，之前有 5、6家。以销定

产。

【销】：

� 产品用在钢厂，铝厂，化工厂。主要销往上海，浙江。

【利】：

� 公司产品加工费在 6000-7000 元/吨，成本较高，利润较低，电费成本每

天要超过 1000 元。

【市场】：

� 公司设备炉子基本不停，但今年形势没有去年好，四季度也不会太好。
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