证券代码：300287                                    证券简称：飞利信


北京飞利信科技股份有限公司
投资者关系活动记录表

	投资者关系活动类别
	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
           ■其他：电话会议

	会议时间
	2017年12月28日
15:00-15:45
	会议地点
	电话会议

	会议主题
	公司高管许莉女士、高波先生汇报公司发展动态,并与调研机构及投资者互动，回复投资者关注问题。

	参与单位名称

及人员姓名
	东吴证券                         郝彪、薛翔

浦银安盛基金                     蒋建伟

兴业证券                         高郑霄

相生资产                         张晓噶
平安证券                         李峰

慧利资产                         刘树祥

名阳投资                         李先
漆零资本                         张瑞杰

瓯宁资产                         司海仙

通升资产                         王永明

立溢投资                         李金
灿祤投资                         单慧金

中信证券                         王林伟

源乘投资                         刘建忠

广发乾和投资                     张健
个人                             金潘成

北信瑞丰基金管理有限公司         吴克伦
上海知几投资                     沈洁憧
云门投资                         林华
万得资讯                         曾晓雯

中国人寿                         焦玉香

泰达宏利基金管理有限公司         戴星

重庆德睿恒丰资产                 江昕

银华基金                         夏青

	上市公司
与会人员姓名
	副总经理兼董事会秘书             许莉女士

董事、副总经理                   高波先生

	投资者关系活动主要内容介绍
	本次投资者关系活动以电话会议的方式进行。

主持人介绍：

公司于昨日即2017年12月27日在巨潮资讯网上披露了2017年度业绩预告，利润预告区间4亿-5亿元，中值4.5亿元对应2017年的PE仅22倍。

一、公司介绍

大数据业务是公司未来的主要亮点，公司从数据源、数据采集、数据分析、数据应用全产业链做了全面布局，聚焦五个应用场景：1、精准营销；2、公共安全维稳；3、农业大数据（如溯源）；4、大数据治理（如舆情）；5.金融领域。目前在数据应用领域取得较多进展，比如与南航的移动精准营销、北京银行金融领域、ofo单车等合作取得了较大进展；在网游领域也取得进展。
预计2017年，公司的大数据业务有望实现50%以上的增长。
高波副总经理具体介绍公司大数据业务:
从2015年到2017年，公司的大数据布局逐步清晰，从平台到能力再到场景，由平台产生能力，由能力覆盖场景。
在平台方面，公司将物联网平台聚合到了大数据平台。能力方面包括计算机视觉、大数据治理、物联网能力、
数据源的聚合和产品化能力，以四大能力产品为核心，聚焦五个应用场景：1、精准营销；2、公共安全维稳，是计算机视觉的体现，今年开始在新疆整体试点运行；3、农业大数据，主要是溯源；4、大数据治理，包括对舆情等的数据治理；5、金融领域，2017年发力，明年能持续爆发的领域。北京银行的精准营销取得了较好的效果。同等区间内，我们是其他北京银行数据服务商（包括今日头条）的获客总和。
应用场景包括智能制造，结合了计算机视觉和物联网的能力。
明年目标是以四个能力产品为基础向外扩张，也会进行语音视频的人工智能的规划，提升传统产品的人工智能含量。
二、问答主要交流内容
1、问：请问公司的每项技术是定制项目类型还是产品类型？未来推广可能性有多高？目前每个领域的案例？
答：公司是以能力产品和服务为核心，将每个产品核心应用到场景中，以核心能力产品对外输出，形成场景服务，不是以每个项目单独服务。例如公司开展的精准营销（例如：南航、北京银行）、公共安全（例如：海尔、红蜻蜓）、计算机视觉（例如：新疆管委会相关的布局及一些4s店）、智慧校园（例如：宁夏大学、新零售）、数据智库（例如：团中央信用平台）。
2、问：政府大数据的进展情况？
答：政务业务的核心是大数据治理，痛点是数据打通和对外部数据的使用，尤其是外部数据对政府数据的支撑，形成多维度数据。在政务大数据方面，公司开展了较多的布局，例如外部对政府治理决策的帮助支持，我们在各地的大数据布局将整体形成为政府的服务平台并非项目平台。政府大数据涉及到的方面较多，未来飞利信的重点领域是大数据治理，智库、数据平台的运营与服务。在信用平台领域，我们在西藏和新疆目前做二期规划建设。此外在团中央、智库均有能力输出。
3、问：今年上半年大数据增长仅为0.3%，全年增长情况如何？请预测2018年大数据增长情况？
答：上半年由于收入确认等原因，大数据增长较慢；下半年拿到了较多订单且已结算，增长较快。目前基本达到公司年初的预期和规划，预计大数据增速不低于50%。
2018年展望：争取实现五大应用场景中的三个场景的良好增长：（1）金融领域中大数据及人工智能已较为成熟，有清晰转化率的评价，公司的竞争优势已经突出显现出来；（2）计算机视觉及人工智能制造场景方面，公司本身掌握一些额度较大的订单，会形成很好的增长态势；（3）目前各地均在建造大数据政务管理局，公司先行了一步，提前布局，所以在这一块也会取得较大进展。
4、问：半年报中应收账款数据22亿，公司坏账准备提取了2个亿。请问22亿的应收账款主要来自哪些业务？
答：总公司和飞利信电子应收账款10个多亿，其他子公司如天云、杰东也存在较多的应收账款。整体而言，公司客户群有60%集中在政府及军队领域，其信用较好，只是其中部分项目由于人员调动等原因未能及时收款，公司已经安排人员开展催收工作，年底应收账款应该会有改善，目前暂时还没有详细的数据，预计年报数据会好很多。
5、问：东蓝数码具体情况介绍？
答：（1）商誉：2017年，北京东蓝由高波副总负责，宁
波东蓝团队由王守言副总负责。本年全年新增合同额约有1个多亿，利润较去年同期有较好增长。今年基本解除了商誉减值的风险。
（2）经营情况：2017年，北京东蓝定位在其擅长的政务业务；宁波东蓝定位于智慧城市业务，且有公司智慧城市研究院的同事提供相关支持。总体而言，经营情况不错。预计今年东蓝的业绩较去年增长不止20%，团队越来越稳定。
（3）历史遗留问题：尚在沟通中。明年开始，飞利信将把自身的政务人员全部放到北京东蓝，宁波东蓝继续致力于智慧水务，加速智慧水务等业务在全国的推广速度。
（4）其它子公司的情况：
根据2017年度业绩预告时统计的情况，精图今年净利润约为7000多万，团队整体士气好，2018年度目标为继续完成20%增长。
上海杰东：前两年签的订单大多是3-5年完成的项目，因此业绩保障较强；此外，公司聘请行业龙头企业的技术人员融入到上海杰东，希望明年拓展上海杰东的新业务。
欧飞凌：连续几年增长在30%以上，估计明年也可以达到。
整体而言，公司未来几年的盈利情况较为稳定。
6、问：请问公司做 MCU芯片的设计还是其他事宜？芯片对公司未来发展起到什么作用？
答：芯片联合设计开发我们都有参与。物联网展开的核心是以安全、自主知识产权产生。目前很多公司用开源的东西较多，增加了不稳定因素。公司长期做政府项目较多，在这一块有提前布局，未来必将形成公司在物联网领域的竞争力。
7、问： MCU芯片合作模式及未来具体应用模式？
答：MCU目前是针对军队的，之前实验得到认可才开始生产，每年生产不低于100万片，超过的部分是新开拓的市场，这块业务将陆续在其他应用中产生替换作用，目前很多地方用的芯片成本较高，我们的芯片能起到降低成本的作用。

8、请问公司传统业务中哪几块明年会有较好的表现？
答：整体来讲，公司明年目标为增长20%-30%。传统业务中的每个板块，除了会议板块要求为30%以上的增长，其他皆为20%以上。公司陆续在会议中应用人工智能，如电子阅文、同声传译等；智慧城市板块通过与政府签订战略协议等深度挖掘政府需求。未来我们将利用“技术+内容”完成业绩增长的要求。公司从项目型向运营型转型，现金流变好受运营型业务增多影响；公司也将不断拓展军队用户，不断提高公司的毛利率。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2017年12月28日
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