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北京飞利信科技股份有限公司
机构调研会议纪要

	会议时间
	2016年05月05日

14:00-15:30
	会议地点
	公司九层

大会议室

	会议主题
	公司董事长、总经理杨振华先生介绍了公司的业务情况并回答了各位机构来访者围绕公司各业务板块发展及未来布局等方面提出的各项问题。

	来访与会人
	天安财产保险股份有限公司         向磊
北京大牛踏燕投资管理有限公司     钟尚戎
东吴证券                         严彬
太平洋证券股份有限公司           张际
红帆资本                         于淼、艾群
安邦基金管理有限公司（筹）       王凌霄
上海富唐资产管理有限公司         姜硕
上海幂次投资管理有限公司         章琪
方正证券股份有限公司             王彬彬、翟炜
华融证券股份有限公司             杜骐臻
北京大兴四象资产管理有限公司     张良
中信建投基金管理有限公司         扈波
中国银河证券                     赵乃迪
中兵广发投资基金管理有限公司     张群
银华基金管理有限公司             王浩

天弘基金                         王紫敬
深圳市徐星投资管理有限公司       彭晓璐
纵横资本                         陈科
西南证券                         文雪颖

信诚人寿                         张博
民生证券                         李建伟

中银国际                         郝彪、苏潘、谭鹏鹏

兴业证券                         杨军

北信瑞丰                         吴克伦

中欧基金管理有限公司             王秀钢

广发乾和投资                     袁雪然

中泰证券                         李振亚
纵横资本                         陈科

汇添富                           李宁

	公司与会人
	董事长、总经理                   杨振华先生
董事会秘书、副总经理             许莉女士

证券事务代表                     刘延娜女士

	来访者发言及公司回答
	公司董事长、总经理杨振华先生介绍了公司的基本情况并回答了来自外部机构的各位来访者就公司各业务板块发展及未来布局等方面提出的各项问题。详情如下：
1、 杨振华先生介绍了公司的业务情况
公司定位是为政府和社会提供服务，服务对象以政府和国有企业为主导。公司目前业务集中于智能会议、智慧城市、大数据、在线教育四大方向。其中智能会议是传统的为政府决策提供服务的业务，接着要拓宽视频会议和音响业务，还要拓宽国内及海外租赁市场和云服务市场。智慧城市有完整的产业链，今年重点发力消防云业务，还会完善远程医疗和养老相关板块。在智慧城市中有军民融合的产业化落地项目。大数据方面继续做以征信为主导的企业服务、个人服务、金融服务、政府服务，今年会取得较好营收。在线教育方面，以为政府服务为主，拓宽到行业再教育，打造技术平台，让更多运营公司参与到公司平台上来。四大板块贯穿主线是客户主线和技术主线，音视频技术+通信软件为主导。

2、 杨振华先生回答了各位来访者的问题 
1、问：请介绍公司的消防云业务进展？盈利模式有哪

些？
答：公司以京津冀国家重大专项为启动点，已接手天津火网公司，相关手续基本办理完毕；准备在上海启动新型设备的研发和制造，将来会研发生物灭火技术。待天津系统完成后，公司会将业务再延伸到其他省市。据我们调查，目前连接消防云的城市与楼宇数：天津1000余栋，上海10000余栋，北京海淀区1000余栋，山东3000余栋。推进方式是由地方消防局出台相关政策，公司以服务切入。公司目前已经连接到市级消防云中心，还未涉及到省级。
 消防云盈利模式：一是接入费用，二是运维费，三是大楼安保人员培训费用和消防产品电商，四是室内地图，五是承接一部分消防工程业务和部分大楼常规性运维检测。
2、问：请问公司消防云业务的推广计划？

答：公司以京津冀为重点，逐步推广到上海等地。每个省重点消防楼户50多万（办公楼、公共区域），对消防有要求的楼户200万（餐饮，网吧、住宅等），目前公司在这块市场几乎没有竞争对手。现在推进进度慢的原因是，消防体系政策推进不强硬，政府对于消防的划归没有定论。目前消防设备问题更突出，联网需求会滞后于消防器材更新的需求。公司之前的长处在于探测领域，现在要转向材料领域。消防属于条块化，跟智慧城市联动性不大。灭火材料类的业务体量比消防员装备的体量更大。公司之前预测的2016年的利润是不包括消防云收入的。
3、问：企业消防跟消防云联网之后，写字楼的消防成本是否会大幅提高？
答：原则上不会，像公司这样一栋楼的联网设备5000元左右，每年运维费不超过1万元；如果不联网的话，每次火警都是自己报警，成本更高。
4、问：请问公司控股股东为何有减持计划？
答：自2012年上市至今， 控股股东即4位一致行动人未减持过公司股票，现在发减持计划，只是有减持的可能性，并不一定会减持；也不排除以后会增持。
5、问：收购子公司对赌期结束后对公司业绩有无影响？
答：公司收购的企业跟公司都有业务交叠性，业务会比较稳定，对赌期结束后不会对公司业绩形成较大影响。
6、问：请问公司定期报告中有关医疗的专利属于哪些下属公司？
答：属于公司及下属公司。医疗属于智慧城市的拓展之一，我们的技术优势很大，只是与行业进行结合而已。
7、问：请问去年签署的陕西的几个智慧城市协议有落地的吗？

答：还在谈判中，后续拓展会直接找项目推进意愿强烈的合作方，加快项目速度。
8、问：请问公司大数据业务进展？
答：公司开展的大数据业务，一块是为发改委做宏观经济支撑的项目，参与国家公共资源交换平台，国家信息交换平台的建设；还有新华频媒做国家舆情监控；为大型企业做精准营销，如南航项目正在执行中，去年没有确认收入，目前还在往海航推广；同时为保险提供精准呼叫服务；为国家做进出口企业征信（目前还没有收入），这块数据以后可用于供应链金融领域；个人招聘项目。预测2016年有1亿净利润。
9、问：营改增能否为公司带来与税务局数据交换的机会？ 能够面向企业做附加业务？
答：国税和国家信息中心已经签署数据交换协议，但是“国税+一带一路”数据分析业务由公司合资孙公司国信宏数负责运营，我们提供纳税数据分析。
10、问：请问消防业务和新华频煤业务是否有协同？
答：目前没有，但是两者在云端是合在一起的。
11、问：请问公司会基于地下管网和消防做新华频媒的广告运营服务吗？
答：广告运营还在开拓中，这块业务是跟香港卫视合作，目前还在策划阶段。公司还会把新华社一百块屏幕进行改造和联网，后续会进入广告运营阶段。本公司将会安装、运维这些屏幕。公司已经开发生产出几代频媒手机，将来可部署入口和出口端。
12、问：请问什么时候能看到公司云端业务在结构上的变化？
答：目前项目类业务变多了，运营类在和电信做合作，其中一块是做基础数据中心，然后租给银行和公安，另一块是做数据服务。公司从项目型业务转向运营型业务时，会利用原有的客户资源。公司争取在2017年进一步细化业务结构。
13、问：公司与欧飞凌通讯的协同效应体现在哪里？
答：最大的协同效应来自大数据板块，欧飞凌通讯的服务对象都是大数据的搜集单位，为公司的大数据业务构成了支撑。二是欧飞凌通讯的硬件产品研发能力较强，公司马上要开展自主安全产品研发的项目。
14、问：请问公司外延发展计划？

答：公司扩大之后，后续会做业务拆分，以后希望将在线教育板块放到新三板。同时希望将新华频媒和其他业务打包装进新华经济社放到主板上市，但时间周期较长。
15、问：请问飞利信传统业务未来增长驱动因素是什么？
答：传统业务是飞利信发展源头。在依法治国体系下，我们的租赁市场、会议决策市场是提升的，但是娱乐性的是降低的。我们将逐步打开租赁市场。国际上也是租赁市场大，买卖市场小。我们租赁设备并提供会务服务，属于运营型收入。视频、音频、会议、同声传译、LED屏都能租。过段时间，飞利信的会议室将换上自己的LED屏幕。
16、问：请问视频类技术、资源，未来是否要做C端业务？
答：目前暂时没有这样的定位。做C端的业务模式资金需求大，公司原则上不会冒风险。
17、问：请问飞利信未来会开展基于云化的数据入口吗？
答：我们形成旅游数据，各旅游单位都会买，会引发伴随类产业跟进。我们与北京市结合的运动大数据，政府给补贴，鼓励大家运动。后期我们会开展具体针对每一个板块的专项调研。
18、问：请问公司现金流如何改善？

答：公司目前的现金流已经在改善了，原因之一是销售收入多样化，减弱现金流差的方向；二是运营模式改变，从项目型转向了运营型。
19、问：不考虑其他外延扩展情况下，2017年利润增速大概多少？
答：公司的发展目标是：除去外延扩展的影响，公司每个业务板块要保持30%的增长率。
20、问：请问公司大数据业务一亿净利润如何拆分？
答：软件数据对企业的服务占比最大，其次是欧飞凌设备，再者是政府层面买单，个人业务最少，以后个人征信业务可能会免费。


