上海智韵铝业有限公司高间隔墙专业生产84款、86款、100款。成品、半成品玻璃高间隔墙、板式隔 墙、双层铝百叶办公隔墙、单层隔墙。有多 种颜色（灰色、黑色、白色、氧化铝、本色） 可使用模块高间隔墙的场所非常多，比如办公楼、车管所、公共建筑、医院、学校、厂房、 机场内、银行、别墅、专卖店、汽车销售中心等等。概括来说，需要室内结构布局的地方都可以使用 模块高间隔墙，即使是介于建筑和装饰之间的室内中庭外墙立面。我们已在全国范围内20多个省会累积有上 千个工程项目范例，范围涉及到很多的行业和场所。
1、根据玻璃主材类型：单层玻璃隔断、双层玻璃隔断、夹胶玻璃隔断，真空玻璃隔断
2、根据隔断框架的材料：铝合金框玻璃隔断、不锈钢框玻璃隔断、钢结构框玻璃隔断、木龙骨框玻璃隔断、塑钢框玻璃隔断、钢铝结构框架玻璃隔断、钢木材料框架玻璃隔断、无框纯玻璃隔断
3、根据框架材料尺寸：26款玻璃隔断、50款玻璃隔断、80款玻璃隔断、85款玻璃隔断、100款玻璃隔断、定制特殊规格框架等
4、根据轨道形式：固定玻璃隔断、移动玻璃隔断，折叠玻璃隔断
5、根据高低尺寸：高玻璃隔断，矮玻璃隔断、屏风隔断
6、根据玻璃的功能和性质：安全玻璃隔断、防火玻璃隔断、超白玻璃隔断、防爆玻璃隔断、艺术玻璃隔断等
看看阿里的商业信息排名规则，就知道该如何来操作了
　　网站上信息的排序与您发布的信息的标题中的产品名称、发布信息时设置的关键字（即产品名称）以及搜索者搜索时使用的关键字、信息发布的时间以及是否是可使用支付宝交易的一口价有关。目前网站上的信息排序优先考虑信息标题中的产品名称，由其是信息标题末尾的产品核心名称，在搜索的关键字精确匹配的情况下优先考虑可使用支付宝进行交易的一口价信息。
　　在同一等级下，按以下商业规则排序网站上的商业信息排序如下：
　　第一轮对于三天之内诚信通会员发布的信息每家抽取1条。按照支付支付宝的一口价,不支持支付宝的一口价,非一口价进行排序.每个会员的信息只抽取一次。
　　第二轮对剩下的诚信通会员发布的信息再每家抽取一条。抽取规则和第一轮一样。
　　第三轮是对普通会员发布的信息按时间先后每家抽取一条。最后一轮是对剩下的所有的信息按时间的倒序排列。同时，在网上做生意，信息的价格排序与您在网上与商友洽谈的活跃度，以及您的诚信通指数都可作为可选的排序条件。  如何让阿里巴巴重发产品排在前头
阿里商业信息排名靠前的方法有以下几种情况:
　　1.发布一口价信息,会比普通信息排名靠前
　　2.重发信息会使用商业信息排名靠前.诚信通会员可以每天重发信息,普通会员只能重发过期信息
　　3.诚信通会员参加阿里竞价,并成功竞到前三,在推广期内会固定排名在前三.
　　一.提高活跃度使信息靠前的方法:
　　1.贸易通在线时间要长,多与联系人洽谈,
　　2.多使用贸易通上的各种功能
　　3.多使用客户管理系统内的各种功能
　　4.使用移动贸易通,保持贸易通离线后手机在线,多发短信
　　　　　　阿里提示你每天（24小时重发一次）重发信息，让你的产品信息排名靠前，我相信大多数会员做到了。你是什么时间重发的？重发前后你进行搜索对比了吗？所以说简单的重发信息也是有讲究的，我的做法是。
　　1、多用巧用关键字。发布的商业信息标题一定要有准确描述产品的关键字，同一款产品同一条信息可以用不同的名称同时描述。
　　2.信息排名是按照时间和活跃度来排的,比如说:你是早上8;00发的,这个时候你的信息排在第一,可是你的同行在8:01发的,这样他排在第一,你就排第二了,如果又有通航在8:03发的信息,那你就又往后推了一位,如此类推!所以说,诀窍在于你不是一劳永逸的.而要不停的发.比如说你总共有100条商业信息,你先别在早上把它一次发完.而可以每隔一个小时发布10条.这10条又是各个品种都有,这样你就基本上每天都排在前4了.但这样烦琐.所以你必须安排一个专门的人发信息.成本也高!
　　3、善于把握重发时间。1）在工作时间，阿里更新商业信息大概是20到30分钟。可以间隔20分钟左右重发一次。2）晚上18点以后重发的供应信息就不会更新了。争取每天下班的时候再重发一些商业信息。（17：30到18点的时候多重发几次，以保证整个晚上信息都排在靠前面）。
　　尤其是用商机助理重发的，一分钟不到上百条商业信息全部重发完了，这样别的商友更新商业信息以后就把您的甩到后面去了，这就是有的商友反映他当天重发的信息为什么排到第二甚至第三页去了的原因。
　　4、参加关键字竞价。要想让自己的信息24小时都固定在最前面的最有效做法就是参加关键字竞价了。
　　还有我们都是网商，所谓网商，就是利用网络买卖商品，既然是在网络上经营企业，那就离不开产品关键字，所以说网商的生命线是关键字，也可以这么说，企业的生命线就是关键字。有的朋友认为我说的太严重了，没这么重要吧，你错了，那怎么怎么经营好产品关键字？
　　1、首先选好自己的产品关键字。比如我经营的主要产品是植保机械和园林机械机器配件，在国内外就有很多种不同的名称。再根据人们的搜索习惯，确定你的关键字，在国内，我的产品关键字是，机动喷雾器割灌机草坪机小型汽油机等。
　　2、用好自己的产品关键字。在发布信息图片的时候，要分别用上这些关键字，做为产品的名称发布，你发布的产品图片越多，你的关键字覆盖面就越宽，客户就越容易找到你。。。。。
　　3、重点关注你的第一关键字。我的第一关键字就是机动喷雾器割灌机草坪机小型汽油机，我每天自己搜索不少于10次，重点查看信息排名情况，如果信息排名靠后，及时修改你发布的信息种类（一口价、标价、普通）。如果你认真去做了，我保证你的产品信息排名前六。大家不信，你可以随时搜索我的关键字，排名准在前六。
　　4、及时增补你的关键字。同行既是你的竞争对手，又是你的好老师，要经常去老师的网站上学习，同时还要询问你的客户，是如何找到你的？我的关键字有些就是学来的，客户提供的。总之，要做到人无我有，人有我精，就OK了。资料来源： http://www.ecxuexi.com/ecbangzhu/1325.html 　要想供应信息排名靠前的话，当然最好是申请网销宝或诚信通。有申请诚信通的话要想在有诚信通中间或没有申请诚信通的要想在普通会员中间供应信息排名靠前的话，那就应该每天多次发布供应信息，最后一条最好在17：44-17：45发布。　　因为供应信息阿里巴巴是按发布的时间排名的，最新发布的排名靠前。当然最前的是有申请网销宝的、接着是有申请企业诚信通的、再接着是有申请个人诚信通的，最后是普通会员的。之后就是那些有多条供应信息的再按发布时间排名，当然还是先有申请企业诚信通的、再接着是有申请个人诚信通的，最后是普通会员的。所以要供应信息排名靠前的话，那就应该每天多次发布供应信息。　　最后一条最好在17：44-17：45发布，因为在此之后发布的供应信息要等明天才能发布上网，所以您如果最后一条最好在17：44-17：45发布的话，您发布的供应信息排名一般都很靠前。　　总之最好是申请网销宝（做推广）。　　　　若您想用某个关键字搜索时您自己发布的信息可以排在前面，可以按照以下几点来发布：　　首先：要提高您的信息精确度，以获得更好的排名：　　1、一条信息只发布一个产品；　　2、您的产品名称务必出现在标题中；　　3、选择与您产品符合的类目，建议您使用"类目自动匹配"功能；　　4、建议发布的信息带图且填写产品属性。　　其次，发布一口价支持支付宝信息。　　再次，坚持每天重发更新信息。
如何让自己的信息排名更靠前？
网商就是利用网络买卖商品，进行商务活动的商人，即在网络上经营企业。而网络平台的信息十分丰富，如何更容易让客户发现你及你的产品，这就涉及到信息排名。
以阿里巴巴中国站为例：影响信息排名的有两大因素，
一、是阿里巴巴的提提供的信息排名规则掌握了游戏规则，技巧性的应用发挥一下，这样可以让自己的产品信息排名靠前。
1. 参加关键字竞价
要想让自己的信息24小时都固定在最前面的最有效做法就是参加关键字竞价了。你如果是诚信通会员，可以参加关键字竞价。竞价关键字,争取做标王,这样你的信息在一个月之内始终在第一位。诚信通会员参加阿里竞价,并成功竞到前五,在推广期内会固定排名在前五位。
2. 成为诚信通会员
在阿里巴巴中文网站上，付费的信息永远比免费的信息排名靠前。
3. 发布一口价信息
明码标价信息会比普通信息排名靠前，所以记得发一条让买家觉得货真价实的信息，而不是还要劳驾买家找你来询问。
4. 坚持分时段频繁重发，并善于把握重发时间
1）在工作时间，阿里巴巴更新商业信息大概是20 到30 分钟。可以间隔20 分钟左右重发一次。
2）晚上18 点以后重发的供应信息就不会更新了。争取每天下班的时候再重发一些商业信息。（17：30 到18 点的时候多重发几次，以保证整个晚上信息都排在靠前面）。晚上一般18 点以后重发的供应信息就不会更新了，大家可以关注一下，每天晚上有些供应商的信息都是紧逼竞价的信息之后，所以要想晚上睡觉的时候都要超过别人就是争取每天下班的时候再重发一些商业信息。
3）阿里巴巴提示你每天（24 小时重发一次）重发信息。简单的重发信息也是有讲究的，不要一次重发完。比如你发布了10 条信息（一口价），建议你每小时重发一条，这样你的信息就能靠前的，重发时间最好在7：30-----17：50，其它时间重发没用的。如果时间允许的，也可以把你的信息平均分配，在几个不同的时间段重发，效果会更好。
4）如果工作较忙，至少每天要重发两次。每天7：00 到8：00 重发一半的信息量，保证工作时间的信息靠前；另一半的信息在17：00 到18：00 重发，这样可以保证夜间的信息靠前。
5）阿里更新信息是有一定规律的，可以重点关注17：00 至18：00 这段时间，在这段时间可以多重发几次信息（一口价）。如果你把握好时间，保证你的信息搜索排名在第六或第七的位置（前五名是竞价企业），时间可长达13 个小时。这13 个小时对于我们来说是夜间，是休息的时间，对地球的另一半来说是白天，是工作时间。
5. 如果买家是在贸易通上的搜索框中进行搜索的，那么则是按照贸易通活跃度来排序的，如果活跃度不高，就会排的比较后面。所以要想提高信息排名顺序，还要提高自己在网上的活跃程度。
1) 多使用贸易通的各项功能，使其活跃度上升，可以提高在行业中的排名；
2) 在各论坛链接你的网站地址，获取更多有效的外部点击，可以使综合排名靠前；
3) 上论坛多发含有关键字的文章和提问帖。
6. 如果买家是在阿里巴巴网站首页的搜索框中输入关键字进行搜索的，网站上信息的排序和以下各点都有相关：您发布信息标题中的产品名称、发布信息时设置的关键字（即产品名称）、搜索者搜索时使用的关键字、信息发布的时间、是否可使用支付宝交易、和是否是一口价。目前网站上的信息排序优先考虑信息标题中的产品名称，尤其是信息标题末尾的产品核心名称，在搜索的关键字精确匹配的情况下优先考虑可使用支付宝进行交易的一口价信息。
7. 在网上做生意，信息的价格排序与您在网上与商友洽谈的活跃度，以及您的诚信通指数
都可作为可选的排序条件。相信掌握了这些，你一定可以为自己赢得更多的商机！
5. 如果买家是在贸易通上的搜索框中进行搜索的，那么则是按照贸易通活跃度来排序的，如果活跃度不高，就会排的比较后面。所以要想提高信息排名顺序，还要提高自己在网上的活跃程度。
1) 多使用贸易通的各项功能，使其活跃度上升，可以提高在行业中的排名；
2) 在各论坛链接你的网站地址，获取更多有效的外部点击，可以使综合排名靠前；
3) 上论坛多发含有关键字的文章和提问帖。


6. 如果买家是在阿里巴巴网站首页的搜索框中输入关键字进行搜索的，网站上信息的排序和以下各点都有相关：您发布信息标题中的产品名称、发布信息时设置的关键字（即产品名称）、搜索者搜索时使用的关键字、信息发布的时间、是否可使用支付宝交易、和是否是一口价。目前网站上的信息排序优先考虑信息标题中的产品名称，尤其是信息标题末尾的产品核心名称，在搜索的关键字精确匹配的情况下优先考虑可使用支付宝进行交易的一口价信息。
7. 在网上做生意，信息的价格排序与您在网上与商友洽谈的活跃度，以及您的诚信通指数
都可作为可选的排序条件。相信掌握了这些，你一定可以为自己赢得更多的商机！ 
 
 二、产品关键字，它是网商的生命线是关键字，也可以这么说，企业的生命线就是关键字。怎么经营好产品关键字？
    1、首先选好自己的产品关键字。比如我经营的主要产品是植保机械和园林机械机器配件，在国内外就有很多种不同的名称。再根据人们的搜索习惯，确定你的关键字，在国内，我的产品关键字是，机动喷雾器割灌机 草坪机 小型汽油机等。
    2、用好自己的产品关键字。在发布信息图片的时候，要分别用上这些关键字，做为产品的名称发布，你发布的产品图片越多，你的关键字覆盖面就越宽，客户就越容易找到你。。。。。
    3、重点关注你的第一关键字。我的第一关键字就是机动喷雾器割灌机 草坪机 小型汽油机，我每天自己搜索不少于10次，重点查看信息排名情况，如果信息排名靠后，及时修改你发布的信息种类（一口价、标价、普通）。如果你认真去做了，我保证你的产品信息排名前六。大家不信，你可以随时搜索我的关键字，排名准在前六。
4、及时增补你的关键字。同行既是你的竞争对手，又是你的好老师，要经常去老师的网站上学习，同时还要询问你的客户，是如何找到你的？我的关键字有些就是学来的，客户提供的。总之，要做到人无我有，人有我精，就OK了。大家可以看看，在我的同行里，我的产品最多、最全
希望我的回答对您有所帮助！谢谢！
◆  企业诚信通 > 个人诚信通 > 普通会员
◆  坚持每天发布修改多条新的产品信息，并且产品信息尽量在5星级
◆  每天最少使用二次一键重发功能（早九点半，午两点半），重发时间次数越多、时间越近排名越靠前
◆  保持阿里产品信息在100条以上
◆  选择热门有效的关键词、长尾关键词
◆  设置吸引买家眼球的产品标题
◆  网销宝用户（烧钱的，当然有钱的企业不在乎这个）
     尽可能多的发布有效的产品信息，准确的关键词设置，多频率的更新产品信息，才能更有效的让你的产品在阿里巴巴的的排名靠前；当然，排名的不稳定因素很多，首先要看你的产品信息是否符合排名规则；其次，你的产品信息更新和重发的频率安排的是否合适。
当你的产品信息很多的时候，修改更新重发是很费时费力的，既不能为企业创造效率也不能为企业带来效益。所以修改、更新、重发的对于排名是有很大意义的。

网友采纳
别的我不说， 这么两个心德
1. 信息标题（关键词）设置形式为：【专业厂家】关键词  【直销】关键词
   或者是 供应（空格）关键词  这样的信息关键词匹配程度较高，排名较为靠前！
2. 信息标题形式改为：关键词丨关键词丨关键词 或者 关键词-关键词-关键词
你会发现你的信息过段时间后在百度排名会可能到第一页   这是我总结的，行业网站+seo
3. 其他的就是星级指数要到3*以上。没事查下自己的排名  排名在第一页 就不用动了。
追问
信息标题上哪设置，你这是不是百度排名靠前的方法
回答
不是阿里巴巴的信息
在阿里助手-管理供求信息-修改- 信息标题 
在这里边
其实阿里巴巴排名不是很难，抓住几个要点就行了
①信息质量
②诚信通指数
③企业友好度
④定时重发
⑤最重要一点，根据不同关键字的更新时间，指定重发时间，（一般排首页10之有八九)
拿"玻璃瓶"这个关键词来看: 
共找到 122122 条 玻璃瓶 供应信息  如果可以一旦排名靠后,意味着本企业被买家搜索到的机会很少,排名固然很重要了! 
如图一所示,这是除了竞价外的会员排名! 
我们不难发现一下规则: 
1.发布时间越晚,排名越靠前 
第一个会员发布的时间 07/25  12:43 
第二个会员的发布时间 07/25 12:42 
第三个会员的发布时间 07/25 12:42 (关键词的匹配度不够,所以排名靠后) 
第四个会员的发布时间 07/25 12:41 
所以,第一排名规则就是:发布时间越晚,排名越靠前 
2.一口价信息比普通信息排名靠前 
截图的四个会员的产品均有价格显示!所以,建议会员在发布信息的时候选择"一口价信息" 
点击这里,可以直接发布一口价信息尝试:) 
3.是否用支付宝,用了支付宝的比没有用的要排名靠前 
在您选择用一口价信息的时候,会提醒您,是否用支付宝,这时你点击"是"就ok了 

关于发布一口价获得优先推广的问题 
1.同一时间,都有一口价,都有支付宝,怎么排名? 
根据产品关键词的匹配度和诚信通指数分,匹配度越高,分数高排名靠前 
2.发布一口价需要钱吗? 
答：一口价是阿里巴巴为会员提供的一种交易方式，目前仅限诚信通会员发布，而且是完全免费的。  
3、以前我的信息重发就可以靠前，现在呢？  
答：重发的规则不变，您可以重发一口价信息，排列依然会靠前。 
4、我如何区分一口价信息和普通供应信息？  
答：进入阿里助手，点击“管理商业信息”，每条信息后面都有“修改”，请点击，打开后，如信息本身的交易条件已经被填写完整，则该信息就是一口价。如果没有填写，则该信息是普通供应信息。您可直接修改成一口价！
