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                                                         镇江东方电热科技股份有限公司 

证券代码：300217                                证券简称：东方电热
镇江东方电热科技股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                       编号：2015-003
	投资者关系活动类别


	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	 广发证券  蔡益润、刘芷君   诺安基金  熊林

	时间
	2015年5月12日下午1：30

	地点
	公司三楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	副董事长：谭克    总经理：谭伟    副总、董秘：孙汉武
证代：吕树栋      证券事务助理：潘丹

	投资者关系活动主要内容介绍


	一、公司民用电加热器的布局及未来规划？
（一）业务方面:公司民用电加热器业务目前主要集中在三个方面：空调用电加热器、水加热器和小家电用电加热器。公司在稳定发展传统空调电加热器的同时，大力拓展电加热器在小家电、水加热器、轨道列车、新能源汽车等方面的市场应用。
目前，公司正在开发多种小家电用电加热器，其中，热水器产品已经批量生产，其它如锅炉件、压铸产品等正在小批量试用，小家电产品中的咖啡机用电加热器市场潜力巨大，公司已与部分客户接触并形成订单，预计2015年在销量上会有明显的放大。

新能源汽车用电加热器公司研发较早，从去年下半年开始市场需求量呈现明显的加快放大趋势，预计今年的订单量会成倍放大，目前有50多家新能源汽车厂商与公司建立了业务联系。

公司轨道列车电加热器目前主要应用于高铁列车的空调系统、座椅加热及热水加热器，2014年需求量较往年有明显的增加。今年一季度轨道列车电加热器需求形势良好（主要是去年基数较低），随着国家高铁建设投资的快速增加以及“一路一带”战略的加速推进，预计今年的需求量会有更大幅度的增长。公司会抢抓国家产业政策和市场机遇，努力挖掘潜在客户，实现上述业务的跨越式发展。
公司在新产品、新技术开发方面也在加快进度。公司自主研发的玻璃内喷涂水加热器，经过客户的试用，新产品不易结垢、热效率高、性能稳定，客户反映效果很好，与目前常规使用的金属电加热器相比，优点和优势都非常明显，有望逐步取代金属电加热器产品，目前正在进行客户体系认证，预计今年有望实现批量化生产。公司还为特定客户的OEM订单开发了烤箱用电加热器，检测效果良好。
（二）未来规划：通过公司高管及全体员工的不懈努力，在强化技术研发能力、保障产品质量稳定、 提升核心竞争能力的基础上，努力将公司打造成国内电加热器第一品牌，同时积极进军国际市场，并不断加大水加热器、小家电、轨道列车、新能源汽车用电加热器的市场销售力度，用3-5年的时间实现民用产品销售收入翻一番。
二、工业电加热器及海洋油服的经营情况？
工业电加热器业务：从两个方面分析，一个是国内市场；一个是国际市场。
当前的国内市场，受益于光伏产业和多晶硅市场的回暖，与去年同期相比，市场需求明显好转，新的技改项目逐步启动，电加热芯的更新换代需求大幅增加，新接订单较多；同时公司重点推进多晶硅领域用电加热器的新品研发和技术改进，新开发的辐射式电加热器已经得到了客户的认可，并与客户签订了试用合同，新产品将交给客户进行试用，试用满意后将大面积推广替换原有的电加热器，预计2015年多晶硅用工业电加热器的销售会有明显的增长。

国际市场方面：我们坚持两个方向，一是跟着国内的海外工程公司一起走出国门，寻找合作方；二是自主开发，公司通过新加坡子公司积极深耕国际市场，不断增强国际市场竞争能力，从目前情况来看，海外市场拓展顺利，已经取得了明显的成效，新加坡子公司今年的销售收入预计将会大幅增加。
公司以前是英国和泰在国内的电加热管主要供应商，工业电加热器管质量是具备国际竞争能力的，但技术开发和产品设计能力存在不足。公司收购瑞吉格泰以后，通过与瑞吉格泰的高效整合，工业电加热器方面原先存在的设计、技术瓶颈得到了有效解决，原来的压力容器外包业务也可以充分利用瑞吉格泰的资质和制造能力来完成，业务总成本费用明显降低，进一步提高了公司产品的国际市场竞争能力。
最近我们以瑞吉格泰的名义参加了在美国休斯顿举办的2015年美国第46届国际石油、天然气展览会，新加坡子公司也参加了，我们是这次参展的唯一一家能做整体撬装设备的企业。很多海外企业带着项目到公司摊位上进行洽谈，对公司的业务能力表示了认可，不少公司都有意与公司开展业务合作，计划派人到国内进行工厂考察。这次展会让我们认识到，集电加热器与压力容器制造为一体的企业更容易得到海外市场的认可。
海洋油服业务：瑞吉格泰目前的业务目标主要集中在中海油、中石油和海外项目，尽管油价下跌对整个油服市场有较大影响，但凭借丰富的业务经验、过硬的技术能力和广泛稳定的业务渠道，瑞吉格泰的项目来源是有保证的，今年的预定目标还是比较合理的。
经过资源整合和客户、人员、业务等方面的优化重组，瑞吉格泰的销售、管理、制造能力有了明显提升，特别是镇江基地一期工程的投产，压力容器制造许可证、美国ASME认证的完成，为提升接单能力、开拓国际国内市场打下了坚实基础。瑞吉格泰新厂区目前正在开展国内外客户的工厂评审，预计很快就将完成，完成后国际市场的业务资质将进一步完善。从目前的项目接洽情况来看，后续业务订单将会逐步落实。

未来瑞吉格泰将以市场为导向，以技术研发为核心，不断强化内在潜力，提升在海洋油气处理行业的行业地位，首选目标是国外市场。
三、公司在并购重组方面的设想？
通过并购重组实现做大做强和产业转型升级，是当前市场上的流行主题。公司与浙江硅谷天堂签订了为期三年的合作协议，目的就是要理清发展思路，确定未来的发展方向，并购重组就是重要的手段。

为改善产品结构、提升产业布局，公司将在上下游行业积极寻求合适的并购对象，特别是与公司技术、市场等互补的公司将成为重点跟踪的目标。



	附件清单（如有）
	无

	日期
	2015年5月12日
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