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第一章 项目背景介绍  

1.1 项目投资概况： 

    使用募集资金投资 2,000 万元，用于本公司全资子公司新领先的

全资子公司深蓝海建设 CRO项目。 

1.2 CRO 市场情况： 

    CRO（合同研究组织）是为各类医药企业提供新药研究服务，并以

之作为盈利模式的专业组织。CRO 提供的技术服务内容包括新药产品开

发、临床前试验及临床试验、数据管理、新药申请等。CRO 这种以合同

的方式为制药企业和研发机构在药物研发过程中提供专业化服务的产

业，正是迎合了市场的需求而发挥着越来越重要的作用，也必将成为中

国制药和新药研究企业发展的战略合作伙伴。目前，国内通过国家药监

局《药物非临床研究质量管理规范》（GLP）认证的实验室有 28 家，但

大部分实验室处在低技术水平和低硬件条件的状态，具有国际竞争力的

实验室寥寥可数。   

1.3 公司 CRO 业务发展状况 

公司子公司新领先是一家主要从事第3类和第6类化学药品临床前

研发和技术服务的高新技术企业。新领先根据客户个性化的委托开发需

求，为其提供包括化合物筛选、临床前药学研究、临床批件申请、协助

客户开展临床试验及生产批件、新药证书申请等服务。新领先以合成技

术为核心，重点开发高技术难度、高附加值的产品，开发的医药品种主

要集中在心脑血管、神经精神、内分泌、抗感染及抗肿瘤等高发病领域。 

历经近十年的发展，新领先已成为同时具备合成工艺研究、质量研究和

制剂工艺研究能力的国内临床前研发核心企业之一。2011 年~2013 年，

新领先分别实现销售收入 3,207.99 万元、3,631.77 万元和 5,713.48

万元，2012 年、2013 年分别较上年同期实现了 13.21%、57.32%的增长。

深蓝海为北京新领先的子公司，2007年成立以来，发展速度十分迅猛，
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服务领域遍布中国主要的产品市场。随着深蓝海业务量的快速增长、市

场需求的急剧膨胀，公司现有的技术服务体系已经无法满足公司未来发

展的需要，因此，亟需扩大深蓝海的现有规模，来满足中国第三方技术

服务市场的需求。 

1.4 项目建设的必要性  

由于新药研发成本的日益增长，许多跨国制药公司开始剥离研发中

的非核心部分，逐渐催生出了一个庞大的全球研发外包 CRO 市场。我国

人口多，病例多，研究人员素质日益提高，成本较低，全球对中国的

CRO 领域非常看好，不少大型制药公司愿意跟中国本土的 CRO 公司进行

合作，形成长期的战略伙伴关系。 

    因此，此项目符合深蓝海未来可持续发展战略，同时还可帮助深蓝

海延长周边产业链，产生诸多有益的关联效应。 
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   第二章  项目的市场分析 

2.1 CRO 的未来发展趋势 

随着我国加入 WTO 和经济全球化不断加快，大型跨国 CRO 企业看

准我国医药市场的发展前景和研发成本优势大举进军跨国，并以独资、

合资、合作形式在我国设立具有外资背景的 CRO 企业。随着未来 CRO 产

业的不断壮大，竞争必然趋向于国际化。 

    CRO 业务正在扩展到临床试验之外的更加广泛的领域，有些发达国

家的 CRO 已将其服务扩展到药物研发、临床前研究、药物经济学、药

物基因组学、药物安全性评价、Ⅰ－Ⅳ期临床试验、试验设计、研究者

和试验单位的选择，监查、稽查、数据管理与分析、信息学、临床文件、

政策法规咨询、产品注册、生产和包装、推广、市场、产品发布和销售

支持以及各类相关的商业咨询等诸多领域。使本土 CRO 企业具有制药

公司需要的技术专长和全球化、高质量的技术开发和临床试验管理能

力，满足这些大型制药企业的新药上市需求，也将是未来发展的目标。 

    CRO 外包服务在全球可以涵盖医药研发的整个阶段。从新药研发到

新药上市，大型跨国 CRO 企业都能提供一站式综合服务。我国目前 CRO 

整体行业刚刚起步，产业规模发展潜力巨大。对于本土 CRO 企业来说，

未来如何打造完整的产业服务链不仅可以提高我国制药工业的技术创

新能力、推动我国尽快进入制药工业价值链的上游，更是为了满足我国

医药市场日益增长的需求，是大势所趋的必然结果。 

    全球经济一体化趋势日益突出,中国经济的发展越来越离不开国际

经济体系。在这样的背景下,中国 CRO 市场的运行也必然要更多地按国

际惯例和通行规则行事,中国 CRO 市场的快速成长将成为必然趋势。 
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第三章  建设方案及投资估算 

3.1 建设方案 

本项目计划投资 2000 万元，把北京深蓝海医药科技发展有限公司

打造成一支专业化程度高，运作管理标准化和的研究型团队和实力强大

的国内知名医药专家组成的顾问团队，并完善 CRO 的产业链。 计划成

立临床试验技术服务平台和数据管理中心。 

临床试验技术服务平台通过项目管理中心、档案管理中心、临床学

术中心和稽查中心的建设，可提高公司项目管理水平，提升综合服务质

量，扩大临床试验业务规模，增强盈利能力，为公司储备专业人才。数

据管理中心将增强公司在临床试验 CRO 数据管理方面的专业服务水

平，确保公司内开展的临床试验项目数据管理，也可拓展国内市场，积

极发展外包服务，开展 CRO的全面业务。 

 

3.2 投资估算 

本项目总投资估算为 2000 万元，具体构成如下： 
 

序号 投资类别 投资金额(万元) 比重 

1 装修费用 

 

132.5 6.63% 

2           软硬件投入       584.00 29.20% 

3 研发费用       181.00        9.05% 

4 新增人员费用 735.00        36.75% 

5 流动资金       367.5        18.38% 

 合计      2,000.00        100%  

 

3.3 资金筹措：本项目所需资金 2,000 万元，全部为募集资金。 
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第四章 效益分析 

4.1 收入及利润预测 

 （一）销售收入及税金 

    项目服务价格(含税)按中国市场情况及项目实际情况确定。达产年

销售收入为 8,000.00 万元。 

    根据政府的相关税收优惠政策，项目营业税税率暂按 5%计算，所

得税税率暂按 25%计算。 

（二）经济指标分析 

    营业成本：5,530.00 万元。 

营业税金及附加：54.34万元。 

销售费用：40 万元。 

管理费用：258.40万元。 

财务费用：无。 

营业利润：2,117.26 万元。 

所得税费用：317.59 万元。 

净利润：1,799.67万元。 

4.2  财务评价 

    1、财务内部收益率 34.50%（IC=12%）。 

2、平均投资利润率为 70.61%。 

     3、项目投资回收期（含建设期） 5.25年 
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第五章   风险分析 

5.1 市场风险 

    目前国内 GLP实验室在人才、技术及设备上有一定的优势，并在旧

有体制内长时间运行中形成一定的影响力，而国际大型 CRO 组织迫于动

物保护和成本上升的压力，正将产业逐步往印度和中国转移。为了降低

市场风险，深蓝海经营过程中不断提升自身的技术水平，根据国际 CRO

行业特点和市场需求情况制定符合公司长期发展的运营模式，积极挖掘

和维护客户资源，通过精准的研究结果和优良的服务质量赢得客户的认

可，并不断细化自身的优势项目，在业内具有一定的影响力，公司目前

处于稳定上升发展的阶段，经营业绩快速增长。公司资金储备雄厚，具

有较强的抗风险能力。 

应对措施：将不断加强企业营销网络的建设，直接面向国内和国际

新药研发企业，尤其是中国沿海地区和海外的新药研发企业和跨国 CRO

中心，了解企业的切实需求，分类管理，以更好的为其提供优质服务。

5.2 技术风险 

    任何新技术的开发均具有一定的不确定性，存在一定的技术风险。

该项目将引进具有国际化技术背景以及 CRO 成功运营经验的技术管理

人员，他们既掌握了完善的实验室建设流程和模式，同时 GLP 实验室

建设经验成熟，因此，本项目技术风险较小。 

应对措施：深蓝海将注重技术积累与研发，加大与科研院所的合作，

加大与产业链上下游合作的力度，加大原创性技术的研发，同时关注市

场需求的变化，注意满足客户的需求，逐步确立自己在行业中的技术竞

争力。 

5.3 管理风险 

    企业资产、业务规模迅速扩大，对企业在人力资源、质量控制、组

织管理模式等各方面提出了更高的要求，企业将面临一定的管理风险。 
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应对措施：①创新管理模式，完善质量管理规章制度，并制定严格

的成本控制措施和责任制；②积极吸引各类人才，并加快在岗培训，提

高员工素质，提高企业人力资源实力。 
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    第六章 结论 

6.1 经济效益 

    本项目的实施将使深蓝海极大地扩大在中国的市场占有份额，更深

入更广泛地推广品牌形象，让大多数客户了解到深蓝海的质量和水准，

提高鉴别能力，促使企业为生存而谋求试验品质的提升和科技创新，促

使企业间良性竞争发展，促使政府相关政策法规的制定与完善，走可持

续发展道路。且内部收益率高，风险可控。 

6.2 社会效益 

    深蓝海是国内影响力最大的民营检测公司，本项目的实施将进一步

增强深蓝海的实力，扩展深蓝海在国内和国外市场的占有份额和知名

度，对国内其它 CRO 企业造成压力，促使它们谋求进一步发展，提升

国内 CRO 企业的发展水平，提高国内 CRO 行业在世界 CRO 产业中的地

位。随着我国加入 WTO，制药企业要在激烈的国际化医药市场竞争中求

得生存和发展，必需重视具有自主知识产权的技术创新产品的开发，并

使研发过程符合国际标准。我国药物研发主体也正在逐渐地由科研院所

向制药企业过渡。CRO 这种以合同的方式为制药企业和研发机构在药物

研发过程中提供专业化服务的产业，正是迎合了上述市场的需求而发挥

着越来越重要的作用，也必将成为中国制药和新药研究企业发展的战略

合作伙伴，帮助中国医药企业研发具有自主知识产权的新药，节约企业

的研发成本，缩短研发周期。因此，本项目有利于我国医药新药研发产

业的发展，促使我国医药特别是中药与国际接轨。 

6.3 结论 

综上所述，本项目建设符合河南太龙制药股份有限公司的发展需

求，项目将为公司的发展提供强有力的技术支持，产生很好的经济效益

和社会效益。综合效益显著，因此本项目是可行的。 


