                           百度知道回答
回答百度知道，有关于淘宝开店的问题，最后截稿，按回答的质量，和回答的数量选稿
问：

怎样在淘宝开店、淘宝怎么开店、开店做什么好？第五代虚拟充值软件好吗？（咨询淘宝专家QQ1790924241）
淘宝店铺怎么开？卖什么产品最好？淘宝做什么赚钱？（咨询淘宝专家QQ1790924241）

淘宝怎么开店，开虚拟充值店可以吗？求专业人士解答 （咨询淘宝专家QQ1790924241）

第五代软件好吗？听说还有捷易通软件，在哪里能买到？有个QQ是1790924241好像他是全职做充值的，包教包装修的，大家给点意见~

第五代虚拟自动充值软件，好不好，开虚拟充值店怎么开可以咨询QQ1790924241）
以下问答，大家可以发挥自己的才能，标题，可以自己修改，只要关于淘宝如何开店/开店卖什么/卖什么赚钱、带上QQ1790924241  为标题，就行！
内容添加超链接的最好,超链接地址：http://item.taobao.com/item.htm?id=9890367146
大家好，很高兴在此与大家分享我做淘宝的一路走来的经验，《怎么在淘宝上开店》，《怎么开》《新手开淘宝店要做什么好》，我记得开始想做淘宝是在几年前，由于自己没有足够的资金，也没有找到好的货源，所以一直不敢进军淘宝。在前几个月无意当中，我发现了有个投资少，风险小的项目，这个项目就是虚拟充值，投资不超过500元的。于是我就毫不犹豫的投资资金做了，在做这几个月里，由于自己的坚持不懈、努力、付出，让我得到了回报。现在月入已经能达到好几千了。

淘宝创业，永远不要觉得太迟，当你还在感到迟而不去做时，那么等到下一批成功的人诞生时，你会后悔自己又错过了一次机会，俗话说，万事开头难，做淘宝只要你能够坚持，同时在此期间，还能学到经验。经验是最宝贵的。有时候成功离你并不遥远。也许就在仅一步之遥，想到这里，我们唯有坚持，只有坚持才会胜利。我始终相信：一分耕耘、一分收获。

工具/原料
一台能够上网的电脑，一张年满18岁得身份证，一张银行卡并办理网银。

步骤/方法

第一步：带上你们的身份证原件和复印件到银行柜台去办一张银行卡，并且开通网银。（推荐：中国工商银行和建设银行）

第二步：注册淘宝账号。这个很简单，就进入淘宝网首页，点击注册注册你们的淘宝账号（淘宝账号注册一个大家容易记住的哦，在注册之前一定要想好，因为注册好之后，不能够修改的。）

第三步：淘宝账号实名认证（这也是最重要的一步）

第四步：进行淘宝开店。点击我的淘宝我要开店，参加考试。只要考到60分就可以开店了哦，朋友们，加油哟。

第五步：最后一点，我想讲一下，做淘宝什么最重要，当然是信誉最重要了，如果一个店铺你有再好好的宝贝，没有信誉，买家会立刻关掉浏览器，到别的店铺的，网店的信誉度是衡量你店铺的销售和利润的情况的。有很多卖家不正当的刷信誉，最后得来的淘宝封店得后果，这样得店铺有很多。所以做淘宝，我们要以步一个脚印的走，订单不应该分大与小，如果朋友们有什么不懂的地方，可以咨询我，我可以帮助您们。

注意事项

新手开店，我建议从虚拟做起

投资小，风险低

不许要自己找货源，虚拟软件就是货源。软件有钱就可以充值

找一个好的卖家购买软件，好的卖家会教你怎么创业，把他的经验与你分享。为什么卖家会与你分享经验呢？因为你购买他的软件，300元的软件可以有230元的利润，
他有义务教懂你的。不要总是犹豫不决，想创业，就放开思想，简单的头脑往前冲，机会是把握的，不是百思而不行动就能争取到得。
参考资料如果你决定要做这个项目了，那么可以联系我的，我不是最好的卖家，我没有最好的服务，但是我有一颗耐心指导顾客的心，对每一位顾客负责的心，教懂你是我的责任。承诺多少都是虚无的，放开头脑向前冲吧。创业有多远？不迈出第一步，永远都是那么遥远！   QQ：1790924241  旺旺：xiaojian0205

答：

亲，您好！

开网店其实很简单的哦，请看：

进入我的淘宝，在左边进入“我是卖家”，然后按“我要开店”，通过了淘宝的考试就可以了，别怕，考试不限时的，答案都能在上一个页面可以找到，（或者直接问我也可以的哦，呵呵呵），100%能开成的~如果你考试通过了，那么，你就可以正式开店了。

～～～☆～～～☆～～～☆～～～☆～～～☆～～～☆～～～☆～～～～～～～

网店开了，卖什么好呢？我个人建议您暂时不要做实物的先，不妨考虑下做虚拟方面哦。

为什么做虚拟充值呢？有一下几个优点：

一． 投资小。综合全部投资不超过四百元。就可以在淘宝开店，出售超过五百项商品。

二． 无风险。做实物，首先需要有货源，要压货，占用很大资金，压力很大，但是做充值业务，只需要一款软件，不管买家是冲手机话费还是冲游戏点卡，只要软件里面预存点钱，不管是充哪一种都可以，500多项充值产品，只要100块钱的成本。现在的一百块钱对于大家来说，还算是风险吗？而且还可以给自己或者朋友充值。

三． 信誉增长快。做虚拟充值需求量很大。您身边的朋友有人不用手机吗？玩游戏买点卡的多吗？每个人都有需求。至少你身边的朋友就是你的客户。而且充值是每个人每个月都会有的。

四． 利润大。做虚拟充值，除了充值业务，还可以销售充值软件，软件的提成很高，一套软件三百块钱，可以提成一百九，还有二级提成。我不能给你保证百分之百的能赚钱，因为天道酬勤。努力的果实不是白得的。真正想赚钱的人不会刻意去等待百分之百的赚钱机会，而是抓住每一个或许只有百分之一可能赚到钱的机会。我只能说，这是一个机会，这是一个确实能赚到钱的机会，但是他不是百分之百的可能。想开网店做虚拟充值，一开始需要学习的东西很多。但是只要你肯努力，一定能够赚到钱。
五．灵活性强，适合各类人群。

进来的朋友们，希望您能看完，只耽误你几分钟的时间，看完你就知道有没有得到收获了，小弟在此谢谢大家！

没有永远的失败者，只有暂时停止成功！如果你还没有成功，证明你的努力还不够！

如果你走的道路没有错，并付出了努力却还没有成功，证明您没有一个好老师！我想大多数还没有成功的人，应该都迷路了！我想，我应该是一张能带往您走向正确道路的地图！

★套一句马云说的：“电子商务你现在不做5年以后你会后悔。”

80年代摆个地摊就能发财，很多人不敢！

90年代买支股票就能挣钱，很多人不试！

21世纪开个网店就能赚钱，你怎么不试！

是的现在电子商务众所周知，已经进入了白热化的时代，人人都赶潮流，都想挖到自己的第一桶金。你的第一桶金在哪里呢？先感谢淘宝这个平台，感谢贴吧。我就是通过贴吧认识到这个行业，很庆幸我碰到了个好师傅。我很高兴我很想跟大家谈一下自己从事了这淘宝后的一些感受！非常感谢淘宝和我的师父！我是个普普通通的大专毕业生，在厂里上班的工人，一直梦想就去创业，但是有创业的想法却没创业的行动那就等于零。

毕业后去过北京，深圳等等好几个地方打工，因为不甘心就此做三班倒的打工仔，想尝试自己创业的梦想，脑子一热我走上了创业这条路。中间辗转反复我做过好几个行业最终以失败而告终，也赔了不少钱，后来冷静下来想想自己失败的原因，自己有没有过硬的技术？有没有更多的资金后续资金？有没经营管理能力？有没有人脉？没有一个更好的挣钱项目？没有耐心坚持？选择的这个行业适合不适合你？只有一腔热血想创业成功是远远不够的。

我07年的时候也做过淘宝因为没有好的货源，做了没几个月也没坚持下来最后也是黯然退场，直到2011年的2月份在淘宝无意中闲逛的时候在贴吧看到了一篇好帖子，然后碰到了我的师傅，通过几天的沟通我深思熟虑后我毅然回到了淘宝。

俗话说的好：男怕选错行，女怕嫁错郎。创业！只有激情激情是远远不够的，必须要有激情+信心+努力，相信自己，用心去做，尽自己最大的努力去做，这样才能做好。很多人看到我的成绩，心里也很想做，但是又担心做不好，这里我要说的是，我和你们相比，我有什么优势？要说学历，我只是一个大专毕业生，有多少人比我学历高？要说有资金实力，我也只是一个打工仔，以前投资失败赔了不少，我能有多少钱？要说时间，我开始也是兼职，边上班边开店，现在专职做，大家还不是都一样？

我的优势是，我有创业的激情，有信心，肯努力，有较好的方法，有优质的服务。

淘宝开店，服务最重要，做好服务生意才能蒸蒸日上，我的服务赢得了客户的一致好评！

当今社会300元能干什么？也就是吃一顿饭，买件衣服的钱，而现在你用300元就能换来一个创业的机会，你说值不值？

最后，我要说的是，想创业，只有激情还是不够的，要实际行动才行，很多人都是晚上想想千条路，早上起来走原路，有几个人能下定决心真正的奋斗一回。我们现在还很年轻，什么都可以去尝试，只要我们努力过，奋斗过，年轻过，疯狂过，回忆起那些日子，可能我们不会成功，但我们曾经努力过，就不会后悔。男儿当自强，创业就是强，我们一起努力，相信我们一定能实现我们的梦想。

淘宝创业，永远不要认为太迟；永远不要认为只有信用高，皇冠以上的才能做到，不要认为只有他们才可以赚钱，信用低、新手、只要有心，你也可以。本店就是一个例子。

世界上最成功的人不是最有才华的人，而是肯去努力和尝试的人，一个梦想的实现，往往就在一念之间。人因梦想而伟大！

好了，先简单介绍到这。如果你有想了解更多的，可以旺我！想做虚拟或实物，或虚拟实物一起做的朋友都可以找我聊聊，教你三天到钻，一月三钻的绝密方法，非常乐意解答您在开店方面遇到的问题！

◆如是你是一个【上班族】，开始的时候，可以边上班边做！上班把软件挂起，全自动发货。工作之余经营淘宝，缓解工作压力，也能学到东西，省掉打牌的钱吧．．．等信誉人气上来了，可以当专职来做；
◆如果你是【学生】，身边资源更多，从学校就开始经营淘宝，减轻学习压力，每个月可以搞点零花，等信誉人气上来了，毕业可以当专职来做；开公司也需要这个！

◆如果你是【专职】，卖卖软件，利润也不错！而且可以很快提升店铺信誉

如果您还有其他问题，或者想在淘宝开店，做虚拟充值。那联系我吧。我可以手把手教你开店，装修店铺，货物上架，后期推广，全程辅导，赠送开店豪礼，终生售后服务！买不买东西没关系，如能和您交个朋友也是小弟莫大的荣幸。随时欢迎到小弟的小店

交流学习，但愿帮到您! 请联系口扣： 1790924241

本店耐心教导你从注册到开店，到装修，到推广，为你解决网店的任何问题

答：

你好，很高兴回答你的问题，我也是淘宝开店的，你可以来我店铺看一下，扣扣见我百度名 ，欢迎前来咨询，希望我们能相互交流学习。     ,

网店一般分为2类：

第一类是实物店铺（衣服；首饰；化妆品；鞋包；数码产品；零食等）

第二类是虚拟店铺（话费；[Q[Q[业务；游戏点卡；软件；网络服务等等）

下面是开网店的步骤，

一，带本人身份证原件，最好也有身份证复印件；

二，到附近的银行开一张银行储蓄卡，推荐国有银行，即工农中建四行；

三，开卡前填写一张申请表，银行有填好的样板，你可以参照样板填写；

四，到柜台跟工作人员说，你要在网上买东西，需要另外再开通网上银行服务；

五，设置相关密码，银行卡和网上银行服务开通成功，记牢相关的密码；

六，登录支付宝官网，注册新用户，按提示填写本人相关真实资料，注册完成；

七，再次登录支付宝，在我的帐户页面申请实名认证，按提示填写本人相关真实资料，认证申请提交成功，正常情况下等待1-2个工作日便会认证成功；

八，登录淘宝官网，注册新用户，按提示填写本人相关真实资料，注册完成；

九，淘宝必须绑定支付宝，在淘宝上随意购买一样物品，便会提示绑定支付宝，你按提示输入你已经实名认证的支付宝帐户，绑定成功；

十，你现在不仅可以在网上购物了，另外在淘宝通过店考试，你就可以免费开店啦！

不管卖什么，首先得积累信誉，开店在没有任何信誉度和经验的情况下将店铺一步步壮大起来时非常困难的，不管您开什么店，都需要一定的信誉度别人才可以敢买你的产品，否则别人一看你的信誉度这么低，直接连你的产品都不看一眼，更别说让人家买了。网店的信誉度就是衡量你销售和利润的指标，这就是为什么网店每隔几天总要封一些不诚信和违规的店铺，而且这当中由于不正当行为刷信誉而被封店铺的占据多数。

生意是由小做到大，由生做到熟的。有一部分新手在开店前期选择做虚拟，这是明智之举。这东西也赚不到什么钱，给别人充话费充一百只能赚几毛钱，还有的人宁愿亏本去做，还要钱去周转，有时候几天都回不了款，因为这东西提升信用比较快。现在很多的充值系统都实现了全自动充值，只要设置好了开着旺旺，开着自动充值系统，保证电脑能长时间正常运行，系统就会自动的完成所有流程，包括自动抓单，自动识别，自动提交充值，自动发货等等。。。。。。 

像这类的虚拟商品，这个系统的官方就有数据包，什么是数据包呢？就是商品，你要放在店里去卖的商品，这个数据包就大大的减少了你很多的工作，不用再去拍照什么的，比如淘宝的，用淘宝助理一分钟就可以上完几百个商品，但是在选择这类货源的时候也要慎重，现在这个市场比较乱，充值系统的商家也较多，一个好的充值系统能决定你这店的前途。这些充值系统的的价格目前一般都是三百左右。所以你们在选择的时候一定要慎重。 

在做好了这一步之后，你自己网店的信用达到一定级别了，客户群体稳定了，这时候你就可以慢慢的转向实物，这就是所谓的企业转型吧！嘿嘿！比如服装，电子产品，之类的，因为这时候你们已经拥有了一定的客户群体，那些经常来你店里充话费的，游戏点卡的，[Q[Q[业务的客户，只要一百人里面有一个来买你的实物商品就够了，这也是要时间来转变。

希望楼主的店铺生意兴隆，相信你会做的很好！！！

我的下方百度名也是我的|联系方式，欢迎前来咨询，顺便踩踩我的店铺。

问：现在淘宝开店卖什么最好，卖什么赚钱？（咨询淘宝专家QQ1790924241）
答：

你好

如今最有前景的，最热门的虚拟充值网店！

可以说是新手开店的最佳选择.

为什么这么说呢？我来向大家介绍一下！

一． 投资小。综合全部投资不超过四百元。就可以在淘宝开店，出售超过五百项商品。

二． 无风险。做实物，首先需要有货源，要压货，占用很大资金，压力很大，但是做充值业务，只需要一款软件，不管买家是冲手机话费还是冲游戏点卡，只要软件里面预存点钱，不管是充哪一种都可以，500多项充值产品，只要100块钱的成本。现在的一百块钱对于大家来说，还算是风险吗？而且还可以给自己或者朋友充值。

三． 信誉增长快。做虚拟充值需求量很大。您身边的朋友有人不用手机吗？玩游戏买点卡的多吗？每个人都有需求。至少你身边的朋友就是你的客户。而且充值是每个人每个月都会有的。

四． 利润大。做虚拟充值，除了充值业务，还可以销售充值软件，软件的提成很高，一套软件三百块钱，可以提成一百九，还有二级提成。我不能给你保证百分之百的能赚钱，因为天道酬勤。努力的果实不是白得的。真正想赚钱的人不会刻意去等待百分之百的赚钱机会，而是抓住每一个或许只有百分之一可能赚到钱的机会。我只能说，这是一个机会，这是一个确实能赚到钱的机会，但是他不是百分之百的可能。想开网店做虚拟充值，一开始需要学习的东西很多。但是只要你肯努力，一定能够赚到钱。

五．灵活性强，适合各类人群。

   没有永远的失败者，只有暂时停止成功！ 

如果你还没有成功，证明你的努力还不够！

如果你走的道路没有错，并付出了努力却还没有成功，证明您没有一个好老师！

所以现在我想对开店的朋友说:想创业，只有激情还是不够的，要实际行动才行，

  很多人都是晚上想想千条路，早上起来走原路，有几个人能下定决心真正的奋斗一回。

我们现在还很年轻，什么都可以去尝试，只要我们努力过，奋斗过，年轻过，疯狂过，回忆起那些日子，可能我们不会成功，

但我们曾经努力过，就不会后悔。男儿当自强，创业就是强，我们一起努力，相信我们一定能实现我们的梦想。

  淘宝创业是一个大学问，只有深入的研究和付出辛勤的努力，

才有可能做出一点成就的，真的不容易啊，谢谢了。

学习了，淘宝创业需要学习的太多了。我是今年三月份接触的淘宝，最初经常看经验贴，

慢慢的接触了淘宝了，看到那么多的成功人士的创业经历，想想自己的难处，

心里萌生了做淘宝网店的想法，开始兼职没有时间做，加上家里人不支持做，犹豫了一阶段，

这样一直到了的现在，才正式做了网店，开始不懂的太多，

决定全职发展我的网店，现在两个月的时间赚了一万多元，

这个比起高手来说不算什么但自我感觉也小有成成绩了，

这才知道网络的神奇，之前没有想到会赚钱，我是很努力的做的，

所以我的下家对我的服务都很满意，我的经验是只要努力做就有回报，

  世界上最成功的人不是最有才华的人，而是肯去努力和尝试的人，一个梦想的实现，往往就在一念之间。人因梦想而伟大！

淘宝创业，永远不要认为太迟；永远不要认为只有信用高，

皇冠以上的才能做到，不要认为只有他们才可以赚钱，信用低、新手、只要有心，你也可以。

本店就是一个例子......

  本店全职做虚拟，在线时间16小时以上!!全程指导，有什么问题随时咨询，无需担心不会开店!!! 

此一言一词，一字一句，都是本人开店以来最真实的感悟，如有雷同，纯属盗用！

本店回答，一直被模仿，从未被超越 

希望有兴趣淘宝 创业的朋友进来交流。了解其他问题，那就请联系我们.  QQ：1790924241  旺旺：xiaojian0205

