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长城动漫将彻底剥离焦化业务 转型动漫文化企业

证券时报记者 岳薇

正在推进重大资产重组全力朝

动漫文化领域转型的长城动漫

（

000835

）

7

月

13

日晚间公布了转

型的第二步， 公司拟通过公开挂牌

方式出售所持圣达焦化

99.8%

股

权。交易完成后，长城动漫将完全退

出焦化行业， 彻底转型为动漫文化

企业。

据资产出售预案， 圣达焦化

99.8%

股权对应的价值为

1.64

亿

元， 最终交易价格及交易对方以在

浙交所公开挂牌结果为准。 长城动

漫表示，为提高处置效率，在首次拍

卖转让未能征集到符合条件的意向

受让方时， 公司可在不低于前述评

估值

70%

的范围内逐次降价进行

拍卖处置。

圣达焦化主要从事原煤采选、

焦炭及其系列产品、 石灰生产线对

外租赁等经营业务。近年来，在国家

产业结构调整的背景下， 焦化行业

产能严重过剩。 受制于下游行业需

求不足， 圣达焦化业绩持续严重亏

损。 圣达焦化

2015

年度和

2016

年

1~5

月分别亏损

3983.05

万元和

1.16

亿元， 对长城动漫业绩造成了

较大的不利影响。 目前，圣达焦化

旗下

60

万吨焦炭生产线及其附属

生产系统已经停止生产。

本次出售圣达焦化股权后，长

城动漫可将持续严重亏损的焦化资

产彻底剥离。 其实，自

2014

年长城

集团入主长城动漫以来， 公司已通

过现金收购的形式并购了

7

家动漫

产业公司， 逐步从焦化企业转型为

文化企业， 初步形成了涵盖动漫设

计、制作、动漫游戏、创意旅游和玩

具销售等动漫业务。

2016

年

6

月

30

日， 长城动漫发布了拟收购灵境科

技和迷你世界

100%

股权的重大资

产重组预案， 拟进一步丰富完善动

漫文化产业链。

据长城动漫

7

月

13

日晚间发

布的上述收购草案修订稿， 灵境科

技和迷你世界

100%

股权的交易价

格分别为

5.08

亿元和

2

亿元，两公

司的评估增值率分别为

410.85%

、

23569.6%

。

资料显示， 灵境科技是一家从

事多媒体展示与数字体验的高新科

技企业， 以基于虚拟现实技术的多

媒体展示及数字体验产品和综合解

决方案为核心，重点服务于博物馆、

科技馆、规划馆、文化主题公园、旅

游景点等应用领域。 而迷你世界是按

照真实社会建造的微缩版城市， 专为

青少年提供职业体验的素质教育基

地。 长城动漫表示，并购完成后，通过

在迷你世 界建造以公司动漫原创形

象为主题的动漫主题乐园可有效延伸

公司动漫原创形象受众群体， 强化动

漫原创形象黏性。

本次交易中， 灵境科技

2016

年

~

2018

年承诺实现净利润不低于

3500

万元、

4375

万元和

5468.75

万元；迷你

世界

2016

年

~2018

年承诺实现净利

润不低于

1700

万元、

2210

万元和

2873

万元。

星期六投资3.7亿控股两时尚媒体

公司计划打造FIP生态圈，利用时尚网红等实现流量汇集，并对消费进行引流变现

证券时报记者 李映泉

星期六（

002291

）日前披露，将

投资

3.7

亿元控股时尚锋迅和北京

时欣两大时尚媒体平台。

公司董秘何建锋介绍， 这一收

购与公司计划推行的 “

FIP

”（时尚

IP

） 战略密切相关， 公司将通过收

购，逐步打造时尚

IP

生态圈，利用

时下最热门的时尚网红等

FIP

，实现

流量汇集，并对消费进行引流变现。

看重用户、内容

及运营能力

星期六披露的交易方案显示，

公司拟以发行股份和支付现金相结

合的方式分别作价

2.94

亿元和

7700

万元收购时尚锋迅

80%

股权

以及北京时欣

70%

股权。 与此同

时，公司拟以不低于

11.47

元

/

股的

价格向不超过

10

名特定投资者非

公开发行股份募集配套资金不超过

1.95

亿元， 用于支付现金对价以及

中介机构费用和其他相关费用。

据介绍，时尚锋迅主要经营

On－

lylady

女人志平台，

Onlylady

成立于

2002

年， 是国内较早一批进入时尚

媒体传播领域的互联网网站，主要产

品和服务为时尚生活方式和资讯的

创造与传播业务。北京时欣主要运营

Kimiss

闺蜜网平台， 闺蜜网创建于

2007

年， 目前拥有国内最具影响力

的美妆产品库和美妆互动社区。

在何建锋看来， 收购时尚锋迅

和北京时欣与公司的转型战略密不

可分。“我们看重的一方面是两大媒

体社区背后的海量用户以及通过众

多时尚达人所能覆盖的庞大粉丝

群， 另一方面则是收购标的所具备

的时尚内容制作能力以及时尚达人

的孵化运营能力。 ”何建锋说。

OnlyLady

用户覆盖人数超过

2230

万，其中大量是高学历、高收

入、高消费的女性用户。艾瑞报告统

计，其

50%

用户平均月收入

5

千以

上，

69%

的平均家庭收入达到

1

万

元以上。 这群用户是奢侈品消费人

群，同时也是重度的网购用户。超过

四成的用户每月网购消费超过

2000

元， 这群用户对于

UGC

内容

及专家达人的推荐更加信任。

据介绍， 闺蜜网拥有国内最大

的美妆产品数据库和

200

多万的美

妆注册用户。 闺蜜网用户每天至少

访问一次的占

61%

，广告对闺蜜网

的用户有深度影响。

从内容资源来看，

Onlylady

拥

有优秀的编辑团队的原创能力，核

心成员来自新浪、凤凰、腾讯等网站

以及时尚集团、 康迪纳仕集团等知

名时尚媒体。另外，

Onlylady

目前合

作的时尚领域专家老师及知名达人

超过百人。而闺蜜网以“美妆消费首

选决策入口”作为定位，每日产生近

2

万条

UGC

内容。

借力“网红经济”

打造变现路径

但如何变现并购标的的内容与

用户资源， 是投资者最为关心的话

题。何建锋告诉证券时报记者，公司

并购两大时尚平台后， 将着力打造

时尚

IP

生态圈，具体体现于公司三

大战略平台的建立， 通过新型的平

台引流

＋

店铺转化模式来替代原有

的传统经营模式。

零售市场的变迁是星期六作出

这一战略的重要背景。何建锋表示，

零售市场已经从过去的 “产品时

代”、“渠道时代”逐渐过渡到最新潮

的“

IP

时代”。 产品时代中，只要拥

有优质的产品即能够吸引消费者进

行购买；渠道时代中，掌握线下线上

渠道者就能支配整个市场；到了“

IP

时代”， 通过

IP

影响个人从而达到

对消费者的心理垄断， 这是该时代

消费变现的基本原理。

何建锋强调，公司所提到的“网

红” 特指那些在时尚生活圈内具备

持续优质内容生产能力的网络红

人，如美妆达人、时尚达人、旅游达

人、明星设计师等等，这些达人对消

费者的引流和影响能力不可小觑，

而他们正是公司

FIP

战略的核心。

“未来我们要通过

FIP

的引流能力

及决策影响能力来引导消费。 ”

对于变现的手段，何建锋介绍，

最直接的方式就是结合公司旗下的

线上线下营销渠道， 升级打造具备多

种一体化功能的

FIP

集合店。 公司将

利用孵化运营平台所打造的

FIP

，把各

大社交平台的庞大粉丝流量不断导入

公司的营销渠道，尤其是处于快速发

展中的

FIP

集合店， 在品牌、 品类全

开放的

FIP

集合店中， 消费者不仅能

够得到优质的产品体验，同时能通过

网红直播间等设置与

FIP

进行互动，

并让消费者便捷地完成“购买分享一

体化”。

“目前我们已经拥有

60

家

FIP

集

合店，今年底的目标是做到

100

家。 未

来，公司营销渠道的收入结构将演变成

FIP

集合店占

40%

、 百货店占

30%

、线

上店占

30%

。 ”何建锋透露。

在宣布并购两大时尚媒体的同时，

公司还有一起投资并未引发太多关注。

公司宣布与琢石投资和新余创嘉共同

投资设立奥利凡星基金。 据何建锋介

绍，这一基金的设立同样是围绕公司的

FIP

战略， 借助专业投资机构的优势，

重点投资时尚

IP

开发及运营、 时尚女

性媒体、网红经济行业的优质个人或企

业， 以配合公司时尚

IP

孵化运营平台

的构建，加速公司新的转型布局。

对于公司的转型思路， 银河证券

分析师马莉评价：星期六深耕女鞋

20

余年后， 收购女性时尚消费互联网垂

直社区， 贴合公司时尚

IP

生态圈构

想， 同时其积极推进的线下集合店以

及快速提升的电商销售额， 与时尚

IP

的打造互相补充， 有望形成线上线下

全渠道营销的模式， 打造完整的时尚

IP

生态圈。

鄂尔多斯拟定增募资29亿

发行债券募资15亿

证券时报记者 岳薇

鄂尔多斯 （

600295

）

7

月

13

日晚间发布非

公开发行股票预案和债券发行预案，分别拟募

资不超过

29

亿元和

15

亿元，公司股票于

7

月

14

日开市起复牌。

非公开发行股票预案显示，鄂尔多斯拟以不

低于

6.95

元

/

股的价格向不超过

10

名特定投资

者发行股票不超过

4.17

亿股，募集资金总额不超

过

29

亿元， 用于营销渠道拓展及品牌升级建设

项目 （

26

亿元）； 研发生产体系升级建设项目（

2

亿元）以及信息化系统升级建设项目（

1

亿元）。

据了解， 这是鄂尔多斯自

1995

年上市以

来，第三次对外募集资金。 公司仅在

1997

年和

2001

年分别增发一次

B

股和

A

股， 募集资金

总额分别为

5159

万美元和

13.44

亿元，公司的

业务发展和资本开支所需资金主要依靠自身的

盈利积累和债务融资来满足，导致公司近三年

的资产负债率平均水平超过

68%

。

鄂尔多斯此次拟通过 “营销渠道拓展及品

牌升级建设项目”，依据公司品牌战略在一二线

城市核心商圈新建直营店并在海外增设店铺，

加大电子商务的投入，加强品牌建设，提升各品

牌的知名度和影响力。

而“研发生产体系升级建设项目”则着重于

引进先进的研发生产设备， 增强设计研发实力

和柔性生产能力， 补强生产流程的相对薄弱环

节， 为多品牌的同步运营提供重要的技术支持

和产品供应保障。 另一募投项目“信息化系统升

级建设项目”则通过引进先进的信息管理技术，

提升公司整个业务流程的控制力和管理水平。

此外， 鄂尔多斯拟发行债券票面总额不超

过

15

亿元（含

15

亿元），本次发行债券后累计

公司债券余额不超过本次发行债券前公司最近

一期末净资产额的

40%

。 公司表示，本次债券

募集资金扣除发行费用后拟用于满足公司生产

经营需要，调整债务结构，补充流动资金和

/

或

项目投资等合法合规用途。

美年健康2719万美元

收购美兆体检

证券时报记者 张骞爻

美年健康

(002044)7

月

13

日晚间发布公告

称， 公司下属境外全资子公司美健有限公司拟

以

2719.14

万美元收购境外实体新新健康控股

有限公司

100%

股权， 从而间接控制北京美兆

健康体检中心有限公司及上海美兆门诊部有限

公司。

资料显示， 美兆健康体检集团是一家拥有

专利自动化、国际级专业的体检机构。

1988

年，

第一家诊所成立于台湾，发展至今，与英国

BU－

PA

、日本

PL

并列世界三大高端体检机构。美兆

也是较早进入中国的国际体检品牌。 北京美兆

健康体检中心

2003

年开业

,

是美兆集团在大陆

地区的第一家旗舰店， 更是目前国内屈指可数

的大型现代化、自动化健康体检机构。

山东路桥：做强做优路桥主业 积极开拓养护新蓝海

� � � �近日，山东路桥（

０００４９８

）迎来了三

波机构调研，其中不乏申万宏源、海通证

券、东吴证券等知名券商研究员，以及王

亚伟旗下千合资本、清水源、天弘基金、

博时基金、前海人寿等

２０

多家机构。 此

次， 机构主要围绕公司非公开发行相关

事宜，以及目前公司经营情况、未来的发

展规划等展开提问。

山东路桥成立于

１９４８

年， 于

２０１２

年通过借壳

*ＳＴ

丹化登陆

Ａ

股市场， 历

经

６０

多年的风雨，公司建设足迹遍布全

国二十几个省市自治区， 同时参建了尼

泊尔、巴基斯坦、东帝汶、阿尔及利亚、安

哥拉、越南等海外建设项目。

近年来，公司紧紧抓住“一带一路”

战略机遇期，努力向产业链两端延伸，积

极打造路桥工程施工、路桥养护施工、建

筑施工、市政施工、设备制造、铁路施工

等板块。做强做优路桥主业，全面开发铁

路、市政、建筑、养护、隧道等市场，在巩

固现存市场的基础上， 不断拓展国内乃

至海外市场。 山东高速公路建设的提速

及养护施工的广阔空间， 将为山东路桥

打开一片新的蓝海。

值得投资者关注的是， 公司未来有

望通过收购兼并实现转型升级， 主要考

虑，第一，借助资质互补企业进入新的市

场，如港口、航道、铁路等企业；第二，向

西北和西南挺近， 形成辐射中亚及东南

亚的海外布局；第三，通过上下游的股权

合作，打通全产业链；第四，收购具备自

身核心竞争力的高技术企业。

定增提高分红比

组建海外拓展平台

此次山东路桥定增事宜途径波折，

针对中小股东质疑，公司于

７

月

２

日调

整了非公开发行预案。 一方面，调整方

案提高了现金分红比例，公司最近三年

以现金方式累计分配的利润在最近三

年实现的年均可分配利润占比由前预

案的不少于

３０％

调整为此次方案的

３５％

。 对此， 山东路桥董秘管士广在交

流会上表示，“公司还存在未弥补亏损，

不符合分红条件， 此前不分红实属无

奈，

２０１７

年底之前公司将具备实现分红

条件”。

另一方面， 此次增发价格不低于定

价基准日前

２０

个交易日价格

５．４９

元

／

股，而不是通常采用的

５．２７

元

／

股的九折

均价，大股东充分让利投资者，保护投资

者利益。

另外， 关于大股东此前承诺的注入

外经公司事宜， 山东路桥将与外经公司

共同组建海外合资公司， 并由山东路桥

持有

６６．６７％

股权控股，此前，山东高速

集团董事长孙亮就表示， 作为国有独资

企业的山东高速集团，“十三五”期间，希

望把集团海外业务比重由原来的

８％

，

提升到

３５％

以上，将国际板块打造为集

团业务板块的半壁江山， 加快向世界

５００

强迈进。 山东路桥以海外公司为海

外拓展平台，符合集团的整体发展战略，

也为本身业务的发展打开海外市场，未

来值得期待。

具备完成订单能力

入股施工一体化受追捧

按照山东路桥在新签订单中的实际

所占金额保守计算，

２０１６

年公司新签订

单约

１７０

亿元， 为

２０１５

年收入的

２

倍

之多，创下历史峰值，且接单频率和额

度均大超过往历史， 将给

２０１６

年和

２０１７

年带来稳定业绩增量。新签大单包

括泰东高速第一、第三标段，淮日高速

第三标段、济青北线第二、第六标段，山

东高速养护维修工程，六盘水建养一体

化等。

“今年新签订单创下历史峰值，得

益于山东路桥在主业深耕细作，及控股

股东山东高速集团的鼎力支持，也受益

全国及山东高速公路建设步伐加快。 ”

山东路桥副董事长兼总经理周新波表

示，“到

２０２０

年， 全国高速公路将新增

通车里程

４．６

万公里， 高速公路通车里

程将达

１６．９

万公里，增长率为

３７％

。 山

东省高速公路通车里程将在目前

５３４８

公里基础上，增加到

７６００

公里，基本实

现县县通高速，山东高速集团在山东高

速公路建设中的地位首屈一指，自然成

为山东高速公路建设提速的最大受益

者。 ”

“我们是具备按质按量完成好订单的

能力的，”面对投资者的质疑，山东路桥副

董事长兼总经理周新波坚定表示，“山东路

桥的品牌、资质、技术、管理及人员优势自

然不用多说，在人才储备方面，公司目前在

职员工超过

６５００

人， 仅

２０１６

年新近毕业

生达到

２４０

人，多为名校毕业，公司注重新

进人才的培养， 毕业生经过几年的历练和

培养已经逐渐成长为项目骨干。另外，高速

公路建设是具有规模效应的， 一套人马可

以完成更多里程。 ”

提及项目建设模式、 收益及融资能力

问题， 山东路桥副董事长兼总经理周新波

继续说，“目前， 山东路桥主要采用的项目

建设模式为

ＰＰＰ

模式和入股施工一体化

模式。 目前公司

ＰＰＰ

项目布局主要在福

建、贵州、云南，特别是四川，乐山政府跟我

们合作的意愿较强， 目前已经有

３

个项目

了。常规的入股施工一体化模式，公司自有

资金参与比例保持在

２５％~３０％

。 ”， 相比

ＰＰＰ

模式

１０％

的自有资金参与比例， 无形

中提高了企业的进入门槛。

山东路桥总会计师王爱国表示，“采

用入股施工一体化模式，公司收益来源于

投资回报及施工利润两部分， 一方面，公

司通过股权信托方式投资入股项目公司，

获得投资回报，回报率以市场同期贷款利

率，三年返还本金，另一方面，公司签订定

工程施工合同，赚取施工利润。 此次定增

募资的两个项目泰东路及青龙路均采用

入股施工一体化模式， 两项目收益可观，

利润率在

２０％

以上。 未来山东路桥的融资

将通过传统的发公司债券、 中期票据，股

权融资以及表外融资来完成，目前公司银

行授信在百亿以上，

２０１６

年

４

月份已经注

册完成了

１０

亿元公司债， 融资能力完全

不用担心。 ”

畅享再生养护市场蓝海

除了路桥工程施工业务， 路桥养护施

工业务是公司的一个重要看点，

２０１５

年公

司路桥养护施工业务实现收入

１２．９１

亿

元，同比增长

１２．５２％

，此块业务占全年总

收入的

１７．４０％

。

从养护业务的市场空间来看， 目前

中国的公路拥有量已经成为全球第一，

随着国内以高速公路为骨架的干线公路

网络基本形成， 主要干道逐步进入养护

期， 现有的大规模公路里程开始释放养

护需求。 公路养护市场加速增长，以公路

升级改造和日常保养维护为主的路桥养

护施工市场空间扩大。 当前，交通运输部

积极推广废旧路面材料的循环利用技

术，“绿色

／

再生养护” 已经成为公路养护

的重要发展方向。 华创证券研究表明，根

据根据交通部 《国家公路网规划

２０１３

年

－２０３０

年）》，我国

９７％

的国道、省道及

县乡道将进行升级改造，公路养护设备

＋

服务市场规模

２０００

亿。

山东路桥主要通过二级子公司路桥养

护公司等开展路桥养护施工业务， 路桥养

护公司成立于

２００７

年

６

月， 具备资质、技

术和设备优势， 能自主研发和生产适用于

国内路面养护的热再生和冷再生专用设

备，具有一定的先发优势。

近年来， 公司致力于拓展省内外养

护业务，巩固山东市场，扩大内蒙古、云

南、福建、四川等区域养护市场，目前主

要承担山东省内京台高速、京沪高速、青

银高速、潍莱高速、枣临高速、烟海高速

等以及四川、云南、湖北、湖南、河南等多

条高速公路的养护维修。 高速公路综合

养护里程已达

２６００

公里，年施工能力达

２０

亿元。

细心的投资者会发现， 此次定增募

资的参与方包括“齐鲁投资”，该公司为

齐鲁发展集团旗下子公司， 背靠齐鲁交

通发展集团有限公司， 该集团公司运营

管理山东高速公路

３２４７

公里，占山东省

高速公路通车里程的

６５％

， 在山东高速

公路发展上起到举足轻重的作用， 但齐

鲁交通发展集团并不具有高速公路的养

护能力， 此次齐鲁投资与山东路桥的合

作， 也为后续山东省内的高速公路养护

业务打开一片蓝海。

此外， 省外市场也不容忽视，“目前省

外有几个项目正在谈， 后续将于省外公司

进行股权合作， 进一步打开高速公路养护

业务的市场。 ”山东路桥副董事长兼总经理

周新波说到。

（苏夏）（CIS）


