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大家居

春夏之交，地板采暖反季节火爆
专家：下半年恐遇装修高峰期，装地暖时间节点宜提前

种种迹象表明，家居卖场在
精心备战即将到来的五月。商场
大厅层层叠放的抽奖礼品，公交
车上滚动播出的促销广告，主流
商圈派发传单的大学生们，似乎
都在散发出同一种信号：上半年
力度最大的一波优惠， 正在逼
近。

对于家居行业来说，“五一”
是传统的新房装修、购买家具、春
夏新品等消费井喷期， 卖场与商
家共同发力， 抢占赛末点的意图
十分强烈。 以本土巨头井湾子家
居广场为例， 继成功举办清仓特
卖、新品发布等活动后，目前井湾
子又开始紧锣密鼓地筹备“5·1
品牌家具大抢购”活动，旗下平价
家具广场、 国际家居MALL将联
手推惠，集结场内1000多家知名
品牌，推出数万款特价产品，打造
开年以来规模和力度最大的一场
让利活动。

为了配合此次“大抢购”，井
湾子场内一些几乎从不打折的
品牌，也一反常态地制定了特惠
政策，芝华仕推出“领跑全球 空
降长沙”的主题活动，除了特价
产品以及10%的返现比例外，还
设置了半价换购、 定金翻倍、抽
红包得大奖、进店有好礼以及惊
喜抢购等活动环节；星港家居也
将举办“新品体验季 试睡二重
礼”， 活动期间凡购买门店指定

产品的消费者，均可享受健康大
礼以及试睡100天的活动； 恒信
华典臻木则打出套餐工厂价直
供的口号，活动期间，1.8米大床
+床头柜三件套只需11980元；
餐桌餐椅（一桌四椅）仅需8900
元。

新入驻平价家具批发中心的
的壹号木匠也将在“五一”期间正
式亮相， 该品牌在全场五折的基
础上，还推出了部分特价产品，凡
在店内完成交易的消费者可享受
再降10%的优惠， 另外， 消费满
5000元， 还可获得价值880元的
乳胶枕一个。

除驻场品牌外， 井湾子家
居广场也为消费者提供了一折
名品和免费大礼。活动当天，井
湾子家居将推出 20款一折商
品， 如原价为5600元的俞木匠
餐车，活动价仅为560元；斯高
品牌茶几原价为4980元， 现场
仅需498元。另外，购物满2000
元以上的消费者， 即可获得精
美礼品；购物满5000元以上，可
获品牌电热壶； 购物满8000元
以上，可领取品牌炖锅一个，以
此类推，最高购物满150000元，
可免费将品牌空调带回家。消
费满3000元且付清全款的，还
可参与抓乒乓球， 有机会获得
千足金币。

■三湘华声全媒体记者 张丹

家具卖场期盼“红五月”
五一大战进入倒计时

眼下正处于春夏之交，本
应作为冬季热销产品的地板地
暖，今年却在长沙反季节火爆。
自3月在开福万达广场创建体
验中心以来， 专业致力于采暖
科技的快地暖优暖家， 引发了
一场健康舒适采暖制热新革
命。

“在地暖市场的角逐中，谁
能给消费者最好的产品体验，
谁就能赢得市场”，优暖家长沙
体验中心负责人告诉记者。地
板向来是家庭装修的必备材
料，且所占比重很大。优暖家以
“地暖地板二合一” 的产品形
态， 运用全球领先的高科技核
心专利热转换与传导技术，由
地板直接发热， 然后辐射居室
四周， 使室温由下而上逐渐递
减，符合中医提倡“足温顶凉”
的体感，且安装快、发热快，新

房老房都可装， 性能远优于传
统空调、地暖等采暖产品。

“地板地暖二合一最大的
优势不只是供暖本身， 还有在
此基础上‘进化’的自主、恬静
的高品质采暖体验”。该负责人
表示， 优暖家独有的“智能温
控、 变频节能”、“低功率启动”
等多项技术，可实现分时分区、
定时定点控制地面温度。 并且
由于传热路径短， 产生的热量
能够快速释放到室内空间，通
电5—15分钟， 地表温度即可
达到舒适温度。同时，“快地暖”
优暖家具备一键式智能操作方
法，老人小孩都可轻松操作。

在节能方面，优暖家拥有
高科技核心专利，热源纤维电
热转换率高达98%以上，可以
做到低功率启动。与传统采暖
方式相比，节能率可达到40%

-70%， 同时它所具备的智能
温控、快速暖房功能大大降低
了能源空置耗率，使用成本极
低。

“有些消费者总要等到天
冷了才会重视家居采暖， 可这
时往往遇到施工高峰期， 无法
及时安装， 不得不继续忍受湿
冷的冬天。实际上，装地暖的时
间节点可以和新房的水电改造
同步进行， 所以有需求的新房
业主不妨把地暖列入装修预
算。 很多已经装修过的业主也
可以选择优暖家，即铺即用，无
需大兴土木。 体验中心针对每
位消费者的具体要求， 有针对
性地设计科学合理的采暖方
案， 可根据用户的实际需求和
居室整体布局，一户一图，让用
户使用达到最佳舒适效果。
■三湘华声全媒体记者 张丹


