
临临沂沂小小镇镇正正加加班班给给您您造造中中国国结结
红花镇中国结产销量占全国六成，开网店让淡季销售量大增

触了网，让中国结供不应求

据不完全统计，红花镇当地销售
中国结的个体电商有200多家，仅与前
小店子村相距不远的大院子北村，一
个村就有20多家。同时，该镇十几家中
国结生产厂家中，90%以上都开有自己
的网店。

不同于其他装饰性工艺品，中国
结的销售具有明显的季节性，特别是
在传统销售渠道上。“中国结在国内主
要作为节庆装饰，特别是春节期间”，
轩然工艺品厂负责人王廷省说，没有
电商平台以前，他们厂子生产一年的
产品全靠春节前的旺季走货。

淘宝店主李玲在当地批发市场

有家商铺，专售中国结。2013年她开
通了自己的网店。“头一年做得不
好，网售情况跟实体店一样，淡旺季
分割明显。”李玲注意到淡季顾客买
中国结主要用于婚庆、新居装饰，她
灵机一动，与多家相关的店主达成
合作协议，在他们的网店里开通中
国结产品链接，大大提高了淡季的
销售数量。

与李玲的关联销售模式不同，另
一家淘宝店主聂文勇则针对多个节庆
到厂家定制中国结样式。“情人节、母
亲节、中秋节等基本都有开发。”聂文
勇说，这些定制的中国结不仅好卖，而

且售价高收益好。
“淡季不淡，旺季更旺。”王廷省介

绍，销售淡季除了外地批发市场零散
走货，电商过来补货带来的销量很可
观，目前已经占到他们工厂年产量的1
/3左右。

电商打开了市场导致中国结供不
应求，红花镇所有中国结生产厂家和
村民目前都在加班加点工作。“从早上
7点多就来上班，晚上八九点钟才走”，
在一家中国结加工厂，57岁的王女士
正在用剪刀剪穗头，像她这样加班加
点的情况，当地各个中国结生产点已
经持续了两个多月。
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了不得！一个镇就有两万多人在编中国结

走进临沂市郯城县红花镇轩然工
艺品厂的样品室，房间四壁挂满了数
百款大大小小、各式各样的中国结，炫
目的中国红配上创意独特的图案和长
长的流苏，让人目不暇接，烘托出浓浓
的喜庆气氛……而这仅仅是这家工艺
品厂数个样品室中的一个。在红花镇，
像轩然工艺品厂这样生产加工中国结
的厂家和个体户数不胜数。作为全国
最大的中国结生产地，红花镇全镇7万
多人中，约有三分之一的居民从事着
加工制作销售中国结的工作。

记者走进红花镇前小店子村一
户村民家中，院子里满满当当的都是
生产中国结的原材料，十几名妇女正

在紧张地加工制作中国结。她们将不
同的配饰修剪整齐，然后再粘贴、编
织或者搭配组合在一起，就成了人见
人爱的中国结。村民马振正在打理开
了刚一年的淘宝店，“光卖中国结，有
30多个品种，进入旺季后，一天能卖
一二十个。”马振说，村里像他这样开
网店销售中国结的人有20个，“都是
年轻人，自己打理着网店，就在村里
提货，不耽误事，平时也不耽误农
活。”

红花镇文化站站长徐之军介绍，
红花镇许多村都有村民加工制作中国
结，以前主要靠村民自己外出找销路，
或者外地客商前来批发，再卖向全国。

年轻人开设网店卖中国结这种现象刚
出现一年多，卖得好的，一年光纯利就
能赚到一二十万元，从而使越来越多
的年轻人效仿。由于村民农闲时心思
都在中国结上，四邻八舍几乎看不到
闲人。

在红花镇土生土长的孟蕾2012
年毕业于济南一所大学，学财会专业
的她毕业后本可以找份不错的工作，
但她却选择回乡专职开网店。“上学
时就弄过网店，但货源渠道不好，回
到家乡看到中国结产业做得不错，就
转到这上面来了。”经过三年多的发
展，她招聘了两名员工，年收益已经超
过10万元。

树品牌，红花中国结将“申遗”

电商平台给中国结销售带来促进
的同时，也加速了产业链条中不合理
因素的凸显。

“全国的产销量不断上涨，红花镇
产品的占有率却下滑，说明外地的中
国结产业也在快速发展。”临沂首家淘
宝村电商城总经理丁明发说，他们曾
做过统计，红花镇出产的中国结，最高
点时曾占有全国产销总量的80%，去年
这一数字已经下滑到了60%。

中国结的编织技艺，在全国多个
地区都有流传，销售市场的红火带动
着浙江、江苏、广东、北京等地相继发
展中国结产业。“即使没人会编，请上
几个老技术工人，几天的时间就能带
出一大批徒弟。”红花镇一家中国结加
工厂老板李祥友说，去年春节期间，有
多位合作多年的浙江义乌批发商终止
了与他的合作，转而找到他们当地新
兴的生产商。

制作工艺相对简单，其他地区容
易跟风引进，容易导致市场占有率下
降；纯手工制作，外观质量存在差异，
影响消费体验；同质低价竞争，迫使厂
家压缩人工成本，年轻劳动力不愿传
承制作技艺。这些问题的存在，影响了
红花镇中国结产业的长远和健康发
展。对此，当地政府和从业者也开始着
手改善。

手工制作的个体差异，是影响中
国结购买者消费体验的一个重要因
素。“100个好评，来上一个差评，整个
店的信誉都会被拉低。”淘宝店主孟蕾
说，发货前，她都会让店员再整修一
遍，即使是这样，一些顾客收到货品后
仍能挑出一些瑕疵。

为了促进电商间有序竞争、协调
发展，淘宝村电商城借助自身资源优
势，除了对当地电商进行免费技术培
训，还定期为他们授课，引导这些电商
对消费群体进行细分，从网店页面效
果、宣传模式、消费刺激手法等多个角
度出发，培养和扩大消费群体，避免恶
性竞争。

在轩然工艺品厂记者看到，该厂
根据消费者喜好，开发了600多款中国
结饰品，同时还投资1000多万元，引进
了十套数控激光切割设备，提高成品
的制作效率和规整度。

红花镇镇长徐希武介绍，中国结
是当地农村文化产业发展的领头羊，
镇里投资建成了中国结博物馆，将以
此为依托继续挖掘中国结在当地的
文化发展历程，并积极申报国家非物
质文化遗产，目前已通过了市级认
定。镇里也已经开始制定引导和扶持
政策，将从树立品牌入手，整体打包，
在占稳市场的基础上争取更大的社
会和经济效益。

在我省最南端的
临沂市红花镇，有一个
全国最大的中国结生
产基地，全镇有两万多
人从事中国结的加工
制作，每到春节，红红
的中国结就从这里源
源不断地运向全国各
地，装扮着各地的喜庆
祥和。如今，在年轻人
当中兴起的网店更是
为中国结插上了快速
发展的翅膀……

文/片 本报记者 高祥
见习记者 邱明

我的 ·小结大业

主办单位：山东省安全生产监督管理局

别让烟花爆竹

“烫伤”你的春节

(1)燃放爆竹要远离易燃可燃物，
要在空旷的地带燃放。不要对着人和
居民住宅燃放。燃放时要认真清理火
灾隐患。

(2)爆竹存放要避开火源和高温生
产设施，装运爆竹要避免震动和磨擦，
严禁在爆竹市场吸烟。

(3)儿童放爆竹要有人看管，不要
随意捡一时没响的爆竹。

(4)要购买质量过关的爆竹，不图
小便宜购买非法生产的劣质爆竹。

发现身边有安全隐患，

拨打12350举报

本报记者 刘德峰 漫画 金红

工人对中国结进行组装。

春节前夕
正 是 销 售 旺
季，工人忙着
打包外运。
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