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拥有“幸符”，参加吴佩慈爱心使团四川行

兔露新春，定制“幸符”活动正火热进行中，凡 2011

年 5 月 3 日前，成功定购“幸符”的顾客，即有机会免

费与台湾艺人———“九头身”智慧美女吴佩慈一同前往

四川 5.12 震区慰问依波抚育的百名孤贫儿童。

KANA 卡纳由钟表旗舰企业依波集团携手施华洛

世奇天然宝石品牌打造，璀璨闪耀的“幸符”腕表镶嵌

的天然宝石均仪选源自 SWAROVSKI�GEMSTONES。

铺满 18K 玫瑰金的壳体如同水波荡漾的阵阵涟漪，表

壳上数量多达 376 颗的天然红色托帕石、 白色托帕石

环扣交叠。皆通过顶级工艺精确切割及打磨，并经由技

艺卓越超凡的珠宝师花费大量时间和精力手工密镶而

成。

搭配 11 颗克拉级的施华洛世奇天然彩色宝石，冰

蓝色、苹果绿、橙色的托帕石，浅绿色的橄榄石，玫瑰色

的石榴石和黄、紫水晶，都蕴藏着天地灵气，掩映着幸

运心语，绽放出绚丽夺目的光芒。蓝宝石表镜搭配罕见

的魔鬼鱼红色皮表带，拱形贴腕设计令佩戴十分舒适。

拥有幸符途径： 依波金

殿 www.ebohrgold.com

�������电话 4007�007�998

�������卡纳全国百家销售专柜

参与方法：2011 年 5 月

3 日前，成功购买“幸符”，并

按照抽签卡要求填写真实完整的个人资料。

幸运团员诞生：2011 年 5 月 10 日， 抽签现场公证

人员见证，中奖率高达 40%。

抽签结果：查询依波公司官网、卡纳品牌官网、卡

纳官方微博、依波金殿网；主办方电话、短信、邮件通

知；咨询卡纳全国百家销售专柜；热线 4007�007�998。

慈善活动时段：2011 年 5 月下旬。主办方将免费提

供活动所需的国内航班机票、 当地食宿交通及见面儿

童礼物。

喜爱“幸符”的你，还犹豫什么，赶快购买，给最爱

的她一辈子的“幸符”吧！

长沙工作的空调“待购族”张真真今

天有些不知所措。

21日上午， 她刚坐上办公椅没多久，

一条促销短信就飞来了：“传奇再次上演，

万人空巷抢格力！”还没过几分钟，另一条

相似内容短信也从天而降：“快来抢，万人

团购再抢美的！

近三年来，空调在三四月期间，即传

统旺季来临前开战几乎成为惯例。提前到

2月份就开打， 厂家的葫芦里到底卖的什

么药？错过了这个周末，真的就要再等一

年？

“促销演义”周末又将上演

曾经一度是生活品质和经济实力象

征的空调，近几年来，在国家节能补贴、家

电以旧换新和家电下乡等政策的带动下，

早已飞入寻常百姓家，而这条“飞入路”，

大体伴随着一浪高过一浪的促销战硝烟。

“熟悉得有些让人麻木。” 一位有着5

年空调销售经验的促销员苦笑着告诉记

者。

21日， 记者在长沙走访通程电器、苏

宁电器、国美电器等卖场时发现，格力、美

的的展位上，颇令人侧目的促销海报等宣

传资料早就张贴在了展柜显眼处。“我们

已经开始接受认筹了，还可获赠价值60元

的春秋被。”在通程电器东塘店，美的空调

促销员王丹告诉记者。而在相隔两百米左

右的苏宁东塘店，记者发现，凡是前来格

力空调参加认筹的顾客，也可获得一个礼

品。现场促销员表示：“现在价格和机型都

还没有公开，周五应该就知道了。”

“两大主角” 背后， 其他诸如海尔空

调、奥克斯、海信空调、科龙空调等也早已

闻风而动。“你问的是周末空调的那点事

吧？让他们把顾客喊过来，我来唱戏！”海

信空调湖南公司总经理杨连波在接受记

者电话采访时，不改往日的豪爽本色。

奥克斯空调湖南分公司总经理倪曙

东则表示，“周末大方案已经拿出来了，这

一次可能是今年淡旺季价格的分水岭。”

不过，也有谨慎者。在海尔长沙分公司相

关负责人看来，“参不参战， 要视情况而

定。”

市民购买别一味考虑价格

现在买空调，是兔年最佳时机吗？

“去年我也收到过多次这种空调促销

短信，都被搞晕了。”张真真说，她还向记

者说起了在2009年3月7日、2010年4月10

日爆发的两轮空调促销战，“那次我周围

的朋友都说价格确实很低”。 通程电器副

总经理刘伟也对此记忆犹新：“那两次旺

季市场启动战，厂商都尝到了甜头，这次

选在2月下旬就发动大战， 主要是此前有

效的让利真正促进了销售。” 而当记者问

及兔年空调价格“涨价”的预期时，他表

示：“现在竞争这么激烈，涨价不是件容易

的事情。”

苏宁电器湖南分公司市场部经理秋

萍则在致记者的短信中列举了“现在购买

是好时机”的四点理由，其中一点让人印

象深刻：“现在空调厂商生产产能加大，需

在淡季冲量，自然价格会拉低。”国美电器

湖南分公司市场部经理黄华则告诉记者：

“2月份属于淡季，这个时候，厂家一般都

愿意投入资源和价格政策，这能在旺季来

临前， 给经销商打款起到很大的激励作

用。”

不过，在湖南美的制冷售后管理部部

长胡志坚看来，这个时候买空调，送货及

时、 安装更迅速还能有时间给顾客做些

“附加服务”， 也是吸引顾客最重要的因

素。格力空调湖南分公司市场部负责人则

肯定的表示，关键还是价格，这次投入的

资源力度很大，不会让市民失望。

尽管如此， 也有业内人士并不这么

看。“有需要才购买， 没有必要赶这个便

宜。” 在一位不愿具名的空调行业人士看

来，以往促销大战中，一些厂家借机把能

效指标不达标的空调卖给消费者，后期高

额的电费害苦了很多市民。市民在选择空

调时，不要一味只考虑价格，品质才是最

关键的。

■记者 戴和清

淡季不淡空调大战二月起硝烟

现在买空调或是兔年最佳时机

现在买空调或是兔年最佳时机。

苏宁电器日前对外发布《2011中国

空调行业白皮书》，报告对2011年中国空

调市场特点做出了如下判断： 空调市场

规模稳中有升， 变频空调将全面主导市

场，中等规模品牌快速增长，外资品牌市

场占比开始反弹， 商用机型成家庭消费

重要趋势， 三四级市场成为空调销售重

点战场， 产品升级带来服务技术要求提

升，赢售后就是赢市场。

在这份报告书中， 苏宁电器分析认

为： 变频空调正以快速的市场增长速度

占据国内市场， 各大空调厂商正在逐步

的加大自己品牌下的变频产品份额 。

2011年，变频空调将大行其道，国内空调

行业洗牌加剧。报告预测，2011年变频空

调市场全年占比预计超过50%。 而随着

三四级市场城镇化水平和居民收入水平

的进一步提高，报告还特别指出：在一二

级市场大连锁一统天下的格局下，2011

年三四级市场也将成为家电连锁企业进

军的目标。

近年来， 随着中高端住宅的逐年增

加， 以变频多联机为主导的家用中央空

调产品在一二级高端市场的增长量稳步

提升， 成为家用空调市场中的重要组成

部分。另据苏宁判断，空调的使用年限一

般在8年左右，2003年是中国空调行业发

展的一个波峰， 今年这批空调将超过其

常规使用年限，其故障率、保养清洗维修

频次需求及换新需求均将大幅度提升，

也对中国空调售后服务力量提出了新的

挑战。苏宁预测，在2011年，售后服务将

越来越被重视， 各大空调厂商和家电零

售连锁企业都将继续加大对售后服务的

完善力度。

2011年伊始， 苏宁即根据白皮书的

各项预测果断出手， 向各大空调品牌发

起大单采购， 总采购量达到400万台，其

中有120万台是特价机。除了大单采购和

海量特价机型促销， 苏宁电器还根据

2011年服务形式严峻的问题， 计划全年

实施四次免费的社区检测、保养服务，以

应对2011年暴增的“超龄空调” 服务问

题。

一款相机2个月涨了400元

3个月前， 侯一力看好了佳能D550

专业相机，单机4600元，配备电池、相机

套等5200元就能拿下。听说年货数码产

品都会促销，侯一力犹豫了。

可懊恼的是，上周他去买，全套配

备下来价格涨到了5600元。为了学习摄

影课程，侯一力咬了咬牙还是买了。

2月21日， 记者走访发现， 除相机

外，部分热销手机、游戏机等也不同程

度涨价。

“逛了三四家卖场， 都没买到手

机”，相中了诺基亚5235的罗先生，深感

奇怪：没想到数码产品这么俏。

“部分游戏机价格出现小幅上涨”，

国储电脑城星城电玩的销售员透露。究

其原因是，压岁钱搅热了年后游戏机市

场。

畅销款缺货现象很严重

国储电脑城手机销售员赵洋给罗

先生的答复是：苹果系列和诺基亚5235

全国都拿不到货。

“缺货严重，不得不涨”，不止一家

数码卖场这样对侯一力说。这又让他暗

自庆幸，“听说价格还会涨”。

佳能数码相机销售员赵斌透露，佳

能D550相机走得非常好，几乎每天都能

出单。他还不止一次强调：现在全国性

缺货，拿货价也提高了。

“以往年后价格会有一定回落，今

年部分产品却出现涨价。” 从事手机销

售多年的赵洋说。他店内，HTC的G7系

列手机很畅销，诺基亚5235和Iphone也

很难拿到货。

电子产品不会整体涨价

“缺货只是个别现象， 电子产品不

会整体涨价”， 湖南迪信通总经理汤志

强认为。

据他解释，数码产品生产环节与销

售环节存在一个时间差，生产往往是按

照一个月甚至两三个月前的市场计划，

这样就很难准确把握市场反应。

不过，汤志强认为，“这个时间差一

般能在短期内调整过来。”

“库存消化完了，生产跟不上，缺货

就出现了”， 通程电器副总经理刘伟透

露。他说，数码产品的市场需求激增，而

多数企业仍是元宵节后才开工，供应上

就显得捉襟见肘。

数码产品年后牛气冲天

苏宁发布《2011中国空调行业白皮书》

数码产品也能升值？

年后买相机的大二学生侯一力发

现，数码相机居然涨价了。年前他看好

的5200元佳能D550，现在要5600元了。

2月21日，记者走访国储电脑城、家

电卖场发现，往年节后一准降价的数码

产品，今年纷纷扮俏。

■记者 未晓芳

实习生 罗程
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