证券代码：002557                                 证券简称：洽洽食品
洽洽食品股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                      编号：2015-003
	投资者关系活动类别

	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	华夏基金郭敏欣、华安基金杨鑫鑫、广发证券陶家华、博时基金王诗瑶、博时基金陈鹏杨、晨燕资产詹凌燕、中信证券王晗、天安财险苏扬、富恩德吴金宫、中泰证券张喆、创金合信基金胡尧盛

	时间
	2015年10月30日

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	财务总监：陈俊
证券事务代表：田静

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、 签署《承诺书》、《保密协议》等
二、调研主要内容
1.请简要介绍一下公司目前生产经营的整体情况？

回答：公司目前经营状况平稳，原料成本稳中有降。在接下来的春节备货季会有计划地提升库存保证春节产品供应。今年推出的新品主要是：袋装葵珍、奇味小葵、椒盐瓜子等。目前新品正在不同区域，针对不同群体进行推广，初步取得了较好的市场和销售口碑。当前在做好各种国葵品类的同时，将加大对花生、豆类、坚果的产销推广以谋求寻找新的业绩增长点。
2.请简要介绍下公司电商现在的发展情况？

回答：今年以来公司更加注重电商部门的发展，在产品包装、差别化产品开发、线上营销、人才培养等诸多方面着力以推动电商的发展。并将品牌进行年轻化塑造，迎合网购的年轻消费群的消费倾向。目前，考虑到电商发展是大势所趋，公司做出了追加电商公司注册资本的决定。我司电商部门起步较晚，但也有自身的渠道和加工优势，我司从原料到生产的全过程，都对食品安全和工艺操作进行严格品控。同时，我们希望通过各种形式的合作、并购等方式来壮大我司的电商部门及整个公司的实力。
3.请介绍下公司新品撞果仁目前销售情况怎样？

回答：目前撞果仁只在上海等大型城市试销，销售情况反馈较好，后期将逐步扩大该产品的销售渠道。当前国内高端坚果加工普遍受到原料供应的限制。在这种情况下，一方面为了打破国外的坚果原料垄断定价，另一方面也将产业链向上游延伸，我司于2013年开始推进高端坚果种植基地项目，在安徽、广西，布局了碧根果、夏威夷果种植。
4.请简要介绍下公司最近设立的新的贸易公司？

回答：公司新设华葵商贸，是为了有效开展原料贸易，令公司可以掌控产业链前端和资源。对原料贸易的控制，能够延伸公司的发展路径，将产业链向上游延伸。拓展产业链，建立贸易公司，对于公司整体的发展和国际化战略有较强的良性促进作用，同时也能提升企业的原料议价能力，是一举多得适应企业发展的选择。
5.请介绍下公司未来的高端坚果发展道路？

回答：公司目前的发展目标是在保持炒货领域行业领先地位的前提下，向高端坚果领域进军，做好坚果的休闲食品系列。除了产品本身的高端坚果化，我们在坚果种植的基础性工作也在有条不紊的开展，并致力于打造渠道优、质量佳、性价比高的坚果原料，建立坚果种植园，打破行业垄断，增强前端议价能力，提升制造环节利润。高坚品牌的建立，需要时间的积累，需要发掘爆品的突破口，也需要寻求适当的时机。一直以来，进口高档坚果税率较高，但随着我国各类外贸条约的签订，高坚进口税率逐渐下调，可以进一步降低我司产品的生产成本，提高市场竞争力。
6.请介绍一下公司事业部制改革的具体情况？

回答：公司在事业部制改革前采用的是营销总部的方式，将各品类归入同一个营销部门，所有品项统一设立绩效指标，这种模式会带来就的问题是使易于市场推进的国葵类产品获得了更多的关注，而其他小品项如花生类、豆类等失去了应有的推广力度。公司事业部制改革之后分为国葵事业部、炒货事业部、坚果事业部、焙烤事业部和销售事业部，使得各个产品事业部根据自己部门的产品独立运作，一方面获得了从研发到销售全过程的充分授权，另一方面大大提升了对产品的关注度和沟通的效率，使得小品项种类产品也能得到充分的关注和市场的推广力度。



	附件清单（如有）
	无

	日期
	2015年10月30日


