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                                     深圳市芭田生态工程股份有限公司投资者关系活动记录表


证券代码: 002170                               证券简称: 芭田股份
深圳市芭田生态工程股份有限公司投资者关系活动记录表
编号：2016-005
	投资者关系活动类别
	特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

□其他                           

	参与单位名称及人员姓名
	广发证券

	时间
	2016年8月12日下午15:00-17:00

	地点
	深圳市芭田生态工程股份有限公司总部会议室

	上市公司接待人员姓名
	吴益辉、余应梓、赵青、刘耿豪

	投资者关系活动主要内容介绍
	问：芭田的品牌运作是怎么样的，以及大数据平台是怎么运作的？

答：前期的品牌运作，主要是农财宝的销售订单。农财宝虽然才上线不久，驮娘柚、成绩好桔、山瑶脆柑这几个品牌已经有几百万的销售额，并且得到了农户的认可与好评。在国内，大的农场的劣势是没有品牌，所以我们通过做品牌帮助农户解决农产品卖好，实现共赢的局面。大数据平台方面，公司拟投入5 亿元募集资金发展智慧芭田大数据平台，建立线上电商平台及线下300个服务站，利用二者结合为农户提供技术支持、农资支持和机械支持，项目达产后预年新增利润1 亿元。农业定制服务站主要承接后两种服务和流通配送服务。数据的主要来源为产品研发数据、试验 示范数据、农户种植数据、植物养分数据、土壤数据、气候数据、病虫害防治数 据等。数据的主要用途是通过数据模型的机器学习模拟农作物的生长过程，建立 标准化的农业种植解决方案；通过标准化的农业种植解决方案中的测土测叶配方施肥生成农资订制订单。
问：芭田未来2-3年的利润增长点在哪里？

答：利润来源于几块，公司斥资4.89 亿元取得贵州省瓮安县小高寨磷矿探矿权，其平均品位在30%左右，远优于普通磷矿的25%，预计于2018年获得开采权。目前贵州一期项目基本实施完毕，部分项目已经开始投产，新增20 万吨高塔全溶灌溉复合肥、60 万吨缓释肥，预计2018 年完全达产后，年贡献净利润超过1.18 亿元。公司拟募集资金8 亿元开展贵州二期项目建设，年产新型环保复合肥硝磷复肥45 万吨、全水溶硝酸钙25 万吨，完全达产后预计年新增净利润1.47 亿元。在目前国家环保政策趋严、传统复合肥行业竞争激烈的背景下，通过投资稀缺磷矿资源，布局新型复合肥市场，提升产品盈利能力，增强行业竞争力。通过采用有自主知识产权的硝酸冷冻分解磷矿的工艺，将磷矿中的其他矿物质同时提取，开发全水溶硝酸钙和矿物质营养母液，实现磷矿资源的综合利用，形成新的利润增长点。

目前国内检测机构90%由政府控制，市场规模约2500 多亿，广东省占10.35%左右（即260 多亿），且近几年来市场规模均保持20%以上的速度增长。2014 年国家逐步开放民营企业进入检测服务领域，2015 年芭田股份组建精益和泰（公司与琨伦创投各持有精益和泰40%的股份，琨伦创投为公司控股股东实际控制人黄培钊先生之一致行动人），未来有望将业务向全国扩展。此外，精益和泰预留20%的股份，将来作为核心技术人员的股权激励。检测行业具备较高门槛，而公司作为国内少数几家可提供转基因食品检测服务的民营机构，亦具备较高的检测效率，未来在行业逐步放开的背景下，具备较强的先发竞争优势，成为公司新的利润增长点。
问：芭田成立检测平台是基于什么样的考虑？

答：我们本身是做肥料的，目的是打通整个食物链，肥料只是农业生产资料。为什么要做检测业务平台？好的肥料施在地里作物吃完才长的好，要种的好还要卖的好，要怎么让作物种好之后还卖好就需要借助检测平台，作物的营养价值是否高、重金属超不超标、农药残留情况通过检测就可以了解到，做到食品安全可追溯。公司利用合资子公司精益和泰与参股公司泰格瑞切入检测服务领域，精益和泰目前的验室仪器配置在行业中处于领先水平，目前拥有进口精密仪器设备55 种，国产辅助仪器设备32 种。随着食品安全的要求提高，我们相信检测业务在未来将会有个大的发展。
问：公司对生物有机包膜肥的未来是怎么看的？

答：芭田1989年成立，在经济作物肥料方面，芭田一直是保持着第一，隔几年就会出新一代革命性的产品。1993年左右我们推出芭田蓝复肥，用芭田蓝复肥的蔬菜瓜果比别人的早上市10来天，颜色比别人的鲜亮卖相好，市场一下子打开，可以说蓝复肥奠定了芭田的基础。2003年我们在内蒙古乌拉山首创高塔造肥，发展高塔硝硫基高塔尿基，这个也走在了行业的前头，芭田的营业收入从六个亿的提高到了十几个亿。生物有机包膜肥我们认为是颠覆行业的第三次革命，为什么说是第三次革命？首先，生物有机包膜肥不使用高塔，成本每吨就节省了几百块钱；第二，减少粉尘更环保；第三，目前的复合肥是要征增值税的，但像生物有机包膜肥等系列产品含有有机成分，在税收政策上存在优惠的可能，这又是芭田的一个利润增长点。芭田每次革命都会带来几年的利润增长。
问：贵州今年要实现扭亏有什么措施？

答：贵州上半年亏损3000多万，主要是折旧，要实现从亏损到明年盈利，主要依靠贵州芭田两个新型产品——全水溶硝酸钙和硝磷复肥，这两个新产品今年4月份才拿到产品证，未来，我们也计划将部分产能转移到贵州，那边生产的成本会比现有模式生产成本更低，有成本优势。
问：目前公司产品市场份额有多少，销售渠道是怎么做的？

答：目前公司复合肥销量全国份额接近2%，广东地区达到20%以上。未来公司计划从产品质量升级和产品营销两方面改善销售业绩，其中产品营销方面，将持续加大营销投入提高终端控制能力，目前配备肥料销售人员500 多人且持续增加中；同时布局30000 多个网络终端的全国性营销网点，覆盖全国31个省区，并计划在全国建设300个农业定制站，进一步加强对终端市场控制。

	附件清单（如有）
	农财宝APP二维码

	日期
	2016年8月16日


附件：农财宝APP二维码
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