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春节临近， 家电产品也迎
来了新一轮销售高峰。 记者日
前走访各大卖场发现， 有关家
电年货的销售专场非常火爆，
电视、冰箱、空气净化器都是消
费者抢购的重点。 在万家丽家
居建材广场， 三星电子综合旗
舰店的“将底价进行到底”岁末
促销活动也在火热进行，价值4
万多元的彩电、冰箱、洗衣机三
大件活动套餐价只需19999元。
多款产品如双开门冰箱， 三开
门冰箱，7公斤、6公斤滚筒洗衣
机等降价幅度甚至超过40%。

据三星综合旗舰店负责人

介绍，此次岁末促销将持续至1
月19日， 所有优惠政策均由厂
家直接给予支持， 没有中介商
与二级代理商等中间环节，让
利范围涵盖了三星“彩冰洗”三
大系列， 可以覆盖不同层次人
群， 对于年前要换电器或是搬
新家的消费者来说， 是一次不
可多得的机会。

有别于传统经销店将彩
电、 冰箱与洗衣机分开销售的
模式， 三星万家丽旗舰店集彩
电、冰箱、洗衣机三大产品系列
于一体， 共有三十多种产品系
列，并且，旗舰店采用“套餐”销

售模式， 将热销单品组成特惠
套餐，并制定系列优惠政策，最
高让利幅度超过50%。 消费者
无需与商家就单个产品逐一进
行砍价， 真正实现了省时、省
力、省钱、省心。

除特惠套餐外， 三星还推
出数十款特价产品， 单项商品
优惠最高可达40%以上。 同时
三星万家丽旗舰店负责人还表
示， 活动期间在店内购买三星
产品的消费者， 还可享受到万
家丽的全场优惠， 比如参加万
家丽最高30万购物款现金返还
活动。 ■记者 张丹

“预计长沙写字楼、商铺市场将
会进入一个快速发展的阶段， 而住
宅市场会保持相对温和的增长。”1
月15日，戴德梁行长沙分公司就“长
沙2013下半年房地产市场” 举行了
新闻发布会，其副总经理文学表示，
经济快速发展给市场发展带来了良
好的动力，未来一至两年内，长沙楼
市将呈现“价量齐升”的趋势。

据戴德梁行研究部数据显示，
随着开福万达广场约18�万平方米
的办公物业投入市场， 全市优质写
字楼总存量达28.5�万平方米，而未
来一年，市场将新增16.8�万平方米
的新增优质写字楼供应。同时，随着
滨江新城、 五一商圈等新兴优质商
铺入市，截至2013年底，长沙全市
优质商铺的首层租金达到每月每平
方米350元。 而住宅市场在过去一
年价格增长平稳，呈现“供需两旺”
的局面。

“值得注意的是，目前长沙写字
楼市场处于快速发展阶段， 但物业
的集中入市会直接造成空置率的攀
升， 预期市场需要一段较长的时间
消化大体量的供应。”戴德梁行武汉
及长沙分公司的总经理杨良军认
为，随着传统淡季的到来，下一季度
写字楼和住宅的成交量增长速度均
有所减缓。 他还提出，2014年地铁
及地铁物业将成为长沙楼市发展亮
点和重头戏。

■记者 刘婞

1月13日， 世界·绿森林自
发热地板湖南首家门店在五一
大道湘域中央2栋1507室开业
纳客，它开创了一种新型供暖方
式，即以地板为载体，通过“碳晶
体”与木板的结合产生有保健作
用的远红外线高效采暖，为室内
空间提供热量，为湖南采暖市场
带来一股健康风潮。

据悉，世界·绿森林自发热
地板采用先进纳米碳晶墨作为
芯材，发热均匀，同时热能由下
而上均匀恒流，温足而顶凉，完
全符合中医“脚暖身舒”的养生

理论。另外，该地板成功地运
用了远红外技术， 可以使微
血管扩张， 促进血液循环和
新陈代谢， 尤其适合有老人
和小孩的家庭， 真正做到了
地板、采暖、保健三合一。

在安装使用方面， 世界·
绿森林自发热地板即铺即用，
一次性安装成型，无需更换维
修，使用寿命长达50年。同时，
该地板可随时设定温度，并灵
活控制采暖区域，每平方米每
小时的耗电量只有0.0325度。

对于自发热地板的安全

性，世界·绿森林自发热地板湖南
总代理谭志飞表示，世界·绿森林
自发热地板有3道漏电防护墙，
可防止虫鼠噬咬， 不自燃、 不自
爆、不漏电。另外，世界·绿森林真
正做到了低碳环保：0污染、0有
害化学物质、0电磁辐射、0噪音，
使用放心，并且安全可靠。

谭志飞同时介绍， 除了功能
卓越，世界·绿森林的地板款式丰
富、设计感强，有数十种风格可供
广大客户选择， 以搭配不同的家
居风格，做到功能、美观两不误。

■记者 张丹

1月13日， 以“蜕变 成长 共
赢”为主题的2014�家居建材发展
趋势高峰论坛在湘潭市故里居国
际大饭店举办， 中国产业经济学
博士宋健、 湖南省工商联不动产
业会长喻春光、 秘书长李咏等出
席此次高峰论坛， 并就家居建材
市场近年来的变化、 未来经营模
式及发展趋势等命题， 同与会人
士进行了深入探讨。

此次论坛由湖南美林家美集
团旗下家家美建材家居广场主
办。 作为湘潭首个室内建材家居
市场，家家美建材家居广场2012
年10月开业， 一年多来以超前的

一站式购物理念、 五星级购物环境
填补了湘潭建材市场的空白。2014
年，二期辅材馆、仓储物流中心也将
逐步投入运营，独有的“主材+辅材
+家具+仓储”的一站式体验模式也
将形成。

湖南美林家美集团总裁喻磊介
绍， 一站式购物将逐渐成为消费主
流模式， 也是建材商业业态的未来
趋势，未来家家美将坚持自主开发，
2015年至2018年每年完成至少五
个县级店开业和一个市级店开业，
“主材+辅材+家具+仓储式”这种主
流一体化模式也将陆续在其他城市
开展。 ■记者 张丹

专业机构预测：2014年
长沙楼市价量齐升

“蜕变 成长 共赢”
2014湖南家居建材发展趋势高峰论坛举办

1月11日， 峰上大宅装饰、峰
创国际设计事务所在运达喜来登
国际酒店举办跨年整装特权签售
会，首次聚集12座城市40多名国
内业界顶尖整装精英， 联动美克
美家、科勒、联邦高登、书香门第
等国内外200多家居知名品牌供
应商， 吸引了上百名来自长沙各
个高档小区的业主接踵而至，18
席样板间被抢订一空， 掀起了年
底品质整装风潮。

签售会首发《2014整体家装
价值手册》， 作为2014年整体家
装指南的装修白皮书， 峰上大宅
对装修知识与品质生活方式作了
重要解读。 峰上大宅装饰有限公
司长沙分公司总经理陈艳介绍，

整体家装并不是简单的堆砌叠加，
而是产业链间的互补联动 ，是
“1+1＞ 2”的集成效应。峰上大宅
的整体家装，包含整体设计、整体产
品、整体施工、整体服务4大解决方
案，同时结合产品供应体系和10级
品质保障体系， 为客户在合理预算
范围内实现真正的整体家装。

金巢奖金奖得主、 峰上大宅装
饰首席设计师宋圆平在签售会上
为到场来宾进行了整体家装全案
解析， 湖南疾病预防控制中心室内
空气监测科科长周纯良则针对室
内环保指标及检测标准进行了分
析介绍，并同期发布了《2014年室
内环保标准》。

■记者 张丹

峰上大宅装饰举办跨年特权签售会

家电产品迎来岁末销售高峰
三星电子多款产品降价幅度超40%

世界·绿森林采暖地板进驻湖南
暖芯地板掀起健康采暖风

1月15日， 全国政协常委、
恒大集团董事局主席许家印赴
吉林考察， 中共吉林省委书记
王儒林，省委副书记、省长巴音
朝鲁，省委常委、省委秘书长房
俐，省委常委、延边州书记张安
顺，省委常委、副省长陈伟根等
省五常委的领导班子成员高规
格会见许家印一行。 双方就进
一步深化矿泉水领域合作、扩
大在吉林投资等事项进行广泛
探讨和深入交流。

吉林省委省政府全力支持

吉林省委书记王儒林指
出， 吉林要与恒大深入开展矿
泉水产业合作， 全力共同把恒
大冰泉做大做强。 省委省政府
主要从三个方面保障支持：一
是1500万吨的产业布局， 周边
县市的相关工作部门全力支
持；二是物流，想方设法保障恒
大冰泉的产品运输； 三是做好
水源地的环境保护工作。

省委副书记、 省长巴音朝
鲁补充说，相信恒大冰泉能够占
据我国矿泉水市场的制高点，政
府与企业共同努力，集中精力打
造中国矿泉水的高端品牌，政府
会全力做好各项保障工作。

许家印对吉林省委、 省政
府一直以来对恒大的关心和支
持表示感谢。他表示，恒大作为
在香港上市，以民生住宅产业为
主、集多产业为一体的特大型企
业集团，总资产已超3000亿元，

员工48000多人。近年来，恒大
多元化产业拓展取得重大突破，
特别是以长白山为水源地的恒
大冰泉更创下行业发展奇迹。恒
大冰泉坚持“一处水源供全国”，
每一滴水都来自长白山。

建直达铁路专线

按吉林省政府与恒大集团
订立的项目投资规划， 恒大未
来在吉林省投资高端矿泉水项
目的年产量将达到1500万吨。
目前恒大冰泉的一期生产线已
满负荷达产， 二期生产线已处
于筹备建设阶段。

吉林省委省政府表态将全
力做好各级市县的协调沟通工

作， 确保恒大冰泉在长白山
的水源开采工作顺利进行。

随着恒大冰泉项目的投
资建设以及即将扩充产能，
吉林省委省政府计划进一步
加快相关建设计划， 改造线
路增加运能， 增设专线直达
恒大冰泉厂区。 恒大冰泉有
望在短期内增加约300万吨/
年的可使用铁路运输能力。

次日，吉林省委常委、副
省长陈伟根将与恒大一行就
深化矿泉水领域合作等事宜
进行进一步深入会谈。

恒大冰泉受市场追捧

1月12日，恒大冰泉全国

合作伙伴大会暨订货会成功举
行，三千余经销商参会，创下30
天获57亿巨额订单的销售奇迹，
全国热销的局面已经形成。

恒大集团董事局主席许家
印在恒大冰泉全国合作伙伴大
会公开表示，恒大对恒大冰泉的
发展坚持两点：一是“投入不惜代
价”，一是“世界级的标准”。

2014年，恒大冰泉目标销售
额为100亿元，并将在未来3年实
现300亿元的销售目标。 吉林省
委省政府的全力支持，推进包括
水源供给、铁路系统升级等的一
系列的有效措施，将极大地促进
恒大冰泉项目的发展，成为恒大
冰泉实现目标的重要保证。

■记者 邹颂平

吉林省委书记王儒林（右）在长春与到访的全国政协常委、恒大集团董事局主席许家印（左）亲切交谈。

许家印赴吉林考察深化矿泉水合作
吉林省委省政府全力支持恒大冰泉，保障“一处水源供全国”


