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第一节    项目概述 

 

一、项目简介 

徐州燃控科技股份有限公司（以下简称“燃控科技”或“公司”）拟向全资

子公司武汉华是能源环境工程有限公司（以下简称“武汉华是”）增资 2400万元，

使其注册资本增到 3000万元。 

二、项目投资主体概况 

燃控科技为深交所创业板上市公司，以持续的技术创新能力和强劲的市场开

发能力，推动了企业的快速发展。多年来，紧紧围绕节能、环保、新能源等行业，

依托公司强大的研发能力进行技术推广与应用，在锅炉节能点火领域、特种燃烧

业务领域、低氮燃烧及烟气排放治理领域取得长足进步。 

三、项目标的基本情况 

公司名称：武汉华是能源环境工程有限公司 

注册号：420100000042268 

法人代表：华立新 

注册资本：人民币 600万元 

注册地址：东湖开发区珞瑜路 716号华乐商务中心 

公司类型：有限责任公司（法人独资） 

经营范围：锅炉环保能源产品、钢结构及相关辅助设备的技术研究、设计、

技术咨询；热能技术开发产品的销售；火炬放散系统、锅炉少油点火燃烧系统、

自动化控制设备、仪器仪表、电站辅机、锅炉燃烧设备及控制系统工程设计、制

造、销售、安装及技术咨询服务；火力发电厂烟气净化系统（脱硫、脱硝）、灰

渣综合处理系统设计及其设备供货；能源环保工程（非土建工程）承包和技术服

务。 

成立日期：2006 年 9月 25日 



四、项目标的最近一年主要财务指标： 

截止 2011年 12 月 31日，武汉华是主要财务指标如下： 

单位：元 

项目 截至 2011年 12月 31 日 

总资产 15,163,660.49 

净资产  8,955,848.49 

项目 2011年度 

营业收入 11,921,673.71 

净利润  1,685,128.66 

 

第二节  增资方案及投资效益分析 

 

一、增资方案  

燃控科技拟使用超募资金 2,400万元向武汉华是进行增资，增资完成后武汉

华是注册资本增至 3,000万元。 

武汉华是本次增资主要用于：低氮燃烧技术、烟气脱硝技术的研发、设计与

工程承包；锅炉整体提效改造相关技术、低温余热利用技术的研发与引进、市场

开拓、设计与技术服务队伍建设及补充流动资金。 

投资估算： 

序号 项目 金额（万元） 

1 低氮燃烧、烟气处理、低温余热等技术的研发 800 

2 技术及产品的引进 800 

3 人才引进及培训 100 

4 流动资金 700 

合计 2400 

 

二、资金来源  



燃控科技以超募资金 2,400万元向武汉华是进行增资。 

三、投资效益分析 

上述增资完成后，基于技术研发、市场开拓、团队扩充顺利为前提，未来三

年经营预测如下： 

 2012 年 2013 年 2014 年 

营业收入（万元） 4000 6000 9000 

净利润（万元） 850 1320 1900 

 

第三节 项目实施的必要性与可行性 

 

一、项目实施的必要性 

1.  更深层次拓展节能、环保市场，扩大市场份额的需要 

目前国内脱硝市场发展已进入快车道，燃控科技依托武汉华是的专业团队在

低氮燃烧器改造、烟气脱硝业务领域已取得一定的进展，为了更深层次拓展节能、

环保市场，扩大市场份额，有必要对武汉华是进行增资，以进一步增强其技术研

发能力、项目设计能力及市场攻坚能力，为公司的业务增长做出更大贡献。 

2.  加快利润增长点的培育 

武汉华是主要技术服务涉及锅炉及锅炉岛系统整体设计、锅炉受热面技术改

造设计、锅炉整体提效技术改造设计等领域，同时拥有“用肋片取代光管改造受

热面”、“大型 CFB锅炉设计”、“锅炉气温纠偏设计”、“双燃料特种锅炉设计”等

若干项专有技术。 

在保证目前业务稳定发展的同时，公司需要建立和培育新的利润增长点，从

而提升公司整体业绩，实现长效发展。为了在充分发挥武汉华是的技术及研发优

势，尽快将其技术积累转化为实际生产力，有必要对武汉华是进行增资，将其现

有技术深入进行产业化，并进行业务延伸，为公司未来的发展提供新的利润增长

点。 



二、项目实施的可行性 

1.  市场空间巨大，政策导向确定 

锅炉低氮燃烧器改造及烟气脱硝处理行业随着国家十二五节能环保产业政

策的推进，市场规模开始显现，公司对武汉华是的增资，可以增强武汉华是的技

术实力，提升人才优势，提高市场竞争力，扩大市场份额，符合产业政策的导向，

同时也符合公司发展的战略规划方向。 

2.  增资武汉华是符合燃控科技的产业布局 

燃控科技目前已经在北京成立分公司，同时在东北、西南、华中地区布局设

立分支机构，完善公司产销链的布局。通过对武汉华是的增资，燃控科技可以更

加充分的利用其拥有的销售团队及潜在业务关系，完成燃控科技在华中地区的布

局，加速公司整个业务网的铺展。 

第四节 项目风险分析 

 

一、市场风险  

随着整个宏观经济形势的变化，虽然目前我国火力发电装机总容量不断增

加，且年新增绝对额较大，存量及新增的装机对锅炉及辅助设备制造依然有较大

需求，但是全国发电装机总容量特别是火电装机总容量增速的回落仍有可能对燃

控科技和武汉华是现有产品和业务的新增市场需求带来不利的影响。 

二、管理风险  

随着武汉华是的发展，资产规模将迅速扩大，人员也会快速扩充，对组织结

构和管理体系提出了更高的要求，存在因组织机构和管理制度不完善而导致的风

险。 

三、经营业绩未达预定目标的风险   

市场竞争的加剧及因经济形势变化等因素引起的客户需求变化，均会对未来

经营业绩产生影响。 



武汉华是需要进一步提高管理水平和技术水平，在服务质量和效能上做出努

力，并积极开拓市场，扩大市场规模，以减少风险。 

第五节  报告结论 

 

本次增资项目的实施，有利于提高募集资金使用效率，是符合公司战略规划

的，将进一步完善公司一体化服务能力。同时，也是把握市场机遇，培育新利润

增长点的重要举措。 

本次增资完成后，武汉华是资金实力和融资能力将得到显著提高，有助于整

体经营的健康发展，为本公司实现长远规划及业务发展目标奠定坚实的基础，能

够有效提高本公司的投资回报率和股东价值，进一步加强品牌影响力和核心竞争

力。 

综上，本项目投资可行。 




