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《中國內銷實戰攻略》– 從《華南篇》到《華東篇》
   

    當2008年全球金融危機暫緩之時，新一輪的歐債危機又告爆發，香港中小企
在國際市場的道路越趨艱難。另一邊廂，國家政策着力「擴大內需」，香港中小
企可積極把握內地市場的黃金機遇，拓展內銷市場。

    2008年金融海嘯爆發後，歐美訂單銳減、出口業務困難，讓一向以
出口業務為主導的香港中小企，面對重重障礙。為此，香港中小企業國
際交流協會夥拍香港生產力促進局，舉辦「香港中小企中國內銷支援計
劃」，重點研究廣東省，致力提供既實用而又具操作性的《中國內銷實
戰攻略—華南篇》。「香港中小企中國內銷支援計劃」的成功引起各界
熱烈的討論，當中的「進軍內銷四部曲藍圖」更大獲好評。各大行業商
會均表示「香港中小企中國內銷支援計劃」能有效地為從事六大行業
（鐘錶業、珠寶首飾業、家用電器業、服裝鞋帽業、日用日化業、食
品加工業）的香港中小企提供具針對性支援，協助他們轉型升級，以
解決不少開拓華南內銷市場時所遇到的困難。

    時至今日，歐美市場的失業率仍高企不下，債務危機遲遲未能解
決，出口業務前景依然不甚明朗。另一邊廂，在國家「十二五」規劃
及高鐵網絡開通的機遇下，擴大內需市場將繼續成為國家重要的發展
戰略之一。《中國內銷實戰攻略—華南篇》分析了華南地區的內銷市
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