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半半半数数数报报报废废废汽汽汽车车车流流流失失失
省省城城目目前前正正规规拆拆解解的的只只有有55000000余余辆辆，，回回收收价价格格低低是是流流失失主主因因

26日，记者在槐荫区美里湖街
道的山东华嘉资源综合利用公司报
废汽车拆解厂中发现，虽然厂区内
外堆放了几千辆报废车，但是拆解
厂区中并没有进行拆解工作。一位
工作人员解释说，因为最近钢价较
低，所以他们近几日没有开工。

华嘉公司副总经理葛继伟告诉
记者，华嘉公司拥有国内首批报废
汽车拆解机，“几年前我们投资600
多万元从日本买了两台报废汽车拆
解机，一台200型能拆大客车，一台
135型拆小轿车，要是开足马力全力
拆解的话，两台机器一年拆解5万-
10万辆车没有问题。”不过，华嘉公
司今年总共才接收了3000余辆报废
车，“这几年基本都是这种水平上，
可以说我们拆解企业一直处于‘吃
不饱’的状态。”

葛继伟说，他们就盼望着今年
省城能够出台相关的鼓励“黄标车”
提前报废奖励补贴政策，这样的话
他们这些正规报废企业的回收量将
会很大程度上有所好转。

问及近段时间为什么没有进行

拆解，华嘉公司透露了另一个原因，
这是因为旧钢铁的价格低，钢厂最
近也不收旧钢铁。

“说起来，我们也是微利企业。”
济南泉汇物资再生利用有限公司的
相关负责人张先生说。按照相关规
定，报废汽车拆解的发动机、前后
桥、变速器、方向机、车架等“五大总
成”必须销毁，之后的也就是卖废
铁。“以前按照307号规定(《报废汽
车回收管理办法》)拆解的其他零配
件能够继续使用的，可以标明‘报废
汽车回用件’出售，现在规定严格之
后，这一块也不能销售了，正规报废
汽车回收企业的利润就更低了。”

比如一辆报废的桑塔纳，整车
总重1吨，除去玻璃、坐垫、轮胎不能
回收再利用，大约只有六七百公斤
可以按废铁卖掉。正规企业按照400
元的价格回购，加上托运费、人工
费、场地费、环保、税费等费用，再加
上现在的废旧金属行情一直不好，
记者了解到，目前市场上钢材的价
格是1吨1000多元，很可能就会做赔
本生意。

之前一段时间，省城交警部门
集中整治清理了一批“僵尸车”，许
多“僵尸车”同时也是到了期限的报
废车，但是没有走报废程序的一个
重要原因就是报废的价格太低。目
前，省城关于“黄标车”提前报废的
补贴还没有出台，正规企业回购的
报废货车和客车、小轿车还是按照
之前每吨400元的价格，这样一来，
一辆小轿车的报废价格还不到1000
元，据了解，报废车回收价格标准并
无权威部门制定，而是一个通用的
行业内部指导价，全国各地大抵都
在该价格上下浮动，该标准已经10
年左右未变。

对于多数车主来说，购买时花
费不菲，在报废时，许多车辆并不是
完全不能开，如果补贴价格不具有
吸引力的话，车主往往不舍得报废。
现在普通轿车的重量一般也都在1
吨左右，按照现在废钢一吨1000多
元来计算，再加上机动车拆解重量
会缩水40%左右，即使当初购买时
花费几十万的车辆，进入报废中心

以后车主也就只能领到不足千元。
目前，济南市两家有资质的报

废汽车拆解企业，一家是华嘉，另
一家是泉汇，他们都盼望着“黄标
车”具体细则的出台。记者了解到，
2010年机动车以旧换新的政策就
让两家正规企业的报废汽车回收
量提高很多，当时的政策是1 . 4升
排量以上的小型车可以领取1 . 8万
元的补贴，受到这项政策的刺激，
全市2010年报废的机动车达到2万
辆左右，是近几年来走报废汽车正
规报废程序最多的一年。不过这一
政策已经在2010年底取消了。之
后，两家企业又回到了“吃不饱”的
状态，葛继伟表示，省城的具体细
则出台后，回收报废车的数量肯定
会有一个很大的增长。

虽然省城的相关细则还没有出
台，但是华嘉已经开始接收“黄标车”
报废，据华嘉公司的工作人员郑女士
介绍，最近每天都能接到不少车主
咨询的电话，多的时候一天就能开
出40多份报废汽车的回收证明。

据了解，有一大部分报废或快要
报废的汽车都流入了一些非法拆解
企业。为何正规企业报价这么低，而
一些非法拆解企业却可以出价1500
元甚至更多，他们靠什么赚钱？有知
情人透露说，主要是搞拼装，或拆解
出售五大总成、出售旧零件。正规企
业的报价与之相比，完全没有市场竞
争力，客源的流失也主要就是在报价
环节。

记者在网上找到一个高价回收报
废车的电话，拨通电话后对方称自己
在章丘，收到的汽车是拆解后卖废铁。

“是什么车子，哪一年的？”这个
回收报废车的老板询问道。

“1998年的桑塔纳，大概多少钱？”
“你想卖多少钱，你先开个价吧。”
当记者表明并不懂行情后，这个

老板考虑了一下说道：“1500元。”这
就比正规企业的报价高了1000多元。
之后这个老板又询问了汽车能不能
开，年审手续全不全。

“还能开，只是已经两年没有审
车了，手续不全能卖吗？”

“没问题，你什么时候卖的话给
我打电话，我先看看车况怎么样再
说。”

随后记者问道，回收报废车是要

再 转
手卖还是
有另外的销售
渠道，这位老板有
些警惕地说，是买来拆
解卖废铁。但是回收价格这
么高，是否还有盈利空间，这个
老板并没有回答。

而一位业内人士则告诉记者说，
这是因为这些非法拆解企业很可能
是将报废汽车拆解之后，销售翻新零
件进行获利。

“按规定，正规企业将车辆拆解
后，车辆的‘五大总成’必须销毁，其
余部分当废铁卖掉。但非法拆解企业
不这么做，他们会将车上不能用的当
废铁卖，其他很多还能用的零部件，
则会翻新加工后再流入市场。这也是
报废车能开与不能开价格相差几百
块甚至上千块的原因。”据透露，甚至
有些收购报废车的还是二手车贩子，
收到二手车之后，将报废车刷上油漆
稍微改装翻新下，又可以当一部“好
车”高价卖给别人，或者是将报废车
拆解之后，再进行拼装出售，这样一
倒手之间至少能够赚取3000元的利
润。这些非法回收企业相比正规企业
获得的都是暴利。

有知情人介绍说，还有部分报废汽
车被作为二手车重新流入市场，多被卖
到了农村。知情人称，在二手车市场根据
车辆的品牌、年限来决定价格，少则3000
元，多则上万。不管怎么样，都比到报废
中心报废后拿到的补贴多。

28日上午，在槐荫区张庄路西段，
许多汽修店门口都停放着几辆标明“吉
车转让”字样的二手车。沿着南北路，一
家店门口四五辆二手车排成一排，每辆
车前后挡风玻璃上都有“此车出售”、

“吉车转让”的字样以及电话号码，这些
车有家用轿车、面包车等各式车辆。

这些店面有的在门口挂出“高价
收购二手车”的招牌，或者在简陋的店
墙上涂写着“新车入户、旧车转户、车辆
挂靠、保险代理”等各项服务。

记者以替人咨询的身份询问一名

汽修店二手车经营店主，告诉老板自
己亲戚有一辆2006年买的夏利，因为
两年前买了一辆新车，所以旧车已经
几年没年审了，如果再去办理审车等
手续还需要花不少钱，这样的情况能
不能卖出去。老板迟疑了一阵说道，“要
是车况没有大问题的话，碰上个农村
的买主还能卖出去，只要不开到市区
没有交警查就没有问题。”不过这名老
板也表示，现在这样的二手车不大好
卖了，现在许多农村的人都会选择购
买新车而不愿意买翻新的报废车。

“‘黄标车’也不行，以后都不能进
市区了，销路也受影响。等到‘黄标车’
补贴政策出来之后，二手车生意就只
做‘绿标车’了，到时候‘黄标车’都领补
贴了，车的来源少、买的人也少了，也就
没法做下去了。”这名老板说。

拆解厂“吃不饱”已停工多日

报废车回收价格低一吨才400元

□记者 鲁强

12月1日起，省城绕城高速公路以内区域，黄标车将被禁止通行。据统计，
目前省城共有4 . 2万辆黄标车，在2015年之前报废的话平均一年也得有1万多辆。

但据了解，每年通过正规企业报废的报废汽车只有5000余辆，也就是说在省城有5成的报
废车没走正规渠道，业内人士透露说，这些本该报废的车辆都流入了非法拆解厂改装、拼装出售
或通过二手车贩子流入了农村市场。

“黄标车”补贴冲击报废车非法交易

非法拆解回收
价格超正规企业3倍

黄标车是高污染排放车辆的简
称，是连国Ⅰ排放标准都未达到的
汽油车，或排放达不到国Ⅲ的柴油
车，因其贴的是黄色环保标志，因此
称为黄标车。粗略的区分就是，国产
车基本在1996年以前出厂的车辆，
进口车在1998年以前出厂的车辆
属于黄标车，但是这些车辆有一部
分可以改装，另外的则不能。

据悉，《山东省黄标车提前淘汰
补贴管理办法》10月1日起实施，在
2013年10月1日至2015年12月31
日期间提前淘汰的黄标车最高将按
补贴标准的110%给予补贴。

相关链接

发动机、变速器、前桥
后桥、车架等必须销
毁，全部当废铁卖不

超过1000元

部分零件被非法回收

使 用 ，可 卖 1500
元左右

流入农村市场，可卖

数千元甚至上万
元

山山东东华华嘉嘉资资源源综综合合利利用用
公公司司报报废废汽汽车车拆拆解解厂厂厂厂
区区中中库库存存的的报报废废汽汽车车。。

记记者者 鲁鲁强强 摄摄

一辆报废汽车的三种命运
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