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近日， 华明地板启动了入湘十周年的盛大庆典活动，经

过数月的精心准备， 华明地板推出了59元每平方米的仿实

木，128元每平方米的进口纯实木地板，据湖南分公司负责人

介绍，华明地板是以实木地板、三层实木复合地板、多层实

木复合地板、地热地板、强化复合地板为主打产品的实力厂

家。现已形成辐射全国各地的销售网络，并且远销欧美、日、韩

等国家。 此次厂家十年庆典还提供了上万平方米的直供地板，

如二翅豆、圆盘豆、番龙眼等目前市面上的畅销木种。 ■阿狄

金煌成功取决于创新

金煌近几年来之所以能奇

迹般崛起，有着“时势造英雄”

的背景。 在传统家装行业经历

过价格、 服务等发展的困顿之

后， 模式创新已经成为家装企

业决胜市场的重要武器。 金煌

装饰作为由建设局、 湖南建筑

与装修工程造价委员会联合发

布确认的首家试点单位， 发布

拳头产品———460低碳全包套

装，凭借省时省力、一站式便

捷化的装修特点，极大迎合了

时下快速家装的消费特点。

此外今年4月，金煌装饰投

资达1亿元兴建的“低碳环保宅

配产业园”；总面积达6000平米

的金煌低碳环保宅配馆也已开

放营业，不断创新并推出高性

价比的装修模式和服务，无疑

是金煌装饰成功的基石。

庞大的资源整合与开发

一些业内人士认为，金煌

的成功很大程度上得益于套

餐产品。 自2008年底推出的

460套餐， 已成为金煌装饰目

前营业收入中比重最大的部

分。今年，金煌又一气呵成推

出了490、590、660多款低碳环

保套餐，简直将套餐消费需求

的影响力发挥到了极致，也成

为市场上诸多家装套餐公司

竞相效仿的典范。

“目前， 主动上门咨询的

有 效 客 户 每 月 大 约 在

2000-3000人左右。” 童彬原

表示，家装套餐作为一个具有

生命周期的家装产品，目前正

呈现直线上升的发展态势，

“近3-5年内，家装套餐还将保

持旺盛的生命力。”

针对目前套餐以平米计

价，业主只能在限定范围内选

择的缺陷，金煌还特别引入完

美服务体系：即业主完全可自

由在市区各个建材卖场看货

订货， 并自付货款后委托代

办，金煌在此基础上不加收消

费者一分钱利润。同时，通过

宅配产业园把整个材料的流

通渠道进行了整合，尽可能减

少了材料采购环节产生的费

用，以减少装修费用开支。

“一个工程下来， 整体费

用要比往常低20%。”童彬原坦

言，这样几番较劲下来，全包

的利润已相当之低，公司的利

润来源主要靠设计服务费和

工程管理费，而460套餐能够3

次升级不加价，则完全得益于

产业化提升和企业进入良性

发展轨道带来的利好。

应该说，金煌装饰是一家

先知先觉套餐产品的“吃螃蟹

者”， 但套餐模式的光环并没

有笼罩每一家家装套餐公司，

金煌在其背后添加的诸多服

务、品质、品牌管理方面的举

措也许难以被复制、 运用，但

对于其他企业开阔思路则具

有一定启发价值。

2010年是不平凡的一年，誉丰地板不仅与电视剧《孔子》

联袂合作， 更在即将到来的国庆期间，10月2日在万家丽一楼大

厅举行大型现场特卖会，推出“购誉丰地板，送海尔洗衣机”的年

内最大型促销活动。据湖南分公司罗总介绍，此次活动由誉丰厂

家全程支持，不但新老客户进店即送惊喜礼品，并且在保证每一

块地板产品质量不变、每一个平米价格不变（精品实木地板139

元/㎡、仿实木68元/㎡）的前提下，广大喜爱和支持誉丰地板的

全省消费者更有机会得到海尔洗衣机的大礼。 ■阿狄

华明地板入湘10年特惠 誉丰地板国庆推促销

金煌获“湖南最受尊敬企业”

近日，第二届湖南最受尊敬企业名单揭晓，金煌装饰

从湖南近千家家装企业中脱颖而出， 荣获“最受尊敬企

业”头衔。

“做一个受尊敬的企业，远比做一个赚钱的企业更有

意义、更有境界。”刚刚代表企业领取奖牌归来的金煌装

饰董事长童彬原表示， 赚钱、 造富不应是企业关注的核

心，更重要的是在社会责任、诚信经营方面的引导。

■记者 白娜

金煌装饰成为全省家装行业唯一获此殊荣的家装企业。

上周六，一个炎热的日子，搭乘品良装饰专车

来到了湘江世纪城的装修工地。 有两个工地，一个

刚进场两天，一个装修到了木工阶段。 当进入刚进

场的悦江苑工地时，门口的醒目标识就让我吓了一

跳，听专家介绍，这是装修初期必做的入户门窗的

形象布置，不单是这，连护栏、煤气管、水表、下水

管口都会进行布置。

突击看工地
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装修流程全揭密

（此次投稿业主：湘江世纪城悦江苑 罗女士）

即日起，本报与品良装饰联手开办“突击看工地”栏

目。 如果你家正在装修，但对装修工程不放心；或是装

修面临验收，但不知检测哪些地方；或是即将装修，但

对装修一无所知。 统统都可以拨打栏目咨询热线，参与

由本报发起的看工地活动。 届时，将有业内专家免费带

您参观装修全程，并解答您的所有装修疑惑。

本栏目将以图文并茂的形式展示上一期看工地活

动情况，且均由参与“品良杯 6S 标准工程工艺大赛”的

业主提供工地场所。 参加突击的业主可就当天看到的

情况，发表自己的感受，如照片拍摄，即可发布于本报

《三湘家居》周刊“突击看工地”栏目。 无论优劣，本报将

如实为您刊登出来。

从本周末开始至 10 月底， 每周都将邀约业主察看

工地，品良装饰总经理周锡洪表示，品良将全程开放参

与工艺大赛的 30 多个工地，不管业主是否选择品良装

饰装修，都可以参与突击检查工地活动。

他表示， 这次栏目的开办相当于让业主突击检测

装修工地的一个窗口， 这也是一个让客户了解装修过

程、比较施工质量的绝好机会。 免费开放工地有助于鞭

策和警示施工队， 同时也是对其工作态度的一种监督

和自我加压，使装修各流程不敢丝毫懈怠。

“业主也能够通过看工地了解家装的详细流程，并

发掘家装施工中的亮点。 ”周锡洪表示，也希望业主和

和行业人士多提意见和建议， 以在具体操作过程上不

断完善， 让业主真正从工地体验中学习实用的装修知

识，为以后自家装修品质保驾护航。

品良邀您突击检查工地

“品良杯”工艺大赛全记录


