宁波康强电子股份有限公司

投资者接待记录

投资者名称：信达证券史圣卿
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接待纪要：

史圣卿（以下简称为“S”）：赵总您好，感谢您的接待，公司实际控制人变更以后关于公司的发展有没有提出新的要求？
赵勤攻（以下简称为“赵”）：谢谢您对公司的关注，正如其在详式权益变动报告书中所述，银亿控股看好康强电子未来的发展前景和投资价值。至于要求就是继续做好主营业务，目前没有提出新的要求。
S：公司实际控制人变更完成了吗？

赵：是的，上月28日已经完成工商变更登记，公司也在第一时间披露了这个信息。
S: 新的大股东未来会否有资产注入或并购计划？
赵：目前公司未收到大股东有关此类事项的计划，本次权益变动完成后12个月内，银亿控股没有改变上市公司主营业务或对主营业务做出重大调整计划；银亿控股没有对上市公司资产或业务进行重组的具体计划。

S：公司当前引线框架产品的市场占有率如何?公司的主要营收区域是在哪里？将来还考虑重点拓展哪一块区域的业务？
赵：公司产品覆盖国内知名的封装企业，国内后封装企业覆盖60%以上。客户主要集中在珠三角与长三角等发达地区，因此公司主要的营收区域是珠三角与长三角。目前公司正在重点拓展国际知名的跨国封装企业。

S：和去年相比，今年公司的存货有所下降吗，另外,原材料的价格波动对成本影响如何？
赵：2013年末存货为28661.56万元，略增了5.56%。今年公司一直在努力压缩库存，提高存货周转率，根据市场需求来规划产品结构及安排生产情况。原材料的价格波动会对生产成本带来影响，不过我们也一直在采取措施降低负面影响，通过主要产品引线框架、键合金丝产品定价采取与原材料铜、黄金价格联动的定价策略,调整产品结构、积极改进生产工艺降低消耗等手段，提高产品附加值，提升盈利能力；而对于辅料白银,我们基本是采取改进生产工艺等内部挖潜的方式来消化涨价因素。
S：现在两个募集资金投资项目的进展如何？今年是否能够完成生产？
赵：刚才咱们过去看的在建厂房就是我们两个项目的实施地。因为募集资金短缺的原因，项目在规模上有所缩减，其中LED项目还变更为非募集资金投资项目，目前两项目均处于厂房装修与设备定购阶段，项目的进度还取决于下游客户产品推进的进度，我们预计将于明年中期建成投产。
S：上年公司QFN框架产品的收入有多少？和国内其他QFN框架的生产企业比较咱们公司有什么优势？

赵：上年QFN大概生产了几十万条，收入2000万元左右，对上年的营业收入影响很小。目前国内只有外资企业在国内设的厂生产QFN框架，查阅资料你会发现公司研发QFN框架好几年了，最早从承担02专项时建起来的那条手工线开始。目前关键QFN产量能不能上去形成规模效应，如果产量上去，就会很有优势。
