证券代码：000990                                   证券简称： 诚志股份

诚志股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                       编号：2017-【03】

	投资者关系活动类别


	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他 

	参与单位名称及人员姓名
	长城证券 张勇、杨晖

东吴证券 柴沁虎、肖雅博              

长江证券 施航                九泰基金 陈元君  

招商证券 于庭泽              中银国际 王海涛

安信证券 姬静远              华创证券 柳强

	时间
	2017年10月20日

	地点
	北京海淀区清华科技园创新大厦B座诚志股份北京管理总部会议室

	上市公司接待人员姓名
	公司董事兼总裁王学顺

公司副总裁顾思海

公司副总裁涂勤华

公司副总裁、财务总监兼董事会秘书（代）邹勇华

	投资者关系活动主要内容介绍


	公司总裁王学顺先生简单介绍了公司主营业务和2017年第三季度报告。公司是清华控股下属四大上市平台之一（紫光、同方、启迪、诚志），其中，诚志股份定位于新能源、新材料和医疗健康，公司主营业务包括三大块：

新能源业务：（1）南京诚志（2016年12月26号完成定增收购），主要业务是工业气体联产烯烃，产能包括70万吨工业气体、80万吨甲醇、30万吨烯烃、25万吨丁辛醇。90%的产品通过管道在南京化工园区销售。装置柔性比较好，工业气体和甲醇之间的产量可以有较大的空间来分配。乙烯主要是作为单体来销售，今年以来的销售价格不错。从丙烯开始就不作为单体了，而是用来生产丁辛醇及其他产品。（2）安徽宝龙，诚志持股70%，去年年中收购，主要做机动车尾气检测设备，比如说高速公路上过往车辆尾气的检测。生产的设备有固定式和移动式，是行业的龙头企业。随着国内对大气治理力度的不断加大，尤其是“2+26”政策推进，国家针对汽车尾气的治理专项资金就有8亿，因此未来的发展潜力巨大。而且未来与公司在园区里的综合服务具有一定的协同性。

新材料业务：即显示材料，核心企业是诚志永华。40年前清华大学立项开始研究显示材料，30年前开始产业化，2009年清华大学产业整合诚志股份并购进来，并进行了连续多年的高强度研发投入。3年前诚志永华在高端TFT彩色液晶方面形成突破。

医疗健康业务：主要包括医疗服务和生命科技。生命科技包括一个D-核糖的生产基地和美国的一个D-核糖的研发中心。未来将围绕生物机器人等高端生物制造布局。这个事业部也将承接清华大学医疗和生物等领域的相关研发和产业化工作。

2017年第三季度报告：公司2017年前三季度实现营业收入约42亿元，同比增长138.05%，实现归属于上市公司股东的净利润约6.70亿元，同比增长2972%；每股基本收益0.5346元/股，同比增长989%。业绩大幅增长原因：并购重组及业务结构变化带来盈利水平提高。

以下为此次调研活动的相关问题：

1、南京诚志MTO项目

第一、产能上：70万吨工业气体，80万吨甲醇，30万吨MTO，25万吨丁辛醇；第二、一氧化碳在园区内通过管道销售是企业极大优势，煤气化装置通常合成气碳氢比过低，需再用一氧化碳和水反应合成氢气，公司一氧化碳直接外销节约反应步骤，大幅提高收益，为国内独家，优势显著；第三、柔性生产能力，公司可柔性调节用于外销一氧化碳气体量和用于甲醇生产量，丁辛醇装置也是可以做到丁醇产量和辛醇产量柔性调节；第四、区位优势，长三角占化工品全国消耗量40%，甲醇从宝鸡运到南京成本约650元/吨，从墨西哥湾通过巴拿马运河到南京大船约50美金/吨，小船约70美金/吨。公司区位优势显著；第五、工艺先进，uop第一套，工艺改进步骤较多，目前每年技改专利项目20-40个，MTO单耗国内领先，年开工可达8400-8600小时；第六、园区内隔墙销售，乙稀丙烯全部管道运输，单体下游销售，运输成本相比其他途径极低。

2、煤制气定价模式？

成本加回报，煤炭等主要原材料价格高低不受影响。一般优先保证气体供应，气化产能目前开工率超过100%。

3、气化炉采用什么技术？

7台GE，单炉日均投料800-850吨；一台壳牌，干煤粉。

4、我们电力自主配套多少？

余热发电大概1亿度电自主，总用电6亿度。
5、催化剂有没有考虑换国内？

uop技术，催化剂硬度较好，虽然单价贵，但损耗和堵塞问题较小，综合成本经济，暂时不考虑更换。

6、氢气销售量占气体销售量比例？价格分别多少？
销量大概1/3；价格根据不同的煤、氧、电成本每月调整。
7、二期项目情况？

地点选在园区东边2-3公里，60万吨MTO，具体是28万吨乙烯，29万吨丙烯，10万吨丁二烯。目前已经动工，660亩，预期15个月建设期。

8南京煤炭来源？

神华为主，一般尽量保证煤炭来源的一致性，确保气化炉运转正常。

9、南京项目可复制性？大连项目进展？

南京项目模式比较独特；大连项目等待下游建设情况再决定上马日期。若下游各种条件满足，大连项目最有可能复制南京项目优势。

10、安徽宝龙项目起源，产品？

国家863计划，清华院士十年前开发并产业化，我们去年并入，公司获得国家科技进步二等奖，参与各项标准制定，目前产品有固定式，移动式，龙门架，三种，核心原理均为红外激光即时监测污染气体排放指标，应用场景主要为及时监控污染排放。目前市场占有率国内领先。

11、市场推广情况？

全国各个区域正在逐步推展，“2+26”城市每个城市预计先装10套。

12、市场空间大概多大，竞争者？

10个亿左右，目前仅对汽车尾气产品市场规模相对小众化市场，未来有计划拓展到工业园气体泄漏监测，和污染气体排放及时监测，这方面产品开发。最近两年竞争者从3家扩大到10家。

13、产能情况，以及今年业绩？

预期与去年持平，国家专项基金延后了一些原本属于地方政府项目的推进，影响了利润，产能今年扩张到400套。

14、液晶材料项目技术突破历程及市场地位?

清华40年前即开始攻关液晶材料，30年产业化经验，公司10年前加入，3年前突破海外高端TFT技术瓶颈，目前我们全球第三，去年翻倍增长，今年增速近一倍，去年18吨，今年30吨以上，可能35吨左右。

15、产品技术情况？

公司一个高端品质核心产品出来之后，国际类似产品价格从8美元/克降低到5美元/克，公司产品已经跟跨国公司具备相当竞争力。
16、产能情况？

年产100吨TFT新厂已建成投产。
17、未来TFT是否会OLED被更新技术替代吗？

目前来看，我国万亿级别资金投入，短期其他工艺还不能形成产业性挑战。

18、技术难点在哪里？未来开发战略?

海外巨头多项专利形成专利网，后来者必须从专利网中找缝隙，另起炉灶寻找新的合成工艺，形成自己专利网。也在从全球寻找优秀团队和技术人才，加快新产品研发。

19、未来前景？需求前景及利润前景？

目前国内面板大发展，面板行业万亿投资，大发展可期，未来液晶材料需求端非常大，目前大量进口海外液晶材料，进口替代需求好。公司毛利润率超50%。

20、液晶材料占面板成本？

液晶材料作为必须原料成本占比约3%。

21、目前高端材料贡献业绩？

高端TFT贡献75%业绩。

22、高端TFT未来需求？

预期到2020年国内300吨以上。

23、海外企业目前有哪些竞争优势？国内企业有哪些竞争优势？

掌握产业链下游专利，配套销售能力强。国内面板爆发期，下游需求良好，给国内企业非常好的配套机会。

24、为何国内类似企业利润率并不高？

有些企业需要专利授权，单体需外购，因此利润率相对较低。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2017年10月20日


