
证券代码：603098  证券简称：森特股份   公告编号：2017-040  

 

森特士兴集团股份有限公司关于2016年年度报告 

事后审核问询函回复的公告 

 

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述或者

重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。 

 

公司于2017年6月2日收到上海证券交易所《关于对森特士兴集团股份有限公

司2016年年度报告的事后审核问询函》（上证公函[2017]0676号）公司现根据会

计师核查意见对问询函所涉问题进行说明和回复，具体内容如下： 

 

一、 关于公司总体经营情况 

1、分季度财务数据和变动趋势波动较大，公司 2016 年分季度营业收入、净

利润、扣非后净利润差异较大，尤其第二、四季度营业收入、净利润、扣非后

净利润较上一季度均有较大幅度增长。请公司结合行业及业务特点、经管安排

以及营业收入、利润的确认时点和政策、分季度现金流的变动情况等，补充披

露四个季度营业收入，净利润及扣非后净利润存在较大差异的原因。请公司会

计师核查并发表意见。 

回复： 

2016 年公司营业收入、净利润等分季度主要财务指标如下： 

金额单位：元 

项目 第一季度 第二季度 第三季度 第四季度 

营业收入 176,701,441.79 479,998,006.59 386,229,686.18 653,132,640.43 

净利润 22,560,099.60 66,209,759.36 51,310,177.09 66,808,575.00 

扣非后净利润 21,554,613.30 66,924,048.09 40,674,947.53 66,920,132.20 

经营活动现金流量净额 78,350,432.20 -41,420,092.97 23,828,284.23 -328,071.19 



公司主营业务是金属围护系统和声屏障系统的工程业务和销售业务。金属围

护系统和声屏障系统的工程业务具体是指公司承接的金属围护、声屏障生产加工

并安装的业务；金属围护系统和声屏障系统的销售业务具体是指公司承接的金属

围护、声屏障生产加工但不安装的业务。公司 2016 年工程业务占收入的比例

88.41%，业绩波动主要受工程业务的影响。 

2016 年第一季度营业收入相对较低，主要是建筑类行业施工普遍受春节假 

影响，工程整体开工率低于其他季度。 

2016 年第二季度较第一季度的营业收入增长 172%，主要原因是二季度施工

项目较多。 

2016 年第三季度较第二季度的营业收入下降 20%，主要原因是较多大项目

在第二季度末已接近完工，第三季度处于收尾阶段。 

2016 年第四季度较第三季度的营业收入增长 69%，主要原因是武汉机场、

贵阳地铁 1 号线和辽阳忠旺特种车辆等较大项目在第四季度完成工作量较大，同

时第四季度开工的项目数量较多。 

净利润及扣非后净利润第四季度和第二季度分别较第三季度和第一季度有

较大增长，主要系营业收入同期增长所致。 

公司于资产负债表日按完工百分比法确认工程合同收入的实现。所以收入与

实际发生的成本相关，与收款并不直接相关。公司收款一般包括预付工程款、进

度款及质保金，收取预付工程款时，实际成本并未发生所以收入并未确认；公司

收取进度款，需要根据合同向业主或总包申报截至上月的工程量，待业主或总包

审批后支付工程款，同一工程的进度款收款进度会滞后于工程完工进度，而工程

完工后会全额确认收入但质保金一般会在质保期满后收取，所以经营活动现金流

入与收入确认进度并不同步。从具体资金流情况看，2016 年各季度资金流波动

主要受以下因素影响： 

建筑行业普遍存在春节前结算力度大的特点，春节前期效果很好，回款金额

较多，同时没有大项目开工备料，从而一季度经营活动现金流量净额较高。第二

季度经营活动现金净流量净额为负，主要是开工量大，大项目实际完成量较大，



但结算进度延后，致使当季回款同步增长。第三季度经营活动现金净流量收入主

要是前期项目回款，且当季供应商付款较前二季度没有明显增加。第四季度经营

活动现金净流量净额为负，主要是工程量大供应商付款增加所致。 

公司结论： 

公司四个季度营业收入、净利润及扣非后净利润存在的差异合理，与行业及

公司自身特点相符。 

 

2、细分行业情况。年报显示，公司产品主要为金属围护系统和声屏障系统。

请你公司结合本公司具体市场份额、相关市场的集中程度，补充披露在上述两

个细分行业的市场地位。 

回复： 

公司主营业务为研发、生产、销售绿色、环保、节能新型建材并提供相关工

程设计、生产、安装和售后等一体化服务，主要承接金属围护系统工程（屋面系

统、墙面系统）和声屏障系统工程，提供从工程咨询、设计、专用材料供应和加

工制作到安装施工全过程的工程承包服务。主要产品包括金属复合幕墙板、金属

屋墙面单层板（铝镁锰合金板、镀制烤漆板）和隔吸声屏障板，目前已形成金属

围护系统和噪声治理系统两大业务板块。 

1、公司系建筑金属屋（墙）面十强企业 

上世纪 90 年代起，随着改革开放的深化，我国国民经济步入高速增长期，

工业厂房、公共基础设施大量兴建，轻钢结构建筑因其特性优势被广泛应用，与

之配套的建筑金属围护体系亦得到飞速发展，并吸引大批国内外厂商进入本行业。

经过三十余年的快速发展，我国建筑金属围护行业市场规模快速增长。目前市场

上从事相关业务的企业数量众多，行业集中度较低，其中拥有自主创新技术和产

品且具有一定综合实力的专业性公司相对较少。 

公司自设立以来专注于建筑金属围护系统领域，产品面向国内中高端市场。

2016 年公司金属围护系统业务收入合计 153,632.31 万元，2013 年至 2016 年连

续四年被中国建筑金属结构协会评为建筑金属屋（墙）面十强企业。 

公司在建筑金属围护系统领域的主要竞争对手包括外商投资企业以及国内

规模实力较强的大企业，具体如下： 



应用 

领域 
主要竞争对手名称 成立日期 注册资本 企业性质 

工业建

筑 

巴特勒（上海）有限公司 1995－9－6 1,500万美元 外商独资企业 

来实建筑系统（上海）有限公司 1994－7－14 1,170万美元 外商独资企业 

美建建筑系统（中国）有限公司 1994－5－6 2,500万美元 
上市公司控股企

业 

多维联合集团有限公司 2001－2－26 31,600万元 内资非上市企业 

公共建

筑 

霍高文建筑系统（广州）有限公司 2002－8－26 308万美元 外商独资企业 

山东雅百特科技有限公司 2009－4－28 30,000万元 上市公司控股 

上海亚泽新型屋面系统股份有限

公司 
2004－4－1 4,500万元 内资非上市企业 

浙江东南网架股份有限公司 2001－12－29 85,453.22万元 上市公司 

2、公司声屏障业务起步晚、发展较快 

公司依托建筑金属围护系统隔声降噪的基本功能，结合道路及室内噪声治理

系统的技术要求，自主研发了复合隔吸声屏障板、复合隔吸声屏障板的自动化连

续生产线、引进吸收了高速铁路声屏障板。自 2010 年正式进入噪声治理领域以

来，声屏障业务收入总体保持稳定增长，2016 年公司声屏障系统业务收入合计

15,970.83万元，考虑市场规模、市场发展和市场应用等因素，公司在道路交通

声屏障系统中重点参与的行业领域是铁路领域和城市轨道交通领域。铁路领域，

公司已承接 20 余条铁路线路的声屏障业务，工程量超过一百万平米，是铁路领

域主要的声屏障产品及工程服务供应商。城市轨道交通领域，公司已承接北京、

上海、重庆、西安、宁波和贵阳六个城市的声屏障业务，特别在城市轨道交通封

闭式声屏障领域的技术和市场方面具备较强的优势，目前已成为国内铁路和市政

道路噪声治理领域的主要解决方案提供商。公司在声屏障业务领域的主要竞争对

手如下： 

主要竞争对手名称 成立日期 注册资本 企业性质 

江苏远兴环保集团有限公司 2002－3－5 10,090万元 内资非上市企业 

上海中驰集团股份有限公司 2005－5－10 10,271.687万元 新三板挂牌企业 

成都市新筑路桥机械股份有限公司 2001－3－28 64,500万元 上市公司 



江苏新光环保工程有限公司 2002－4－15 10,000万元 上市公司控股 

二、采购和销售 

3、毛利率。年报披露，公司本年度营业收入比上年同期增长 58.19%，但

毛利率同比减少 7.13%，主要因为公司营业成本较上年同期增长 70.84%，其中，

建筑金属围护系统成本更是较上年同期增长 77.24%。同时，公司产品毛利率从

2013 年的 33.51%起，呈现逐年下降的趋势。请公司结合具体业务开展情况、市

场地位、定价策略等，补充披露毛利率逐年下降的原因。请公司会计师核查并

发表意见。 

回复： 

2013-2016 年度公司毛利率变化情况如下： 

金额单位：元 

项目 分类 2016 年 2015 年 2014 年 2013 年 

收入 

金属围护系统 1,536,323,084.35 959,168,991.48 1,180,167,016.79 1,188,275,402.09 

声屏障系统 159,708,300.25 112,950,089.56 198,242,381.60 20,414,333.25 

合计 1,696,031,384.60 1,072,119,081.04 1,378,409,398.39 1,208,689,735.34 

成本 

金属围护系统 1,138,306,477.72 642,245,234.29 779,599,088.25 785,546,393.49 

声屏障系统 120,828,257.82 94,650,728.63 142,929,261.94 18,076,569.64 

合计 1,259,134,735.54 736,895,962.92 922,528,350.19 803,622,963.13 

毛利率 

金属围护系统 25.91% 33.04% 33.94% 33.89% 

声屏障系统 24.34% 16.20% 27.90% 11.45% 

合计 25.76% 31.27% 33.07% 33.51% 

毛利变

动 

金属围护系统 -7.13% -0.90% 0.05% - 

声屏障系统 8.14% -11.70% 16.45% - 

合计 -5.51% -1.81% -0.44% - 

1）2013 年至 2015 年，公司整体毛利率略有下滑。 

2013 年至 2015 年公司金属围护系统毛利率变化不大； 



声屏障系统毛利率波动是由于 2013 年该业务仍处于起步阶段，为开拓市场

报价较低导致业务综合毛利较低；而 2014 年公司执行的主要项目如诸永高速瓯

江段等项目包含施工，由于施工难度较大毛利率相对较高，大幅提升了 2014 年

该业务的毛利率；毛利较高的施工项目在 2014 年基本完工，2015 年声屏障业务

毛利率回落。 

2）2016 年公司整体毛利率较 2015 年下降 5.51%。 

公司金属围护系统的毛利率从 2015 年的 33%下降至 2016 年的 26%，下降

了 7%。公司 2016 年大部分项目毛利率出现下降的原因分析如下： 

A. 2016 年新开工部分工程项目毛利率较低。 

建筑金属围护工程项目 

2016 年 1-12 月 

收入比例 毛利率 

新开工项目 57% 22% 

旧工程项目 43% 31% 

公司积极响应国家“一带一路”计划的倡议，2016 年公司承建了敦煌国际

会展中心和敦煌国际酒店等有重大影响的工程项目，为了抓住“一带一路”计划

带来的业务机会，公司承建的上述两个项目报价相对较低。 

2016 年公司承建的辽阳忠旺特种车辆项目是公司承建的忠旺集团系列工业

厂房项目的后续项目，考虑到客户关系、市场竞争等综合因素，公司报价相对较

低。 

B. 2016 年钢卷单价上涨较快。 

2016 年钢卷平均单价较 2015 年钢卷平均单价上涨，材料成本提高，致使毛

利率有所下降。 

C. 部分项目采取成本领先战略。 

公司金属围护系统 2016 年较 2015 年增长 60.17%，为进入工业厂房的新市

场和新的应用领域，公司采取成本领先战略、调低项目定价，从而增强竞争力。 

公司声屏障毛利率较上年增加 8.14%，因为 16年公司占据稳定的市场份额，



同时整个声屏障市场回暖，公司调高了产品定价。公司金属围护系统业务收入占

2016 年营业收入 90.58%，公司综合毛利率主要受金属围护系统业务的影响。 

公司结论： 

2013 年至 2015 年，公司整体毛利率略有下滑，主要由于声屏障毛利率变动

所致。 

2016 年毛利率下降系公司金属围护系统业务开拓新市场、主要原材料价格

上涨较快及维持客户关系等因素的影响。 

4、客户和供应商情况。年报披露了公司前五名客户和前五名供应商的交易

总额，请补充披露：（1）前十名客户和前十名供应商的名称、交易金额；（2）

与上一报告期主要客户和供应商相比，说明本报告期前五大客户或供应商的变

化情况及其原因；（3）核实公司与上述客户或供应商是否存在长期合作协议，

是否实质存在最终主要向同一客户销售或同一供应商釆购的情况；（4）公司向

前五名供应商釆购占比达 21.35%、向前五名客户销售占比达 39.21%，请说明

是否存在对大额采购或大客户依赖的风险。请会计师对上述问题进行核查并发

表意见。 

回复： 

（1）前十名客户和前十名供应商的名称、交易金额； 

2016 年前

十大客户 

序号 客户名称 本期收入金额（元） 

占比 2016 年全

年收入的比例

（%） 

1 中建三局集团有限公司 262,269,038.89 15.46 

2 中建钢构有限公司 176,596,438.07 10.41 

3 中国建筑第八工程局有限公司 95,667,397.03 5.64 

4 辽阳忠旺特种车辆制造有限公司 77,998,939.03 4.60 

5 营口忠旺铝业有限公司 52,528,446.92 3.10 

6 盘锦忠旺铝业有限公司 50,781,545.11 2.99 

7 哈尔滨万达城投资有限公司 46,960,243.45 2.77 



8 中国建筑一局（集团）有限公司 41,774,408.51 2.46 

9 哈尔滨铁路局 41,197,926.69 2.43 

10 北京国际建设集团有限公司 40,550,157.58 2.39 

合计 886,324,541.28 52.25 

2016 年前

十大供应商

（含税） 

序号 供应商名称 本期采购金额（元） 

占比 2016 年全

年采购的比例

（%） 

1 烨辉（中国）科技材料有限公司 105,313,144.51 7.29 

2 上海港平钢铁贸易有限公司 66,756,552.55 4.62 

3 上海企叶实业有限公司 62,967,872.00 4.36 

4 南宁南重士兴钢结构有限公司 41,265,963.38 2.86 

5 博思格钢铁（苏州）有限公司 31,918,406.84 2.21 

6 淀钢建材（杭州）有限公司 29,272,135.33 2.03 

7 雅泰实业集团有限公司 29,133,069.71 2.02 

8 上海荣升建筑劳务有限公司 26,470,846.46 1.83 

9 欧文斯科宁（中国）投资有限公司 23,550,481.82 1.63 

10 卡莱森泰（上海）企业管理有限公司 22,624,198.45 1.57 

合计 439,272,671.05 30.42 

（2）与上一报告期主要客户和供应商相比，说明本报告期前五大客户或供

应商的变化情况及其原因； 

A.前五大客户变化情况及原因 

年度 序号 客户名称 
2016 年度营业

收入（元） 

占公司本期全

部营业收入的

比例（%） 

2016 年度 

1 中建三局集团有限公司 262,269,038.89 15.46 

2 中建钢构有限公司 176,596,438.07 10.41 

3 中国建筑第八工程局有限公司 95,667,397.03 5.64 



4 辽阳忠旺特种车辆制造有限公司 77,998,939.03 4.60 

5 营口忠旺铝业有限公司 52,528,446.92 3.10 

合计 665,060,259.94 39.21 

2015 年度 

1 中建钢构有限公司 119,999,395.96 11.19 

2 中国建筑第八工程局有限公司 68,186,670.38 6.36 

3 北京建工集团有限责任公司 67,897,481.91 6.33 

4 哈尔滨万达城投资有限公司 47,108,366.25 4.39 

5 上海船舶运输科学研究所 31,119,068.73 2.91 

合计 334,310,983.23 31.18 

2015 年度前五名客户中，仅有中建钢构有限公司和中国建筑第八工程局有

限公司仍在 2016 年度的前五名客户中，其余均发生了变化。主要由于工程类企

业各年度项目不同，所对应的客户也就有所不同，同时受开工时间、工期、完成

工程量不同的影响，每年客户收入排名有所差异。 

B. 前五大供应商变化情况及原因 

年度 序号 供应商名称 
2016 采购金额

（元） 

占公司本期全

部采购的比例

（%） 

2016 年度 

（含税） 

1 烨辉（中国）科技材料有限公司 10,531.31 7.29 

2 上海港平钢铁贸易有限公司 6,675.66 4.62 

3 上海企叶实业有限公司 6,296.79 4.36 

4 南宁南重士兴钢结构有限公司 4,126.60 2.86 

5 博思格钢铁（苏州）有限公司 3,191.84 2.21 

合计 30,822.20 21.34 

2015 年度 

（含税） 

1 烨辉（中国）科技材料有限公司 7,851.55 10.03 

2 南宁南重士兴钢结构有限公司 4,344.61 5.55 

3 上海港平钢铁贸易有限公司 4,164.45 5.32 

4 博思格钢铁（苏州）有限公司 3,149.39 4.02 

5 淀钢建材（杭州）有限公司 2,695.57 3.44 



合计 22,205.57 28.36 

2016 年度前五名供应商与 2015 年度相比较，仅有上海企叶实业有限公司替

代了 2015 年度的淀钢建材（杭州）有限公司，其余四名供应商均未发生变化。

主要影响因素分析如下： 

①因承接的项目个性化定制程度较高，公司须按照客户对工程项目的具体要

求进行原材料采购。上海企叶实业有限公司为宝钢产品经销商，受辽阳忠旺特种

车辆、福州京东方等项目业主指定宝钢产品影响，2016 年向上海企叶实业有限

公司采购了较多钢卷。 

②工程项目种类较多，包括工业厂房屋墙面系统、公共建筑屋面系统、钢结

构工程和声屏障系统等。各类项目所需的原材料种类不尽相同，如工业厂房屋墙

面系统主要原材料为钢卷、公共建筑屋面系统为铝镁锰卷和铝板、钢结构工程为

钢结构件、声屏障系统为铝合金板、水泥板和亚克力板等。承接项目结构变化导

致采购原材料种类变化，进而导致报告期内供应商结构发生了一定变化。 

③随着工程项目的增多，原材料采购量增加，公司扩大了材料供应商范围。 

（3）上述客户或供应商是否存在长期合作协议，是否实质存在最终主要向

同一客户销售或同一供应商采购的情况 

公司承接的建筑金属围护系统工程项目主要为大型工业厂房和铁路车站、机

场航站楼、会展中心、博览中心等公共建筑，总承包商主要为国内大型建筑企业，

通过项目的实施，公司积累了丰富的行业实践经验，深受广大客户信赖。成功案

例及行业经验的丰富积累，使公司更易获得新老客户的信任而赢得业务机会。公

司按项目进行投标，没有与客户存在长期合作协议，不存在最终主要向同一客户

销售的情况。 

为保证原材料质量稳定和降低原材料采购价格，公司同烨辉（中国）科技材

料有限公司、欧文斯科宁（中国）投资有限公司、博思格钢铁（苏州）有限公司

签订了长期合作协议，同时为卡莱森泰（上海）企业管理有限公司全球战略合作

伙伴。不存在最终主要向同一供应商采购的情况。 

前十大客户与前十大供应商之间不存在关联方关系。 



（4）是否存在对大额采购或大客户依赖的风险 

A.大额采购 

公司按制定的《采购管理程序》严格执行采购程序，由于建筑围护工程项目

工期紧、合同要求个性化，要求围护系统承包单位能够在短时间内按订单采购限

定型号与数量的原材料，已形成了较为稳定的主材供货渠道，并且在采购价格、

质量以及到货速度上均有较大优势，报告期内公司向前五名供应商的原材料采购

较为集中。近年来公司积极拓展主要原材料合格供应商以分散采购集中风险，公

司主要钢卷供应商包括烨辉（中国）科技材料有限公司、上海港平钢铁贸易有限

公司、上海企叶实业有限公司、博思格钢铁（苏州）有限公司等。报告期内前五

名供应商合计采购金额占采购总额比重总体呈下降趋势，由 2013 年的 41.17%逐

渐降至 2016 年的 21.35%。 

B.大客户 

公司实行多业务领域协同发展，具有较强的抗风险能力和可持续发展的优势，

建筑金属围护系统主要应用于工业建筑与公共建筑两大领域，公司是建筑金属围

护行业内少数几家同时做大型工业建筑与公共建筑两个市场的企业之一。此外公

司业务还涵盖声屏障领域，与行业内主要企业相比，公司已形成一条具有自身特

色的多业务协同发展模式，极大提升了公司的持续发展能力。同时公司加大市场

营销力度，不断拓宽新应用领域，加大开发新产品，多种业务经营使得公司对大

客户的依赖程度逐渐降低。 

公司结论： 

公司不存在最终主要向同一客户销售或同一供应商釆购的情况，不存在大额

采购或大客户依赖的风险。前十大客户与前十大供应商之间不存在关联方关系。 

5、应收账款。年报显示，公司应收账款报告期内期末较期初增长 46.48%，

其中，按欠款方归集的期末余额前五名的应收账款达 30.93%。请公司补充披露：

（1）导致应收账款产生变化的主要影响因素，并结合公司各项营运能力和偿债

能力的财务指标进行分析；（2）上述大额应收款项的形成原因、账龄、款项回

收的进展，及可能存在的风险。请公司会计师核查并发表意见。 



回复： 

（1）导致应收账款产生变化的主要影响因素，并结合公司各项营运能力和

偿债能力的财务指标进行分析； 

组合中，采用账龄分析法计提坏账准备的应收账款 

金额单位：元 

账龄 

期末余额 期初余额 

账面余

额变动

(%) 

账面余额 

坏账准备 

账面余额 

坏账准备 
金额 

比例

(%) 
金额 

比例

(%) 

1 年以内 486,134,777.75 69.90 24,306,738.89 335,388,513.61 71.29 16,769,425.68 44.95 

1 至 2 年 127,924,424.39 18.39 12,792,442.44 83,326,751.45 17.71 8,332,675.15 53.52 

2 至 3 年 38,835,120.75 5.58 11,650,536.23 27,445,183.86 5.83 8,233,555.16 41.50 

3 至 4 年 21,499,543.79 3.09 10,749,771.90 17,283,824.67 3.67 8,641,912.35 24.39 

4 至 5 年 15,451,686.09 2.22 12,361,348.86 2,133,285.36 0.45 1,706,628.29 624.31 

5 年以上 5,688,261.71 0.82 5,688,261.71 4,849,866.19 1.05 4,849,866.19 - 

合计 695,533,814.48 100.00 77,549,100.03 470,427,425.14 100.00 48,534,062.82 46.47 

主要财务指标如下： 

指标 2016 年 2015 年 

营业收入（元） 1,696,061,774.99 1,072,155,480.62 

应收账款周转率（次） 2.91 2.57 

应收账款周转天数（天） 124 140 

资产负债率（%） 35.07 37.71 

流动比率 2.62 2.47 

应收账款增加主要系营业收入及结算增加所致。 

2016 年应收账款周转率比 2015 年增加 0.34，周转天数缩短 16 天，周转速

度加快，流动性增强。 



2016 年、2015 年资产负债率分别为 35.07%、37.71%，长期偿债能力增强；

2016 年、2015 年流动比率分别为 2.62、2.47，流动比率有所提高，短期偿债能

力增强。 

（2）上述大额应收款项的形成原因、账龄、款项回收的进展，及可能存在

的风险。 

金额单位：元 

序

号 
单位名称 账面余额 账龄 

2017 年 1-5 月回

款情况 

回款比例

（%） 

1 中建钢构有限公司 72,179,808.71 1 年以内 17,777,512.33 24.63 

2 
中建三局集团有限

公司 
58,584,276.11 1 年以内 21,223,646.58 36.23 

3 
中国新兴建设开发

总公司 
29,645,723.34 1 年以内 25,308,408.34 85.37 

4 
中铁建工集团有限

公司 
28,076,705.73 1-5 年 7,200,000.00 25.64 

5 
沈阳桃仙机场三期

建设工程指挥部 
26,623,145.82 1-2 年 25,300,000.00 95.03 

合计 215,109,659.71  96,809,567.25 45.00 

中建钢构有限公司余额主要系重庆机场、敦煌国际酒店、哈尔滨太平机场等

项目形成的，应收款项符合合同约定的付款条款，应收款项收回不确定性较小。 

中建三局集团有限公司余额主要系武汉机场等项目形成的，应收款项符合合

同约定的付款条款，应收款项收回不确定性较小。 

中国新兴建设开发总公司余额主要系株洲北汽二厂冲焊等项目形成的，应收

款项符合合同约定的付款条款，应收款项收回不确定性较小。 

中铁建工集团有限公司余额主要系沈阳南站站房、西宁火车站、福州火车站

等项目形成的，其中部分项目是原铁道部时期的火车站项目，账龄三年以上应收

金额 815.28 万（含质保金），公司正在根据合同条款积极进行催收，应收款项



收回不确定性较小。 

沈阳桃仙机场三期建设工程指挥部主要系沈阳桃仙机场所致，沈阳桃仙机场

三期建设工程指挥部应收账款 2017 年收回 25,300,000.00 元。 

公司结论： 

我们认为 2016 年公司应收账款增加主要系营业收入及结算增加所致，公司

各项营运能力和偿债能力指标稳定。此外，公司客户综合实力较强，款项到期不

能收回的风险较低。 

6、其他应付款。年报显示，其他应付款期末较期初增长 574.85%，主要系

本年末单位往来款增加所致。请你公司补充披露往来款产生的原因和主要内容。

请公司会计师核查并发表意见。 

回复： 

按款项性质列示其他应付款 

金额单位：元 

项目 期末余额 期初余额 

往来款 10,000,000.00 - 

应付上市费用 2,830,188.68 - 

应付费用 1,314,806.02 1,630,624.65 

其他 648,777.67 561,537.37 

合计 14,793,772.37 2,192,162.02 

其他应付款期末较期初增长 574.85%，系 2016 年向华永环境新能源有限公

司借入 1,000.00 万元所致。华永环境新能源有限公司系公司的参股公司，公司持

股比例 31.60%，经营范围：风力发电；新能源发电技术开发、技术咨询；产品

设计；垃圾处理项目投资；投资管理；垃圾处理技术咨询；专业承包、施工总承

包。华永环境新能源有限公司自 2015 年设立起，未开始实际经营业务，资金闲

置，故公司借入 1,000.00 万元经营周转使用。 

公司结论： 



往来款增加 1,000.00 万元系公司 2016 年向华永环境新能源有限公司借入

1,000.00 万元所致。 

7、重大项目进展。年报显示，公司承接的工程项目中大项目较多。另外、

报告期内，公司其他应收款同期增长 39.73%，主要原因为公司对外工程投标保

证金增加，及在建项目的增加导致开具保函数量及保函保证金大幅度増加。请

你公司补充披露在建重大项目的进展情况，包括项目名称、项目金额，业务模

式、工期、完工百分比、本期及累计确认收入、本期和累计成本投入、回款情

况，以及报告期内新增在建项目的情况。请公司会计师核查并发表意见。 

回复： 

1）重大在建项目情况 

根据《上市公司行业信息披露指引第十号——建筑》的规定，重大项目或重

大项目合同，是指项目金额或合同金额占公司上一会计年度营业收入 10%以上，

或者利润占上市公司上一会计年度净利润 10%以上的项目或合同。公司披露的重

大项目为合同金额 1.07 亿元以上的项目。重大项目情况如下： 

金额单位：元 

序

号 
客户 项目名称 项目金额 业务模式 

工期

（月） 

完工百

分比

（%） 

1 中建三局集团有限公司 武汉机场 263,472,882.70 单一施工模式 20 100.00 

2 中建钢构有限公司 重庆机场 119,630,221.12 单一施工模式 12 100.00 

合计 383,103,103.82    

（续上表） 

序

号 
客户 项目名称 

本期及累计确认收入 

期初累计确认收

入 
本期 

期末累计确认

收入 

1 中建三局集团有限公司 武汉机场 7,057,134.33 228,160,002.32 235,217,136.65 

2 中建钢构有限公司 重庆机场 84,916,437.75 23,381,575.18 108,298,012.93 



合计 91,973,572.08 251,541,577.50 343,515,149.58 

（续上表） 

序

号 
客户 项目名称 

回款情况 

累计回款金额 累计回款比例（%） 

1 中建三局集团有限公司 武汉机场 187,020,000.00 70.98 

2 中建钢构有限公司 重庆机场 74,103,953.63 61.94 

合计 261,123,953.63 - 

因重大项目正在与甲方办理结算，本期及累计成本投入情况尚不方便披露。 

2）报告期内新增在建项目的情况: 

金额单位：元 

项目情况 已完工 未完工 合计 

业务模式 单一施工模式 单一施工模式 单一施工模式 

个数 35.00 45.00 80.00 

合同金额 485,741,311.83 1,041,261,022.82 1,527,002,334.65 

2016 年确认收入 430,616,654.50 524,274,774.02 954,891,428.52 

2016 年确认成本 344,099,729.31 405,324,570.48 749,424,299.79 

累计收款金额 310,839,893.59 260,848,672.26 571,688,565.85 

 

公司结论 

重大在建项目、本期新增在建项目已按照要求披露。 

三、其他 

8、关联方情况。年报显示，北京北纬机电技术有限公司为董事杨冠三参股

公司，因此构成公司的关联方。根据企业工商登记信息，董事杨冠三认缴出资

日期 2007 年 1 月 1 日。但 2016 年 11 月 30 日披露的招股说明书中并未将北京

北纬机电技术有限公司列为其他关联方。请补充前后信息披露不一致的原因。 

回复： 



杨冠三系本公司独立董事。根据杨冠三本人确认，由于北京北纬机电技术有

限公司设立时间久远，同时其本人未参与该公司的具体经营管理，其本人在历次

填写的《董监高调查表及确认函》中未填写该公司信息，导致公司披露的招股说

明书中未将该公司列为其他关联方。 

2016 年年报编制过程中，公司注意到北京北纬机电技术有限公司系独立董事

杨冠三参股公司，构成公司的关联方，因此，在年报中进行了补充披露。 

 

9、建筑资质。年报显示，公司建筑金属屋（墙）面设计与施工特级资质将

于 2017 年底前届满，请公司应当披露续期条件的达成情况。 

回复： 

我国建筑金属围护行业发展较晚，为促进行业自律，维护企业正当利益，推

动行业的健康发展，2013年 5月中国建筑金属结构协会制定了《建筑金属屋（墙）

面设计与施工资质等级标准》。2013年 7月，公司首批取得中国建筑金属结构协

会颁发的“建筑金属屋（墙）面设计与施工特级资质证书”，该证书有效期至

2017年 7月。 

该证书是行业协会为规范行业发展，向建筑金属围护企业颁发的非强制性资

质证书，部分发包方在招投标时可能要求参与投标单位具备上述资质证书。该资

质证书系企业设计、施工水平与实力的体现，有助于提升公司品牌形象，有利于

提高公司金属围护工程项目的中标率,而非从事金属围护工程业务强制性要求。 

按照证书的续期规定，公司于近日已向中国建筑金属结构协会提交了证书的

延续申请，现正接受协会有关部门的审核，预计证书到期前能够通过延续申请，

不存在延展风险。 

 

10、安全生产情况。请公司补充披露报告期安全生产制度的运行情况，是否

发生过重大安全生产事故，如有，请补充披露影响及应对措施。 

回复： 

（1）安全生产制度的运行情况 

一直以来，公司非常重视安全生产，严格遵守《安全生产法》和其他有关安

全生产的相关法律法规，将安全生产与公司的长远发展相结合，在生产环节和施



工环节分别制定了安全管理相关制度。 

在生产环节，公司制定了《复合板生产线各岗位安全操作规程》、《行车安全

操作规程》等十余项针对性的安全操作规程，对各岗位的标准操作程序及各类设

备的标准操作规程进行明确的规定，并严格遵守执行，保证各类设备的正常运行，

防止事故的发生。此外，公司还定期或不定期组织员工培训和演习，不断提高员

工的安全意识和安全技能，贯彻预防为主的理念。 

对于现场施工环节的安全管理，公司制定了施工安全管理体系。施工管理重

在安全管理的过程控制，安全管理的理念是“施工安全管理一票否决制，安全管

理人人参与、人人有责，保证施工环境是在无安全隐患下进行”。公司质量安全

部对各项目安全施工进行检查、考核控制管理，通过对在施项目的施工现场进行

随时巡视检查，检查安全管理条例的执行情况，及时纠正违章操作、及时通报处

罚，对各项目安全施工管理评判、考核。 

（2）安全生产费 

公司根据财政部、国家安全生产监督管理总局《关于印发<企业安全生产费

用提取和使用管理办法>的通知》（财企〔2012〕16 号）规定，公司按建筑安装

收入的 2%计提安全生产费用。报告期内，公司安全生产费用的计提及使用情况

如下： 

单位：万元 

年度 年初余额 计提金额 使用金额 年末余额 

2016年 1,449.78 994.76 488.30 1,956.24 

2015年 1,174.78 644.72 369.72 1,449.78 

2014年 762.70 736.82 324.73 1,174.78 

（3）报告期公司未发生过重大安全生产事故 

报告期内公司安全生产制度运行良好，2014 年至 2016 年未发生重大安全生

产事故。 

 

11、存货。2014 年、2015 年、2016 年各期末，公司存货账面价值分别为

70,076.18 万元、69,261.00 万元和 75,234.81 万元，主要原因是存货中已完工未结

算的工程施工余额,2014 年-2016 年分别为 62,299.16 万元、62,915.31 万元和



69,354.96 万元，占各期末存货比例分别为 88.90%、90.84%、和 92.18%。但没

有相应计提任何减值准备。请公司结合存货工程项目合同具体情况，补充说明

原因及合理性。请会计师核查并发表专项意见。 

回复： 

公司按存货跌价准备的计提方法，对期末各类存货的跌价情况及预计合同损

失情况进行了测试，不存在需要计提存货跌价准备的情况。 

公司前五大已完工未结算项目的情况如下： 

金额单位：元 

序

号 
客户 项目 未结算金额 

项目状

态 

完工时

间 

1 上海中建八局装饰有限责任公司 上海中博会四标段 31,133,211.75 已完工 2015.10 

2 
福建省永富建设集团有限公司厦

门分公司 
厦门机场 28,301,112.01 已完工 2014.07 

3 辽阳忠旺特种车辆制造有限公司 辽阳忠旺特种车辆 25,985,431.83 未完工 - 

4 中建三局集团有限公司 武汉机场 25,588,006.04 已完工 2016.12 

5 营口忠旺铝业有限公司 营口忠旺 A3A7C3 24,092,133.85 已完工 2016.12 

合计 135,099,895.48   

占比 19.48%   

因上述项目尚未办理结算，尚不方便披露累计已发生成本、累计已确认毛利

情况。 

公司主要承接机场、火车站、高端工业厂房项目，在行业中处于技术领先的

地位，拥有广泛的客户群体，因此公司可以对项目和客户进行筛选。在选择客户

和项目过程中，公司对客户的实力、诚信、成长性、偿债能力和项目本身施工风

险、履约风险等多方面进行考核，选择优质客户的项目进行合作。如：上海博览

会、厦门机场、重庆机场、武汉机场、营口忠旺等项目，均是优质的项目，同时，

合作的总包及业主单位均是中国建筑工程总公司、中国中铁股份有限公司、中国

铁建股份有限公司、上海建工集团有限公司、中国忠旺控股有限公司等世界 500



强、或行业的龙头企业及其子公司。所以项目成本的收回是能够实现的。 

公司结论： 

公司不存在亏损合同，期末存货已完工未结算不存在需要计提存货跌价准备

的情况。 

 

 

 

 

 

 

森特士兴集团股份有限公司董事会 

                                     2017 年 6 月 6 日 

 


