
事实上，将个人用户作为线上

推广助手， 这种商业模式早在

2009 年便已上线， 最有代表性的

是淘宝联盟中的“淘宝客”。

淘宝联盟是一种类似于广告

联盟的网络推广联盟，隶属于阿里

巴巴集团旗下的阿里妈妈平台，其

商品库中的商品均来自于淘宝。

而“淘宝客” 则是在淘宝联盟

推广商品的人，“淘宝客”从推广专

区获取商品代码后，任何买家（包

括自己）经过推广的链接进入淘宝

卖家店铺完成购买后，就可以得到

由卖家支付的佣金。淘宝联盟会在

每月 21 日对“淘宝客”结算上月收

入。 提现后，佣金直接到达“淘宝

客”的支付宝余额，没有提现期限

的限制。

2016 年被称为“淘客年”。 在

这一年里， 通过大规模培训与宣

传， 越来越多的人加入了淘宝联

盟，“淘宝客”数量呈爆发式增长，包

括学生、上班族、家庭主妇、自由职

业者等等，覆盖人群非常广。 2017

年 4 月， 淘宝联盟 App 进行了更

新，加速了全民“淘宝客”的进程。

“不用囤货，不用发货，无额外

费用，零成本，零风险，产生成交就

有佣金拿，多劳多得，上不封顶！ ”

———淘宝联盟 App 在新手指引中

这样写道。

中国商报记者下载了淘宝联

盟的 App 并使用本人的淘宝账号

注册完成后发现，在“收藏夹”一栏

里显示出了在淘宝平台收藏的所

有商品，可以赚取佣金的商品会有

显著标志。

由于中国商报记者的账户属

于初级推广者，无法享受高级推广

者的高佣金，大多数商品的佣金率

处于 1%-10%之间， 集中在 4.5%

左右。 也就是说，如果一件 100 元

的商品，按照 4.5%的佣金率计算，

“淘宝客”可以获得 4.5元的返现。

根据淘宝联盟规则介绍，如果

要成为高级推广者，需要完成一定

的考核任务，包括累计拉人超过六

人，30 天内引流超 60 人，30 天内

有效订单数超 15 笔。 晋级为高级

推广者以后并非是一劳永逸，仍旧

会有考核标准，包括 1 个月内引流

超 60 人以及 1 个月内有效订单笔

数超 15 笔。 如果没有达到考核标

准，将降级为初级推广者。

对于淘宝而言，“淘宝客”的存

在是把“双刃剑”。 有业内人士认

为，“淘宝客”的存在为淘宝带来了

巨大的流量，但是影响了淘宝最大

的利益———商家的广告选择渠道。

对于淘宝入驻商家而言， 直通车、

钻石展位、聚划算和淘宝客都是用

来推广商品的渠道，前三种方式收

费非常高， 而通过淘宝联盟推广，

收益是按佣金结算给“淘宝客”的，

淘宝联盟只收取 10%的服务费。随

着越来越多的商家选择“淘宝客”

进行推广，阿里巴巴的广告利润将

进一步被压缩。

除了淘宝外，苏宁、京东等电

商近几年也推出了各自生态领域

的社交推广平台。预计到 2020年，

我国社交电商市场规模将持续增

长到万亿元级， 用户将突破 2400

万人。

全民“淘宝客”进程加速

＞＞＞

预计到 2020 年，我国社交电商市场规模将持续增长到万亿

元级，用户将突破 2400 万人。
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线上流量红利消失 个人价值或成突破口

本报记者 朱梦秋 文/图

近年来， 线上流量日益昂贵，

在线商家获客成本急剧增加，引流

变得日益困难。 高昂的流量费在挤

占了商家利润空间的同时，也无形

中增加了消费者的负担。

在此背景下，一些试图打破现

有线上推广规则的平台应运而

生， 花生日记便是其中之一，在

未过多投放广告的情况下，其一

年内就吸引了 5000 万人次的用户

下载使用。这种将个人用户作为

线上推广助手的平台是如何运

营的，线上流量竞争真的如此激烈

吗？

从“淘宝客”到花生日记

“我们希望通过花生日记这

一平台来减少整个社会的流通

成本，不仅是商品，也可以是服

务。 ”花生日记创始人兼董事长杨

仙强接受中国商报记者专访时表

示。

据介绍，花生日记成立于 2017

年 7月，2018年已获得数千万美元

的风投。 从营业额看，2018 年花生

日记总网站成交金额（GMV）仅为

120 亿元，然而其增长速度惊人，到

2018 年年底， 花生日记月度 GMV

已经达到 30 亿元， 用户规模在

5500 万人左右。“从增速层面来讲，

跟当年拼多多的增速曲线非常接

近。 ”杨仙强表示。

作为一款手机导购软件，花生

日记主要通过系统引导消费者前

往淘宝或者天猫进行消费，可以查

询淘宝天猫优惠券，帮助淘宝买家

查券省钱购物，同时分享者可以赚

取商家的推广佣金，佣金的比例并

不固定。

具体操作方法是，直接在花生

日记搜索想要的商品，领券后再去

淘宝下单。 此外，将平台上展示的

商品分享给其他用户也可获得奖

励金。

比起领券来，使用花生日记更

稳定的收益是消费返利，几乎所有

通过花生日记跳转到淘宝结算的

商品均能获得消费返利，当月累积

的返利可以在下个月 25 日进行提

现。

以一款价格为 100 元的箱包

为例， 通过花生日记进行跳转购

买，首先领 10 元的优惠券，然后获

取消费返利，最终的实际到手价可

能只有 85元。

那么， 这 15 元的差价从何而

来呢？

“少花钱 多生钱”

＞＞＞

作为一款手机导购软件， 花生日记主要通过系统引导消费

者前往淘宝或者天猫进行消费， 同时分享者可以赚取商家的推

广佣金。

昂贵流量下的突破口

＞＞＞

从 PC互联网时代到移动互联网时代，信息的创造者和传播途径已经发生改变。 在移动互联网

时代，个人展现出了较大的商业价值。

� � � � 花生日记会

将有某类产品需

求的消费群体聚

合到花生日记平

台，由平台集中选

品，然后进行流量

渠道分发，最后进

行商业化变现。图

为用户在使用花

生日记 App。

哈尔滨餐厨垃圾变废为宝

目前，哈尔滨 3000 余家餐饮

单位已与餐厨垃圾运营企业签订

餐厨垃圾收运合同。 哈尔滨市每

天 200 多吨餐厨垃圾被加工制成

生物质柴油、沼气和营养土，实现

“变废为宝”。

据了解， 哈尔滨市的餐厨垃

圾处理运营企业———天人瑞合生

物质能源公司已经与哈尔滨全市

的 3000 余家餐饮单位签订了收

运合同， 并免费为餐饮单位配备

餐厨垃圾专用收集容器 6000 余

个， 餐厨垃圾处理运营企业现配

备专用餐厨垃圾收运车 40 辆，采

用定点、 定时和巡回流动相结合

的方法进行全天候收运。为满足

该市日益增长的无害化处理需

求和资源化利用趋势， 哈尔滨

拟在现有餐厨项目扩容的基础

上， 在松北区再建设一座餐厨废

弃物处理厂。 预计到2025 年，哈

尔滨市的餐厨废弃物处理能力

将达到 1000吨/日。

（本报记者 潘广韬）

沈阳启动名优产品境外展览计划

记者从沈阳市政府新闻办举

行的新闻发布会上了解到，“2019

年沈阳名优产品‘一带一路’海外

行”已全面启动。 根据国家“一带

一路”倡议部署，结合沈阳对外开

放工作大局，2018 年末， 沈阳市

贸促会通过不同渠道征集到境外

展览项目 230 个， 根据项目的市

场基础、行业及地区分布、展览规

模等因素，优选了 56 个境外展览

项目，并推出了“2019 年沈阳名

优产品‘一带一路’海外行”境外

展览计划。

据沈阳市贸促会会长赵凯介

绍，“2019 年沈阳名优产品‘一带

一路’海外行”展览计划推出了中

俄特色农产品食品博览会、 哈萨

克斯坦国际建材展、 南非国际进

口博览会、沙特中国贸易周等 56

个境外展览项目。

（本报记者 于 奕）

沙发品牌皇玛梦丽莎新品发布

“中国客厅 中国皇玛”皇玛·

梦丽莎 2019 全球新品发布会日

前在成都举行。在本次发布会上，

皇玛·梦丽莎 2019 年度新品全球

震撼首发。作为皇玛·梦丽莎的最

新品质力作， 新品凝聚了皇玛的

品牌匠心， 代表了皇玛的科技力

量， 更代表了中国沙发的品质方

向。

沙发是现代客厅的中心，沙

发的品质决定着客厅的品质和生

活的品质。 20多年来，皇玛·梦丽

莎始终致力于中国高端沙发制

造，依托原创设计与科技研发，开

拓国际原料供应链， 引进世界先

进技术，制造出高品质健康沙发，

推动了中国沙发产业的变革。 今

年，皇玛·梦丽莎将全面升级沙发

生产线，以更智能化的数控设备、

更国际化的环保检测打造全新高

端品质沙发。 （相 冰）

“这 15 元的差价可以理解为

是商家购买流量的成本，只是这种

成本比商家直接去其他平台购买

更加优惠。 ”杨仙强解释，在当前的

电商模式下，商品的流通成本非常

高， 一款成本价在 120 元的箱包，

经过平台的溢价以及一些营销费

用的叠加， 最终到达消费者手上，

价格可能是成本价的 2.5 倍到 3

倍。

“如果一个商家 GMV 的 20%

是用来购买流量的， 那么 10 元的

矿泉水，其中就有 2 元是用来获客

的。 ”杨仙强说。

从 PC 互联网时代到移动互联

网时代，信息的创造者和传播途径

已经发生改变。“在 PC 互联网时

代，以百度和阿里为代表的门户

和平台赚取的是搜索或者信息

分发的钱 。 而在移动互联网时

代， 信息分发的主体已经改变，

不仅仅局限于以前的门户或者

搜索引擎，抖音、微信朋友圈、微

博等等新兴载体已出现。 在这个

过程中，个人展现出了较大的商业

价值。 ”杨仙强说。

“由于个人用户在流量渠道

组建能力、 选品能力等方面存

在缺陷 ，我们要做的就是将个

人的商业价值释放出来。 ”杨仙

强说，花生日记会将有某类产品

需求的消费群体聚合到花生日记

平台，由平台集中选品，然后进

行流量渠道分发，最后进行商业

化变现。

对于商家的流量费，花生日记

平台抽取的比例非常少， 大约只有

1%。 ”杨仙强表示，“抽取的费用用来支

撑平台的运作，我们会把大部分节省

的流量费给予渠道和消费者。 我们

的初心是降低商品的流通成本，并

不是希望通过这种模式来获利。 ”

中国商报记者注意到，除了自

行跳转购买外，花生日记的 App 上

还会展示许多商品信息，这些商品

信息是商家投放的广告吗？

杨仙强表示，目前花生日记在

品类方面并没有做商业广告的变

现，平台上展示的商品是由花生日

记根据 C 端消费者的需求进行选

品的， 平台有整套选品的流程，主

要以消费者的体验度为优先考虑

因素。

对于当前的用户群体，杨仙强

表示， 目前的针对群体主要是女

性，包括“宝妈”等细分群体。 杨仙

强表示，花生日记的用户群跟手机

淘宝的用户群重合度在 60%左右、

跟拼多多用户群的重合度在 20%

到 30%之间。

对于未来的发展，杨仙强表示

“后期盈利可能会通过打通反向供

应链来实现。 通过平台庞大的用户

数量来反向定制某些供应链，再促

进这类供应链进行升级。 ”如果平

台订单需求量大，就可以倒逼上游

生产商进行质量升级，最终平台的

单品会比市场价更低，质量会更稳

定。

根据规划，花生日记正在向平

台化转型。“我觉得现在的互联网

公司很难成长为单一业务型的公

司， 互联网公司越来越平台化，后

期花生日记将发展为综合性平

台。 ”杨仙强表示。

因公司需要，现决定出售山东省济南市莱芜区正在运营中

的两座加油站。 稀缺资源性设施，能源优质安全资产，到手即可

盈利。 由于政府规划、审批、监管越来越严格，新建加油站非常

困难，所以收购一个成熟的加油站是您明智的选择。

莱芜新城加油站位于莱明路西（

242

省道）证载土地面积

1983

平方米 ，加油机

6

台、双层油罐

4

个，该路段车流量大，

交通便利，有固定客源，日燃料油销售

6

吨左右；方下镇农机加

油站（泰莱路北）证载土地面积

1301.5

平方米，加油机

4

台、双

层油罐

4

个，位于主要交通道路，日燃料油销售

2

吨以上。

以上两站各类证照齐全，雨棚、地面均为新建，资产无纠

纷、无抵押、无查封。 现整体出售（含土地及其附属建筑物、资质

等）共计

2200

万元，有意购买者可面议。

需要查阅、索取材料及位置图可到山东泰安鲁通石化资产

部。 产权状况支持到济南市莱芜区政务大厅核实。

咨询电话：

（

0538

）

8200902,8338310,6234978,8200871

资料查询：13395488727,15552816378

山东泰安鲁通石化有限公司

2019

年

3

月

1

日

山东省济南市两座加油站出售

江苏诚德担保有限公司对以下个人或单位的

催促承担反担保连带责任公告

1

、兰庆鸿：你为大丰汇财公司向我司提供连带责任保证反担保。 我公司作为担保人已经为该公司代偿银行

借款本息

132.2

万元。至今该公司分文未还，现再次公告催促你承担连带保证反担保责任

2

、李清得：你为大丰亘

恒、 乐峰两家公司向我司提供连带责任保证反担保。 我公司作为担保人已经分别为两公司代偿银行借款本息

301

万元、

283.5

万元。 至今两公司分文未还，故再次公告催促你承担连带保证反担保责任

3

、李小平：你为大丰

众企公司向我司提供连带责任保证反担保。 我司作为担保人已经为该公司代偿银行借款本息合计

319.18

万元。

至今该公司分文未还，现再次公告催促你承担连带保证反担保责任。

4

、李招章：你为大丰乐峰公司向我司提供连

带责任保证反担保。 我司作为担保人已为该公司代偿银行借款本息

283.5

万元。 至今该公司分文未还，现再次公

告催促你承担连带保证反担保责任。

5

、林阿六：你为大丰亿宁公司向我司提供连带责任保证反担保。我司作为担

保人已为该公司代偿银行借款本息

80

万元。 至今该公司分文未还，现再次公告催促你承担连带保证反担保责任

6

、林春潮：你为大丰永发、华潮、保真三家公司向我司提供连带责任保证反担保。 我司作为担保人已经分别为三

公司代偿银行借款本息

148.6

万元、

420

万元、

10

万元。 至今三公司分文未还，现再次公告催促你承担连带保证

反担保责任。

7

、林春文：你为大丰华潮公司向我司提供连带责任保证反担保。我司作为担保人已为该公司代偿银

行借款本息

420

万元。 至今该公司分文未还，现再次公告催促你承担连带保证反担保责任

8

、林瑞月：你为大丰

永发公司向我司提供连带责任保证反担保。 我司作为担保人已为该公司代偿银行借款本息

148.6

万元。 至今该

公司分文未还，现再次公告催促你承担连带保证反担保责任。

9

、林智贵：你为大丰亿宁、正达、腾达、顺峰四公司

向我司提供连带责任保证反担保。 我司作为担保人已分别为四公司代偿银行借款本息

80

万元、

24

万元、

12

万

元、

12

万元。 现再次公告催促你承担连带保证反担保责任。

10

、林智荣：你为大丰正达公司向我司提供连带责任

保证反担保。 我司作为担保人已经为该公司代偿银行借款本息

24

万元。 至今该公司分文未还，现再次公告催促

你承担连带保证反担保责任

11

、刘冬春：你为大丰凯旋公司向我司提供连带责任保证反担保。 我公司作为担保

人已为该公司代偿银行借款本息合计

202.2

万元。 至今该公司分文未还，现再次公告催促你承担连带保证反担

保责任。

12

、刘和丰：你为大丰创亿公司向我司提供连带责任保证反担保。 我司作为担保人已经分别为该公司代

偿银行借款本息

60

万元。 至今该公司分文未还，现再次公告催促你承担连带保证反担保责任。

13

、刘树法：你为

大丰亘恒、乐峰两家公司向我司提供连带责任保证反担保。 我司作为担保人已为两公司分别代偿银行借款本息

301

万元、

283.5

万元。至今两公司分文未还，现再次公告催促你承担连带保证反担保责任。

14

、刘维寿：你为大丰

永钢公司向我司提供连带责任保证反担保。 我司作为担保人已为该公司代偿银行借款本息

355.06

万元。 至今该

公司分文未还，现再次公告催促你承担连带保证反担保责任。

15

、刘文杰：你为大丰众企、广丰、浩实、永钢四家公

司向我司提供连带责任保证反担保。 我司作为担保人已为四公司分别代偿银行借款本息

319.2

万元、

355.0

万

元、

841.1

万元、

355.1

万元。 至今四公司分文未还，现再次公告催促你承担连带保证反担保责任。

16

、刘择新：你

为大丰众企、广丰、浩实、永钢四家公司向我司提供连带责任保证反担保。 我司作为担保人已经为四公司分别代

偿银行借款本息

319.2

万元、

355.0

万元、

841.1

万元、

355.1

万元。 至今四公司分文未还，现再次公告催促你承担

连带保证反担保责任。

17

、大丰龙吟钢铁贸易有限公司：你公司为余钦全、周郑添两人向我司提供连带责任保证

反担保。 我司作为担保人已为两人分别代偿银行借款本息

55

万元、

187

万元。 至今两人分文未还，现再次公告催

促你公司承担连带保证反担保责任。

18

、马泽光：你为余朝金、高丽菊两人向我司提供连带责任保证反担保。现我

司作为担保人已经为两人分别代偿银行借款本息

186.6

万元、

356.8

万元。 至今两人分文未还，现再次公告催促

你承担连带责任保证反担保责任。

19

、阮希蕊：你为大丰诚蕊、汇财、凯旋、凯运四家公司向我司提供连带责任保

证反担保。 我司作为担保人已经为四公司分别代偿银行借款本息

199.2

万元、

132.2

万元、

202.2

万元、

137.3

万

元。至今四公司分文未还，现再次公告催促你承担连带保证反担保责任。

20

、沈廷新：你为大丰旺利达公司向我司

提供连带责任保证反担保。 现我司作为担保人已为该公司代偿银行借款本息

628.3

万元。 至今该公司分文未还，

现再次公告催促你承担连带保证反担保责任。

21

、孙美仙：你为大丰顺峰公司向我司提供连带责任保证反担保。

我司作为担保人已为该公司代偿银行借款本息

12

万元。 至今该公司分文未还，现再次公告催促你承担保证反担

保责任。

22

、汤贵芳：你为大丰顺驰公司向我司提供连带责任保证反担保。 我司作为担保人已为该公司代偿银行

借款本息

325.77

万元。 至今该公司分文未还，现再次公告催促你承担连带保证反担保责任。

23

、王少唐：你为大

丰亘恒、乐峰两家公司向我司提供连带责任保证反担保。 我司作为担保人已经为两公司代偿银行借款本息

301

万元、

283.5

万元。 至今两公司分文未还，现再次公告催促你承担连带保证反担保责任。

24

、王细唐：你为大丰灿

鸿、时永、永储三家公司向我司提供连带责任保证反担保。 我司作为担保人已经为三公司分别代偿银行借款本息

12

万元、

12

万元、

24

万元。至今三公司分文未还，现再次公告催促你承担连带保证反担保责任。

25

、魏爱菊：你为

大丰广丰公司向我司提供连带责任保证反担保。 我司作为担保人已经为该公司代偿银行借款本息

355

万元。 至

今该公司分文未还，现再次公告催促你承担连带保证反担保责任。

26

、魏镪：你为大丰洋中、创亿两家公司向我司

提供连带责任保证反担保。 我司作为担保人已经分别为两公司代偿银行借款本息合计

24

万元、

60

万元。 至今两

公司分文未还，现再次公告催促你承担连带保证反担保责任。

27

、吴垂芳：你为大丰辉腾公司向我司提供连带责

任保证反担保。我司作为担保人已为该公司代偿银行借款本息

137

万元。至今该公司分文未还，现再次公告催促

你承担连带保证反担保责任。

28

、大丰旺利达金属材料有限公司：我司已为你公司代偿银行借款本息

628.3

万

元。另你司分别为大丰亘恒、乐峰两家公司向我司提供连带责任保证反担保。现我司作为担保人已为两公司分别

代偿银行借款本息

301

万元、

283.5

万元。 至今你司及两公司分文未还，现再次公告催促你公司偿还代偿款并承

担连带保证反担保责任。

29

、大丰旺荣金属材料有限公司：我司为你公司代偿银行借款本息

261.9

万元。 另你司

分别为大丰宝岭、辉腾、德旺三家公司向我司提供连带责任保证反担保。 我司作为担保人已为三公司分别代偿银

行借款本息

302.6

万元、

137

万元、

207.95

万元。 至今你司及三公司分文未还，现再次公告催促你公司偿还代偿

款并承担连带保证反担保责任。

江苏诚德企业管理有限公司

(

原名为江苏诚德担保有限公司

)���2019

年

3

月

1

日

声明

郭广平

(

身份证号是

341224197903044534)�

慈有解放牌轻

型 厢 式 货 车 一 辆 ， 车 牌 号 是 （贵

A674C0

）

.

发 动 机 号

(D0813FA0189).

车架号为

(2FNA4MCC3FTB02464)

因改型低价卖给

赵安玉

(

身体证号是

522502197106075234)

因车厢改型原因无法过户

又无法公证给赵安玉，自卖车之日起，一切债权，事故，违章。 都与郭广

平无关。特此声明。卖车日期是二零一八年元月二十一日十四时零分。

催促还款公告

高丽菊：你向大丰工行借款 ，我司作为担保人已经为你代偿银

行借款本息

356.78

万元。 现再次公告催促你偿还我司代偿款。

江苏诚德企业管理有限公司

(

原名为江苏诚德担保有限公司

)

2019

年

3

月

1

日

声明

车主，叶淞 （身份证号码：

511322198612121033

）

名下车牌号为：粤

BT984A

，发动机号：

C699755

，

车辆识别代号 ：

LFMBEC4D0D0159192

，品牌型号 ：丰田

锐志，已于

2018

年

11

月丢失。 特此声明。


