
证券代码： 002543                    证券简称：万和电气

广东万和新电气股份有限公司

投资者关系活动记录表

                                                      编号：17-05
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研        √分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	国泰君安证券、光大金控（上海）投资管理有限公司、广发资产管理、才华资本管理有限公司、西部证券股份有限公司、拾贝投资管理（北京）有限公司、巨杉（上海）资产管理有限公司、长江证券股份有限公司、景顺长城基金管理有限公司、华泰证券股份有限公司、上海宽远资产管理有限公司、睿泽资本、招商证券、上海汐泰投资管理有限公司、通晟资产、涌容资产管理有限公司、新方资本有限公司、领丰资本、广东竣弘投资有限公司

	时间
	2017年6月14日-15日

	地点
	公司六楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	卢宇凡、方红军、谢瑜华、李小霞

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、问：公司的壁挂炉销售情况如何？
答：2016年度，公司燃气壁挂炉销售同比增长约为90%。在热水/供暖系统领域，目前燃气壁挂炉市场品牌数量繁多，品质良莠不齐，公司自介入燃气壁挂炉市场以来，以等同国际化品牌的优良品质、细致贴心的服务很快从竞争中脱颖而出，业务取得飞跃式的发展，已经成为国内燃气壁挂炉行业的领军品牌。
2、问：公司近期推出壁挂炉的新品有哪些？

答：公司于2017年5月新推出了燃气采暖热水炉全新生态产品线，包含燃气自适应B2系列、低氮氧化物B3系列、水气双调玻璃外观B4系列、全预混冷凝机及商用锅炉。

3、问：公司觉得燃气壁挂炉行业的发展前景如何？

答：燃气壁挂炉在充分发挥自身节能环保优势和“煤改气”宏观政策的推动下，中国燃气壁挂炉市场已经迎来了爆发，未来3-5年将是行业发展的黄金期。另外，民用供热的市场化、人们对优质生活的追求、治理环境污染以及节约能源需求等等都为燃气壁挂炉发展提供了良好的契机，也为燃气壁挂炉提供巨大的发展空间。这一急速增长的市场势必会引来燃气壁挂炉厂商的竞争，有数据显示，在中国壁挂炉市场上，国内外品牌多达400余个，而在“煤改气”区域，品牌集中度最高。

4、公司在智能制造方面的进展如何？

答：2015年度，公司作为广东省首批企业通过了国家工信部两化融合评审；2016年11月，公司引进MES系统，这是“智能制造”转型中迈出坚实的一步；2017年5月，公司“燃气热水器智能制造试点示范项目”成功入选2017年广东省智能制造试点示范项目。通过信息化、自动化的深度融合，打通企业在计划、采购、物流、制造、仓储等各个环节的业务数据链，打造一个具有更低成本、更高性能、更大柔性的生产制造能力的生产管理体系，“智造”升级日益提速。
5、问：公司厨电产品的销售以什么产品为主？

答：以烟机、灶具、消毒碗柜为主。

6、问：公司与博世公司合作的情况如何？

答：合资公司总部位于广东佛山，根据双方签订的协议，双方各持股50%，由万和电气主导经营，共拥有佛山高明、合肥长丰两个生产基地。合资公司将致力于电热水器、热泵热水器、太阳能热水器以及水箱的研发和生产，拥有最先进和完善的测试设备，预计电热水器年产能可达400万台、热泵年产能达10万台、水箱年产能达15万台、年生产平板太阳能容量100万平方米。

7、问：公司线上产品的销售额占比为多少？
答：2016年度，公司电子商务销售业绩为56,839.29万元，占营业收入总额比例约为11.46%。
8、问：公司有没有对公司管理层进行股权激励的计划？

答：公司不排除任何对管理层进行激励的方式。
9、问：公司是否有收购、兼并的计划吗？
答：公司坚持内生与外延发展兼修，产业与资本双轮驱动的发展战略，在战略规划的指引下，从顶层设计维度加速提高主营业务发展的体量与质量，提高公司资本实力，为公司储蓄未来发展的强劲动力。

10、问：公司产品的毛利水平是否还有提升空间？
答：公司各产品在市场有较高的市场占有率，公司将努力在技术、质量、成本上下功夫，努力提升产品毛利率。
                                              （完）

    在接待过程中，公司接待人员严格按照有关制度规定与投资者进行了交流与沟通，没有出现未公开重大信息泄露等情况，同时已按深圳证券交易所要求签署调研《承诺保密函》。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2017年6月14日-15日


