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四川迅游网络科技股份有限公司
投资者关系活动记录表

                                               编号：2018-007
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
■其他（电话会议）

	参与单位名称及人员姓名
	天风证券、招商证券、安信证券、广发证券、海通证券、东吴传媒等20人参与（排名不分先后）

	时间
	2018年6月21日15:30-16:30

	地点
	（电话会议）

	上市公司接待

人员姓名
	迅游董事、总裁：袁旭；狮之吼董事、总经理：游涛；狮之吼副总经理：敬彪；董秘：康荔

	投资者关系活动主要内容

介绍
	一、简要概述
1、公司拟以现金方式收购速宝科技不超过20%的股权，收购总价款不超过6000万元。

速宝科技从事移动互联网加速系统的开发，主要产品为迅游手游加速器，在移动游戏加速领域处于行业领先地位，是公司业务的重要组成部分。除了和主流游戏厂商合作外，速宝科技与华为、小米、OPPO、vivo、魅族等手机厂商达成了业务合作。2015年、2016年速宝科技处于前期投入阶段，公司持股比例不到30%，基于移动端加速业务良好的发展趋势以及发展前景，本次公司拟收购速宝科技部分股权，有利于公司发展战略的实现。具体详见后续公告。

2、股东大会审议通过增补鲁锦先生为公司第二届董事会董事

鲁锦先生具有近20年互联网行业经验，打造了多款亿级用户的产品，是windows优化大师、鲁大师等知名PC工具软件创始人，鲁锦先生成为公司董事后，有助于进一步加强业务协同。
3、经营情况回顾
2018年一季度实现营收1.75亿元，同比增长319%，主要原因系本期网游及手游加速器充值收入同比增加，以及新增互联网广告收入所致；归母净利润5185万元，同比增长232%；狮之吼总安装用户约5.03亿，月活跃用户约1.35亿。

二、问答环节

1、游戏加速的市场空间多大？
答：国内游戏市场由分布式、多元化、分散化发展到竞技化和社交化趋势越来越明显，从游戏行业发展趋势来看， 2016年前爆款游戏日活用户一般在2、3千万，2017年PC端游戏同比增长，回暖趋势明显，手游高速增长，目前PC端游戏、手机游戏等日活用户数已上亿，游戏用户的快速增加也将带来加速业务需求的增加。我们也努力让自己成为整个游戏竞技和社交化过程中明显的红利享受者和受益者，在当下的市场环境下占领更多的市场份额。
2、吃鸡这款游戏何时能拿到版号？拿到版号后能否对我们的加速业务带来爆发性的增长？
答：目前拿到版号的时间尚不确定，但公司已经做好相关准备。尽管目前暂无版号，公司通过与硬核厂商的合作，可以覆盖各种主流游戏，这其中就包含吃鸡游戏。我们也在不断推进从其他渠道覆盖到吃鸡游戏，以便享受到其带来的行业红利。
3、狮之吼ROI等运营指标情况如何？狮之吼业务主要在海外，国内通过什么平台能跟踪其海外运营数据？
答：ROI一直保持在一个有效的区间范围。基于数据挖掘和分析，我们获客的成本控制很好，收入单价逐步上涨，利润率持续增长。数据跟踪上，GooglePlay和苹果商店上可以看到产品的下载安装量，投资者从北美、欧洲等地的GooglePlay、苹果商店看到的工具品类下狮之吼排名数据十分客观。第三方统计可参考App Annie等平台数据。
4、迅游与狮之吼在出海业务的合作和协同？
答：就目前来看，中国出海公司中最具有价值的海外平台还是工具品类，从第三方批露数据来看，狮之吼运营数据亮眼和行业优势显著。未来迅游会利用狮之吼具备的行业优势加大海外市场的覆盖面，提升在中国出海流量上的影响力。协同性方面主要体现在以下两个方面：1）全球化的市场环境下，狮之吼的出海能力推动公司业务在全球市场的协同发展，将狮之吼用户同化为迅游用户；2）迅游助力狮子吼建立起面向整个游戏市场的直客销售平台以及直客群体。
5、狮之吼与游戏公司出海合作的进展？
答：目前已开始对接游戏公司在海外的投放需求，今年将向更多合作伙伴推广海外流量服务。国内游戏市场头部效应加重，用户集中在竞技游戏，进军海外必然成为国内众多游戏公司寻求发展的突破方向。在流量运营、海外推广方面，狮之吼占据重要地位。凭借多年合作经验及良好口碑，公司未来将与更多公司在流量方面达成更多合作。

	附件清单
	无

	日期
	2018年6月22日


