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股票简称：实达集团     股票代码：600734    公告编号：第 2015－052 号 

 

福建实达集团股份有限公司 

关于媒体报道的澄清公告 

 

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈

述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。 

 

重要内容提示： 

近日，有媒体就公司重大资产重组进了报道，对公司拟购买资产的客户依赖

度、盈利能力、应收账款情况及采购数据等方面提出了质疑，给公司投资者造成

困扰。经向深圳兴飞核实，现予以澄清。 

 

一、传闻简述 

近期，公司发现《证券市场周刊》、《证券市场红周刊》等媒体刊登并被部

分网络媒体转载关于公司重大资产重组的《实达集团涉水“互联网+”重组对象

疑点重重》及《实达集团收购标的三重疑团 交易标的盈利存疑》等报道，对公

司拟购买资产深圳市兴飞科技有限公司（以下简称“深圳兴飞”）提出了如下方

面的质疑： 

1、客户依赖度问题。 

2、盈利水平及毛利率的问题。 

3、营运资金的问题。 

4、应收账款坏账准备计提的问题。 

5、对深圳市年富实业发展有限公司应收账款的问题。 

6、采购数据的问题。 

二、澄清说明 

针对上述质疑，公司立即向深圳兴飞进行核实，并与有关中介机构进行研究。

现就有关质疑澄清说明如下： 
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（一）客户依赖度问题 

从行业总体情况来看，客户集中度较高是手机 OEM、ODM 行业内普遍存在

的情况。深圳兴飞原系中兴通讯控制的附属公司，成立之初是为了配合中兴通讯

手机发展战略进行整机生产。历经多年合作，深圳兴飞对中兴通讯的产品策略、

品牌策略的理解以及高效能的快速响应机制已经积累到一定水平，能够较其他

ODM 厂商更快捷、更容易设计出适合中兴通讯的产品，加之深圳兴飞在质量控

制、生产能力、按时交付能力、成本控制能力等方面积累了丰富的经验优势，能

够更容易赢得中兴通讯的订单青睐。经过多年发展，双方已经从单纯的股权关系

发展成为深度市场化合作关系。 

虽然 2012 年底中兴通讯将深圳兴飞母公司对外转让后一段时间内，深圳兴

飞依然对中兴通讯的采购有较大依赖。但近年来，随着业务的不断发展，深圳兴

飞的技术能力、产业链整合能力、品牌和市场影响力不断提升，已经从 OEM 的

简单代工模式向ODM业务转型并正在逐步拓展手机以外的移动通讯智能终端市

场。随着深圳兴飞 ODM 战略的发展和对外业务的扩张，深圳兴飞业务独立性不

断加强，在整体销售金额逐年大幅度提升的同时对中兴通讯的依赖程度也逐年降

低，目前深圳兴飞并不存在对单一客户有重大依赖的情形。 

综上，在保持与中兴通讯长期市场化合作关系的基础上，随着深圳兴飞不断

开拓国内其他客户以及海外市场，中兴通讯在深圳兴飞的业务占比已经在逐步降

低，对中兴通讯的业务依赖将逐步降低。 

（二）盈利水平及毛利率的问题 

1、盈利水平处于平稳上升趋势 

2013 年度、2014 年度深圳兴飞实现的扣除非经常性损益后归属于母公司所

有者净利润分别为 8,405.67 万元，10,653.49 万元，2015 年度承诺的扣除非经常

性损益后归属于母公司所有者净利润（承诺净利润）为 11,560 万元，深圳兴飞

的盈利水平并未降低。 

另外，2015 年 4 月，腾兴旺达以低于本次交易的价格受让深圳长飞持有的

深圳兴飞 26%的股权，根据企业会计准则，该次股权转让构成股份支付，深圳兴

飞在 2015 年 1-4 月份计提了 1,164.61 万元管理费用，若不考虑该股份支付的影
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响，深圳兴飞实际净利润为 3,386.85 万元，约占 2015 年承诺净利润 11,560 万元

的 29.30%，基本与 2014 年持平。 

综上，深圳兴飞最近几年的盈利水平平稳上升，不存在逐年下滑的趋势。 

2、报告期内毛利率变化的原因 

报告期内，深圳兴飞的移动通讯智能终端及功能终端的业务收入、成本及毛

利率情况如下： 

单位：人民币万元 

产品名

称 

2015 年 1-4 月 2014 年度 2013 年度 

收入 成本 毛利率 收入 成本 毛利率 收入 成本 毛利率 

智能机 64,536.67 57,829.82 10.39% 265,082.89 243,453.23 8.16% 169,661.07 154,184.69 9.12% 

功能机 27,379.13 25,546.27 6.69% 108,414.19 103,062.33 4.94% 65,024.70 59,227.64 8.92% 

2014 年度，深圳兴飞加大国内国际市场开拓，通过薄利多销等方式开发新

客户、扩大业务规模，全年智能机收入较上一年度增加 56.24%，功能机销售收

入较上一年度增加 66.73%，收入规模实现了大幅度的增加，2014 年度毛利率较

2013 年度有所降低。 

2015 年度，深圳兴飞基于 2014 年度业务开拓中对新客户的了解深入，为更

好实现其业务可持续发展，深圳兴飞在开发新客户、开拓新市场的同时注意到了

对客户产品结构的优化调整，放弃了毛利率较低的产品及业务，因此营业收入有

所降低，但由于客户产品结构的不断优化改善，深圳兴飞的盈利情况并没有受到

影响。 

未来，随着智能手机市场竞争格局的趋于稳定，智能手机的低价竞争将有所

改善，作为手机 OEM、ODM 厂商，其产品的毛利率将趋于平稳。由于尚未建设

或全面建设 3G、4G 网络的国家对功能机、智能机仍然具有较大需求，深圳兴飞

的功能机毛利率将在一段时间内保持平稳并不会发生较大变动。 

综上，2014 年度毛利率较低与其采用薄利多销的经营策略有关，随着客户

产品结构的优化调整，深圳兴飞的毛利率将逐步回升至合理水平。 

（三）营运资金的问题 

深圳兴飞的现金流量表显示，2013 年、2014 年及 2015 年 1-4 月，深圳兴飞

经营活动产生的现金流量净额分别为-2.27 亿元、1.15 亿元和 1.33 亿元。其中 2013

年经营活动产生的现金流量净额为负，主要原因如下： 

1、2014 年度，深圳兴飞通过薄利多销的方式加大国内国际市场开拓，全年
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智能机收入较上一年度增加 56.24%，功能机销售收入较上一年度增加 66.73%。

为应对订单的大幅增加，深圳兴飞在 2013 年第四季度开始进行原材料储备，导

致全年采购金额增加，进而导致 2013 年度经营性净现金流为负。 

2、2013 年度及其以前，深圳兴飞的结算方式主要是发货后 2 个月支付 5 个

月的商业承兑汇票，2014 年度及 2015 年度其他新开发的客户，部分客户的结算

方式由商业票据方式改为现金方式，结算周期进一步缩短，在客观上改善了深圳

兴飞的经营性现金流。 

3、根据会计准则规定，商业票据贴现业务只能计入筹资性现金流，待票据

到期后才能转入经营性现金流，而 2013 年深圳兴飞资金来源主要采用了商业票

据贴现的方式，到 2014 年随着客户结算方式的变化，票据贴现规模大幅度下降。 

综上，深圳兴飞经营性现金是其业务快速发展的正常反映，不存在营运资金

周转不畅等问题。 

（四）应收账款账坏账准备计提的问题 

报告期内，深圳兴飞向前五大客户销售收入比例约为 88%，若客户按合并口

径计算（例如对中兴通讯及其子公司的销售金额合并计算），深圳兴飞向前五大

客户销售收入比例将达到 90%以上。深圳兴飞客户信用状况良好，回款及时，报

告期内未发生坏账损失的情形。 

深圳兴飞结合企业会计准则、行业特点、自身历史上发生坏账损失的概率、

经营特点及应收账款结算周期等实际情况等确定的坏账准备政策为：（1）按单项

金额重大并单项计提；（2）单项金额虽不重大但单项计提坏账准备的应收款项；

（3）按账龄组合计提。其中，深圳兴飞采用账龄分析法的坏账准备计提政策如

下： 

账龄 应收账款提取比例% 其他应收款提取比例% 

0-6 个月 - - 

7-12 个月 15.00 15.00 

12-18 个月 50.00 50.00 

18-24 个月 75.00 75.00 

2 年以上 100.00 100.00 

一般来讲，企业的收入确认原则与客户结算的商务条件都会存在一定的差异，

深圳兴飞 2015 年 4 月 30 日 6 个月以内应收账款为 9.36 亿元，而尚未达到客户

结算期的就有 7.18 亿元，占比达 76%，同时账龄 6 个月以内的应收账款发生过

坏账的可能性极小，因此不对尚处于结算期和账龄 6 个月以内的应收账款计提坏
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账准备符合兴飞的实际业务状况。 

按照上述坏账准备计提政策，深圳兴飞 2015 年 4 月 30 日的坏账准备计提情

况如下： 

单位：人民币元 

账龄 金额 比例% 坏账准备 计提比例% 净额 

0-6 个月 936,790,968.31 98.79 - - 936,790,968.31 

7-12 个月 9,370,662.24 0.99 1,405,599.34 15.00 7,965,062.90 

13-18 个月 1,879,928.92 0.20 939,964.46 50.00 939,964.46 

19-24 个月 235,595.82 0.02 176,696.86 75.00 58,898.96 

2 年以上 3,167.40 - 3,167.40 100.00 - 

合计 948,280,322.69 100.00 2,525,428.06 0.27 945,754,894.63 

综上，深圳兴飞应收账款及应收票据余额较大主要与其对客户的信用期限有

关，深圳兴飞的客户信用状况良好，回款及时，应收账款不存在不能回收的风险，

坏账准备政策与其实际情况相符，并已足额计提。 

（五）对深圳市年富实业发展有限公司应收账款的问题 

深圳兴飞与深圳市年富实业发展有限公司形成的应收账款主要是由于深圳

兴飞目前海外市场业务开展的结算模式所导致的。深圳兴飞的海外市场客户由其

自行开拓，但在实际对外销售时是通过第三方供应链公司进行，比如深圳市年富

实业发展有限公司，这类供应链公司主要提供与产品出口有关的报关、运输及外

汇结算等服务。深圳市年富实业发展有限公司作为供应链公司，为深圳兴飞海外

销售提供与产品出口有关的报关、运输及外汇结算等服务。 

为体现深圳兴飞的真实客户关系，在前五大客户统计中，公司采用穿透计算，

即直接体现最终销售客户，因此在前五大客户中未体现深圳市年富实业发展有限

公司；而在款项结算时，深圳兴飞与年富实业进行款项结算，因此在应收账款中

体现深圳市年富实业发展有限公司。 

（六）采购数据的问题 

经核对公司 2015 年 8 月 15 日公告的《福建实达集团股份有限公司重大资产

出售、发行股份及支付现金购买资产并募集配套资金暨关联交易报告书（草案）》，

发现在第 184 页“报告期内公司向前五名供应商采购情况”表格中，深圳兴飞误

将发出订单金额作为实际采购额，导致数据列示错误。经复核，重新统计的相关

采购数据拟在公司近期将公告的重组报告书（修订稿）中统一更正披露。 

其中，对于 2013 年度及 2014 年度深圳兴飞向联创电子采购金额更正前后数
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据如下： 

单位：人民币万元 

年度 前次公告的采购金额 更正后的采购金额 

2013 年度 31,036.49 22,010.36 

2014 年度 33,649.67 33,649.67 

深圳兴飞日常采购严格按照如下采购政策执行： 

1、采购供应部根据采购计划，就采购计划和交期和供应商洽谈后，下达采

购订单，并经相应领导授权后，和供应商签订正式采购订单； 

2、供应商交货后，质量检验部对材料进行质量检测，检测合格的物资才能

入库。仓管员根据验收情况，录入入库单，清点无误后入库，入库完成后即确认

存货； 

3、采购部专人和供应商定期进行对账，双方就交货事项确认无误后，盖章

确认； 

4、供应商根据对账单开具发票，由采购专员确认无误后传递给请款专员； 

5、请款专员收到发票确认无误后，把发票转交财务部门进行账务处理。并

根据供应商的付款条件，在系统中勾稽相应的入库单，并生成请款申请单，根据

货币资金权限经相应领导审批后，提交财务部门进行付款； 

6、财务部门应付会计每月根据入库单、订单及收到的发票情况进行账务处

理，已入库且已收到发票的，记录应付账款；已入库但未收到发票的，记入应付

暂估； 

7、财务部应付会计根据收到的请款单及其他资料，和系统中的入库记录、

供应商的信用条件进行核对，审查的内容包括每一张凭证的购货数量、金额计算

是否准确，各关联凭证之间是否内容一致、时间统一、责任明确、手续清楚等。

无误后，进行付款处理，并经财务体系领导审批后，提交资金会计付款。 

经复核，深圳兴飞更正后的采购金额系深圳兴飞依据以上采购政策确定并统

计的金额，与深圳兴飞经审计财务报表口径一致。 

三、其他说明及必要提示 

1、公司、本次重组的标的公司及相关机构未接受任何新闻媒体的采访。 

2、公司郑重提醒广大投资者，《中国证券报》、《上海证券报》和上海证券交

易所网站（www.sse.com.cn）为公司指定的信息披露媒体，本公司所有信息均在
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上述指定媒体披露。本公司发布的信息以公告为准，请广大投资者理性投资，注

意风险。 

特此公告。 

 

福建实达集团股份有限公司董事会 

                                   2015 年 9 月 1 日 


