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创业创新

免税白说

春暖花开，正是油菜
花烂漫之时，蜂农们正在
忙碌着采蜜工作。近日，
在温岭市城南镇寨门村，
养蜂 20 多年的王美彩对
笔者说：“每只蜂都是我们
的宝贝。繁蜂、育王、分
箱、防病、取蜜、取粉、取皇
浆和割制蜂蜡，全凭手上

功夫。整套活儿不必戴手
套，宁伤自己不伤蜜蜂。”

身边虽然鸟语花香，
但蜂农们却无心欣赏，埋
头工作，他们的工作态度
就像小蜜蜂一样专心致
志。
通讯员葛云丹 摄影报道

■杨朝清

“没时间买菜？付钱就能搞
定。”最近，江苏苏州市 90 后小
伙子刘江创办的“时间工坊”火
了，帮排队帮买菜、代办事、陪护
接 送 都 能 搞 定 ，每 小 时 收 10
元。据悉，这是苏州第一家时间
买卖公司。

在发展的话语下,效率具有
天然的合法性，讲究效率、追求
精准已经成为普遍的价值观念
和社会心态。时间就像一个紧
箍咒，裹挟了太多的喜怒哀乐；
上紧了发条的匆忙步履，在日常
生活中随处可见。客观上的分
身乏术、角色冲突也好，主观上
的“不想等”也罢，通过市场化手
段服务，“快生活”逐渐从特殊性
需要向普遍性需要过渡。

美国社会学家乔治·里茨尔
在其名著《社会的麦当劳化》中
指出，社会的麦当劳化体现在文
化的“麦当劳化”、生活方式的

“麦当劳化”、娱乐的“麦当劳
化”、社会组织结构的“麦当劳
化”等等。在工具理性大行其道
的今天，时间买卖是消费者和商
家对社会变迁尤其是市场化的
一种策略与回应。习惯了“快生
活”的人们，自然会对时间买卖
有着直接而强烈的诉求。

有论者指出，速度具有成瘾
性，现代社会的最大瘾疾，其实
不是海洛因、电子游戏，而是速
度追求。每个人在每件事上都
在往风驰电掣的频率上走，“不
耐烦”是当代人的共同秉性。对

他人不耐烦，对自己不耐烦，一
切费时间的事情都会引起心理
上的烦躁。正是因为“不耐烦”，
时间买卖才会成为一种市场需
求。

不论是帮人买菜、买早饭，
还是帮人排队挂号，抑或帮人领
取快递，“时间工坊”采取“你付
费，我跑腿”的方式，为消费者提
供便利与社会支持。至于目前
市场需求最为旺盛的“帮忙接孩
子”，考虑到安全因素，“时间工
坊”暂时没有承接这一项业务。
由此观之，只要把握了个性化的
市场需要，创新创业并不缺乏平
台。

作为一个新商机，“时间工
坊”也给社会治理带来了新的压
力和挑战。只有及时将时间买
卖纳入制度化、规范化的轨道，
才能避免时间买卖“野蛮生长”，
才能有效减少和避免消费纠纷
的出现。因此，面对“时间工
坊”，我们不能一味叫好，也要及
时给它戴上“紧箍咒”，规训和引
导时间买卖往健康、有序的轨道
上运行。

现代社会所有的行动都有一
个特征就是理性化、工具化，具有
行为策略性；人们不愿意浪费时
间，希望将时间用在“刀刃”上，这
无可厚非。一方面，时间买卖要
有规则意识和法律意识，消费者
和商家都不能“任性”；另一方面，
对于那些并非“等不及”、“伤不
起”的事情，公众也要调整不良心
态，回归“慢生活”，发现速度慢下
来之后的快乐与美好。

“时间工坊”
服务“快生活”

本报讯 记者夏晓茵报道 松阳
10万亩茶园封园时，本该休息一下
的茶农刘永才却一点不得闲，他正
在用封园前修剪下来的茶枝、茶叶
熏制一种美味——茶叶熏腿。这种
在前年刚被人研制出来的新产品已
成为很多茶农的致富“金腿”。“用茶
叶、茶枝熏制火腿，不仅使火腿有一

股茶叶的清香，而且还使原本很难
处理的残叶残枝成了‘金叶金枝’，
更延伸了松阳茶产业的链条。”县茶
叶办主任刘林敏说。

一直以来，该县以生产大众茶为
主，薄利多销，以量取胜。近几年，面
对多样的市场需求，又着手加工利润
空间较高的红茶，提高茶叶附加值。

外孟村茶农包金龙说：“加工红茶效
益好，夏、秋季节的茶青加工成红茶，
每公斤也可卖到200多元，比加工成
绿茶价格要高出三分之一左右，且销
路很好。此外，拣出来的茶叶碎片、
茶梗和茶叶末还有人收购。”

与此同时，松阳茶产业链还延
伸到了采茶工中介服务、茶叶交易
平台、茶园生态旅游、茶叶总部经济
等多个方面。其中，浙南茶叶市场
2014年交易量达7.66万吨，交易额
46.15亿元，交易量12年和交易额
连续8年居全省同类市场首位。

3月25日，建德市镇源茶叶专业合作社的10多名
炒茶工忙于加工青叶，炒制龙井茶。据悉，该合作社今
年种植的300多亩“龙井43”品种自3月12日开始采摘
以来，每天至少可采摘青叶 500 多公斤，可炒制干茶

100多公斤，价格每公斤1200元以上，畅销上海、杭州
等地市场。由于人工工资有所上涨，今年新茶的价格
比去年略有提高。

通讯员王淑娟 摄影报道

新茶上市茶工忙了

通讯员孙建新、杨徐伟报
道 在鱼米之乡的浙北大地招待
客人时，餐桌上一碗热气腾腾的
羊肉总能勾起人们的食欲，也正
因此，湖州市南浔区练市镇的湖
羊产业发展红火。“其实，练市湖
羊的魅力已不仅仅停留在美味
上。”该镇相关负责人表示，湖羊
产业通过多年发展，正从传统产
业向精品产业迈进，并基本形成
一条从湖羊饲养、皮毛制造、羊
肉餐饮三位一体的特色产业链。

做好精品“羊文章”

这段时间对于湖羊养殖大
户潘坤泉而言，是一年中最为忙

碌的时节，他的年丰养殖场每天
都要接待不少外地客商，随着产
品旺销，注册的“年丰湖羊”商标
也在全国各地打响了名气。“前
几天，安徽客商赶来订了400头
种羊，按照如今每头1500元的市
场价计算，这笔订单有60万元。”
潘坤泉告诉笔者，今年养殖场存
栏湖羊3000多头，客商有不少
来自内蒙古、新疆等地。

传统练市湖羊以农户散养
为主，规模化、现代化、品牌化都
无从谈起。为了湖羊产业的提
档升级，该镇在培育养殖大户、
发展精品园区方面狠下功夫。
2014年以来，该镇以年丰养殖场

为基础建造了练市湖羊精品园，
已建设成总面积达105.2亩的综
合性园区，通过“市场+企业+农
户”的模式运作发展，将本地600
多户养殖散户集中到规模化的
产业集群中，大量产出优质种羊
和无公害商品肉羊，产值达
789.6万元，户均创收1.32万元。

湖羊养殖做起了精品文章，
以红烧羊肉为主的餐饮也不甘落
后。目前，全镇经营红烧羊肉的餐
饮单位共有150多家。“哪怕是一
个不起眼的小店面，师傅烧的红烧
羊肉也都名声在外，每逢节假日，
周边地区的市民都是开着车专
程前来品尝呢。”练市镇市场监

督管理分局的工作人员说道。

打造行业“领头羊”

“正是借着‘个转企’的东
风，我们由个体户转成了公司，
今年，湖羊养殖存栏数量比以
前多了2倍，杭州、上海的订单
纷纷而来。”位于练市镇的湖州
鼎鑫生态农业发展有限公司的
负责人茅新泉颇为感慨。同样
受益的还有练市镇喜悦大酒
店，一年前转成有限公司后，酒
店的整体规模上了新台阶。“做
小餐饮虽然生意也不错，但受
到规模制约，发展速度十分有
限。转成公司后，我们也敢放

开手脚进行规模化经营，食品
安全有了保障，短短一年时间，
在当地百姓中形成了良好的口
碑。”喜悦大酒店负责人表示。

截至2015年2月底，有2家
湖羊养殖户、1家羊肉餐饮户、3
家羊毛和皮革加工个体经营户
成功转型为公司制企业，为整个
湖羊产业扩大经营规模，提升产
业结构树立了“领头羊”。

针对练市湖羊产业自律不
完善等现状，练市镇市场监督管
理分局还积极指导和扶持湖羊
产业协会建设，引导产业协会在
经营者守法经营、诚信经营、规
范经营等方面发挥积极作用。

市场监督管理部门多管齐下及时援手

湖州练市湖羊产业向精品迈进

通讯员徐平、鲁飞舟摄影报道
“洗菜的任务你们几个包了，烧火还
是让我家小陈来吧！”3月24日中午
11点左右，来自绍兴市的李女士一
家正和朋友举办小型聚会。马上，
厨房里奏起了欢乐的碗盆刀铲的交
响乐。

年近三十的小陈没有烧过灶
台，灶膛里塞进了太多的柴火，一时

被烟呛得直流泪，引来了大家的哄
笑。这时，过来一个阿姨现场指导，
她让小陈退出部分柴火，添进少许
引火物，不一会，炉膛便红亮起来。
待锅烧烫后，李女士在众目睽睽之
下亮起了厨艺。

李女士一家办的聚会，不在自
己家中，而是在天台县街头镇后岸
村的一家农家乐里。这家与众不同

的农家乐为游客提供了灶台、柴火、
餐具和作料，游客自带菜肴，即可过
一把制作农家土菜的瘾头。

“后岸村农乐家名气很大，之前
听朋友说这里有一家很特殊的，趁
着这次村里办桃花节，我们一帮朋
友就直接赶过来了。”李女士一边炒
着菜，一边跟笔者聊着。随着她把
一条小鳊鱼放到锅里，厨房里顿时
弥漫出一股诱人的香味。

后岸村现有65家农乐家，可供
住宿的床位有 1500 个，能容纳
3000多人同时用餐，其休闲旅游在
长三角地区颇有影响力。在这当
中，村民陈逢起办的这家名为“乡村
大食堂”的农家乐可谓是别具一格。

见到陈逢起时，他正带着一群
游客从地里拔菜回来。陈逢起说：

“这几个游客提出要自己买菜，我便

把他们带到农户的地里，让他们自
己按协商的价格购买。”

此前，陈逢起在外地打工。看
到村里兴起农家乐热潮后，他不想
再过背井离乡的生活，结束了打工
的日子。2013年底回到家里后，当
时村里年接待的游客已达35万人
次，农家乐经营户们已经淘到了第
一桶金。

“许多村民都有老客户，如果我
办的农家乐跟他们一样，那生意肯
定不好做。”早年当过村干部的陈逢
起出门闯荡多年，头脑比较活络。
他发现许多城里人喜欢农村的老灶
台，更喜欢用柴火做出来的饭菜，便
寻思着开办了一家传统的体验式农
家乐。

去年5月，陈逢起办起“乡村大
食堂”，为游客提供了7个灶台。这

新鲜的做法一下子就先声夺人，获
得了很高的人气。

“游客可以自己带菜自己做，也
可以用我们的菜他们自己做，还可
以由我们村里的妇女替游客做菜。”
陈逢起说，“反正游客怎么喜欢，我
们就尽可能满足他们的要求。”

为了满足不同游客的口味，陈
逢起每天准备了20多个品种的蔬
菜。他告诉笔者，红烧土猪肉、肉
丸、春笋、家养的鳊鱼、特色汤都是
游客比较钟意的。

近阶段，后岸村300多亩桃花
次第开放，村前村后车水马龙，赏
花的游客出现井喷状态。陈逢起
笑着说：“一个灶台每天要烧三四
回，中午的时候特别忙，但忙得很
开心！”

经营
有方 天台县农家乐经营户陈逢起妙招引客
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下午3时许，“乡村大食堂”迎来难得的空闲。

日前，金华市第23届茶花展暨婺城区第六届茶花节在竹马乡下张
家村举行。这次茶花节有600多个品种的1800多朵茶花在下张家村办
公楼一楼大厅里展出，吸引众多游客前来赏花。

通讯员孔德宾 摄影报道

通讯员钟伟、张影报
道 “晚饭吃什么?”“中饭
去哪儿吃？”对于这种伤脑
筋的问题，浙江工业大学
之江学院的学生们拿出手
机分分钟就能搞定。

搞定这些难题的是学
生们手机下载的一款名为

“在之江”的APP（智能手
机的第三方应用程序）。
而比这个APP更火的是，
打造这个应用程序的 11
个小伙伴。李权昭是这个
团队的队长，他是之江学
院商学院的大二学生。

去年上半年，在大学
一年级课程还未结束的李
权昭，就迫不及待地组建
了由11个小伙伴组成的
创业团队。李权昭所在的
4号楼寝室，成了他们的创
业基地。李权昭有什么想
法，一通电话，召集来小伙
伴，进行一场头脑风暴。
无数个充满创意的点子，
都是在这里诞生的。小伙
伴们像打了鸡血一般，写
程序，做美工，一心扑在这
份事业上。去年10月，一

款为之江学院3000多名
学生服务的“在之江”APP
诞生。

在李权昭的微信和通
信录里，记录着几十户周
边商家的联系方式，这些
都是李权昭和小伙伴们一
家一家谈合作跑出来的。
跑业务，没有窝在“基地”
里头脑风暴那么酸爽，有
几次还被商家当作骗子给
赶出来。但小伙伴创业，
最大的资本就是激情澎
湃，梦想充盈。

现在，“在之江”APP
火了后，商家反过来主动
找来，与他们谈合作，谈广
告位。一段时间运行下
来，APP已经有了上万元
的盈利。

赚到钱的小伙伴们，
并没有打算大搞庆功宴，
而是继续下一个APP 的
制作。而这个APP，李权
昭计划在全国高校营运推
广。“梦想总要有的，万一
实现了呢。”李权昭说，只
要有梦想，成为马云也不
是不可能。

大学生校园
创业也精彩

金华举行茶花花朵展

追赶花期的养蜂人

松阳茶农“智慧创业”

基层在线

3月19日，国网浙江桐庐县供电公
司组织人员对新合革命老区的电力线
路安装避雷器，为老区线路安上一副

“防雷盔甲”。
随着气温的不断回升，桐庐地区即

将迎来雷电多发季节。虽然一直以来

桐庐供电公司将防雷作为工作重点，但
因雷击造成的跳闸事故仍时有发生。
为确保雷雨季桐庐电网的安全可靠运
行，该公司组织输电运检专业技术人员
分成3个作业组共计16人，为35千伏
新合 3766 线、凤新 3765 线线路加装

“防雷盔甲”——线路避雷设备。为做
好此次加装避雷器工作，该公司输电运
检专业人员不仅充分做好工器具、材料
等前期准备工作，数次前往现场勘踏，
并召开班前会议，认真部署检修细节。
在此次作业期间，该公司相关技术人员
前往现场进行指导，在严格遵循安规的
前提下，全力完成检修工作。 范志文

桐庐供电为革命老区线路安装“防雷盔甲” 嘉善烟草：
读书沙龙促学习新常态

为提高全体营销人员素质，营造良好的学习氛围，
激发营销工作人员“感恩责任，同心奋进”的工作作风，
近日，嘉兴市烟草公司嘉善分公司市场部积极开展了读
书学习沙龙活动，深入学习相关营销知识。

活动以县局（分公司）的和善书隅为基地，以小组学
习为单位，认真学习营销理论和技能知识。在学习的过
程中，各营销人员结合自身工作实际，交流、分享学习心
得和体会，取长补短，促进各自工作能力素质的提升。
同时新、老员工畅谈各自新一年的工作目标，大家互勉
互励，争取一年工作再上一层楼。

此次读书学习沙龙活动，既共享了学习成果，营造
了良好的学习氛围，又增强了团队的凝聚力，受到了市
场部全体营销人员的欢迎，这也为嘉善烟草市场部营销
工作“精武强兵”实现了良好的开端。 陈卫东 钟诚

永嘉供电：登高健身 环保随行
为丰富女职工的业余文化生活，

近日，国网永嘉县供电公司组织开展
“登高健身、环保随行，共筑幸福家园”
活动，让广大女职工“动起来、乐起来”。

活动当天，该公司160多名女职工
和退休女同志，来到风景秀丽的永嘉书

院，在阳春三月的丝丝寒意中一起登高
健身。大家一边互相鼓励、互帮互助，
一边欢乐谈笑，惬意地欣赏沿途美景。
登山结束后，女职工们还开展了踢毽
子、滚铁圈、跳绳等趣味运动，在青山绿
水间放松身心，享受童真的乐趣。

大家一路享受着融入自然、亲近自
然的乐趣，也不忘随手清理沿途垃圾。
女职工们自备垃圾袋，将山路两旁的纸
屑、矿泉水瓶、烟头等垃圾一一捡拾干
净，并将所有垃圾带下山，充分展现了
电力女工良好的环保意识和精神风貌。

杨玲丽

桐乡烟草：党风廉政责任全覆盖

为进一步落实党风廉政
建设责任制，切实抓好党风廉
政建设，近日桐乡市烟草专卖
局（分公司）按照分级管理、责
任到人的原则，层层签订党风
廉政建设责任书，全力营造

“一级抓一级，层层抓廉政”的
良好格局，实现了党风廉政责
任的全覆盖。

此次全员责任书的签订
工作，该局（分公司）在责任内
容、责任考核、责任追究三方
面，分别结合实际进行了修
改。一是结合岗位分工，明确
责任内容。主要负责人是党

风廉政建设第一责任人，纪检
组长是履行监督的第一责任
人，班子其他成员对职责范围
内的党风廉政建设负主要领
导责任。二是结合惩防体系，
形成考核办法。三是结合一
岗双责，实行责任追究。

接下来，桐乡烟草将以党
风廉政责任制为抓手，通过强
化干部员工的自我监督、自我
约束意识，逐步形成主要领
导、分管领导、科室负责人和
员工四层廉政监督体系，推进
党风廉政建设责任制的全面
落实。 冯卿


