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汽车·焦点

今年是东风悦达起亚的
“顾客感动年”， 恰逢企业
SUV车型累计销售突破50万
台之际， 湖南天润凯达4S店
特开展“50万个信任选择 千
万份感恩礼遇” 活动回馈广
大消费者。8月1日到9月30
日， 到店购智跑的客户可获
赠智跑先锋四件套， 购新狮
跑的客户则可在享受0车险
优惠的同时获赠拓界装备或
者汽车隔热膜。 更为贴心的
是，响应东风悦达起亚“用户

至上”的服务理念，购买智
跑和新狮跑还可享受：0元
购置税，2000元置换补贴，
分期付款0利息0手续费等
多项优惠。

8月1日-31日， 东风
悦达起亚-天润凯达4S店
盛夏凉爽助阵， 现到店购
起亚任一车型，最高钜惠3
万元， 并赠送价值3000元
的夏日清凉装饰大礼包。
起亚智跑拥有出众的外观
和动力性， 同时具备了卓

越的安全性能；购智跑最高钜
惠1.5万元现金， 送价值3000
元的夏日清凉大礼包。新狮跑
焕然上市，20项关键升级，外
观设计更加强劲、精练，内饰
更具科技、质感；购新狮跑最
高钜惠2.3万元现金， 送价值
3000元的夏日清凉大礼包。K5
拥有酷炫外表， 精英座驾；购
K5最高钜惠2.5万元现金，送
价值 2880元的黄金装甲和
3000元的夏日清凉大礼包。
■三湘华声全媒体记者 杨刚

8月9日， 全新价值中级
车江淮和悦A30在江淮第三
工厂隆重下线， 宣告该车正
式投入量产。

作为江淮乘用车发布“双
品牌”战略后“和悦”品牌的首
款全新二代平台产品， 和悦
A30定位为比同悦更高端的
三厢经济型轿车，该车推出后
将补充同悦与和悦之间的空
白。据悉，该车计划在9月初上
市， 届时将有1.5VVT+5MT
和1.5VVT+CVT两种动力组
合可供选择，官方预计售价在
6万-7万元。上市后，和悦A30

将面临长安悦翔V5、 英伦
SC6、 一汽欧朗等同级别车
型的竞争。

在下线仪式上， 和悦
A30强势推出了“爱上我
的爱，一生520”预售酬宾
作业计划。 江淮乘用车将
为和悦A30前5000名预购
用户提供“一生520”，即5
年/20万公里超长免费保
养服务， 为首批青睐和悦
A30的消费者提供最具价
值的超值回馈。 在汽车全
生命使用周期内， 严格规
范的汽车保养维护作业对

保障整车优异性能起到至关重
要的作用， 同时也是车主养车
过程中一项高额开支， 为减轻
车主的养车负担， 也让首批和
悦A30车主充分体验到产品的
优异性能， 和悦A30在预售期
间推出“爱上我的爱、 一生
520”全国预售酬宾作业计划，
必将加速和悦A30为消费者认
知、被消费者接受的市场历程，
也为和悦A30终端口碑积累打
下坚实基础， 掀起一场属于和
悦A30的“价值风暴”。

■三湘华声全媒体记者
刘宇慧

二手车交易渠道多
看看哪种适合你

起亚天润凯达全系冰点钜惠

和悦A30全国预售强力启动

随着二手车市场的逐渐规范和繁荣， 二手车的交易
模式也越来越丰富。从小门面经营到大市场集中售卖；从
4S店品牌二手车置换到大型汽车集团销售；从品牌连锁
到中介， 长沙的二手车市场交易模式正在悄然转变。那
么，长沙的二手车交易模式到底有哪几种？他们各有何优
劣？

除了二手车经纪公司，这
两年，二手车置换也在铺天盖
地地展开。这种置换模式普遍
存在于现在的4S店品牌二手
车中。若你想换新车，这是一
个很好的渠道。

除此之外，很多品牌都推
出了自己的二手车品牌，像宝
马尊选二手车、奔驰星睿二手
车、 广汽本田喜悦二手车等。
和市场上普通的二手车不同
的是，品牌二手车针对消费者
担忧的二手车售后保养问题

推出了售后保修服务，如每一辆
东风日产认证二手车可享受1
年/20000公里的有条件质量保
修，并可在全国范围内享受联保
服务。

优点：拿来置换的二手车能
有一个不错的价格；买的品牌二
手车可享受4S店的售后保修服
务。

缺点：有限制，一般都以购
买新车为前提；4S店的认证二手
车，品种较单一，价格稳定，基本
无砍价空间。

以旧换新最划算
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超市模式主要存在于较成
熟且成规模的二手车市场。如
长沙的中南汽车世界二手车市
场、井湾子二手车世界等等。这
种二手车交易市场的车源较为
充足，品种也比较多，逛一次基
本可以满足需求。 如果你想买

台二手车代步或练手， 逛交易
市场不失为上好的选择。

优点：品种繁多，市面上的
车在这里基本都可以找到。

缺点： 市场的位置一般比
较偏远，车辆无售后保障，选车
靠眼力，谈价靠策功。

总有一款如你所愿
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除了去二手车经营店，越
来越多的消费者，选择去大型
汽车集团。汽车集团拥有多个
品牌的4S店， 二手车货源广，
而且有成熟的售后保养服务。
对于消费者来说，这里能提供

品质保障及一站式便利服务。目
前永通、津湘等汽车集团都有自
己的二手车交易公司。

优点：品牌多，质量有保障，
提供一站式便利服务。

缺点：砍价空间有限。

质量有保证且便利
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以长沙市二车八汽车服
务有限公司为例，在二手车中
介商那里，客户可以像转让二
手房那样将车辆寄卖，前期不
收取任何费用，成功卖出后再
缴纳一定的中介费用即可。而
作为买主，买到心仪的车辆时
也需向他们缴纳相应的信息
费。

值得一提的是，买卖过程
中，中介商只提供信息，帮忙

牵线，促使成交。车辆交易成功
后，若有质量问题，中介商概不
负责。

优点：中介商一般都选址在
社区门口，较为便利。寄卖的车
辆没卖出去之前不用收取任何
费用，对卖主来说，省钱省心。买
卖双方，信息较为对称。

缺点：无质量保障，发现问
题只能自己处理。
■三湘华声全媒体记者 刘宇慧

二手车寄卖较合适
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中南汽车世界二手车交易市场。


