昊航主打产品：

设备类：布袋除尘器、旋风除尘器、防冻抑尘喷洒系统（我司为该规格设备国内唯一生产制造商）

附件类：除尘布袋、除尘骨架、电磁脉冲阀、脉冲控制仪、阳极板、除尘气缸、星型卸料器

我公司生产实力雄厚，各类除尘附件除满足自身使用之外，同时还满足了大量国内业界同行的采购需求。

二、昊航优势与国内当前的市场情况和发展前景

昊航优势：

泊头昊航环保机械有限公司成立于1995年,座落在著名的设备之乡-河北省泊头市。公司注册资金3600万，占地面积50000于平方米，拥有中高级技术人员40余名，员工200多名。主要从事布袋除尘器、旋风除尘器、防冻抑尘喷洒系统等设备的设计、 生产、销售和安装。凭借雄厚的技术力量、先进的管理模式和理念，不断的创新精神，生产的产品长期配套全国百余家锅炉生产厂家及环保公司，热销全国各省市。我公司生产除尘布袋、除尘骨架、电磁脉冲阀等除尘附件等产品质量均经各项检验合格，我们以优质的产品和满腔的真诚服务客户。近来，我司本着“以科技投入为先导，以过硬质量作保证，以精尖产品为目标”的指导思想，积极与科研院所“强强联合”，走科研、生产、开发、储备于一体的新路。已与清华同方环境技术中心、浙江金华电除尘器总厂建产了长期稳定的协作关系，同时我司还被被两单位确定为：其在河北的生产基地，为我公司提升企业规模、提高产品的科技含量提供了强有力的保障。于此同时我公司还积极探索网络与实体厂家的互联网发展之路，2015年我公司还通过了阿里巴巴的深度验厂认证。
环保产业市场情况：

环保产业作为一个朝阳产业，有着巨大的发展空间。政府的重视和逐年增加的环保资金投入以及环保市场的潜在需求进一步加快了我国环保产业发展的速度。20世纪90年代以来，我国环保产业年增长率为15%～20%，大大高于同期我国国民经济增长的速度。到2002年年底，全国已有15000多家企事业单位专营或兼营环保产业，其中专营企业近13000家，科研院所等单位2000多家，从业人员总数达250万以上。2008年我国环保产业产值超过9000亿元，2010年，达到10000亿元。预计未来我国环保产业将继续保持12%~15%的年均增长速度，预计到2020年，中国环保产业总产值将达2.8万亿元。

环保产业发展前景展望：

当今的国际环境给环保产业带来的巨大的机会，随着经济与环境协调发展观点的提出和世界各国对环保投入的不断加大，世界产业结构调整将朝着资源利用合理化、减少环境污染的方向发展，环保产业有望逐渐成为多数国家的支柱产业。中国的环保产业经过十多年的发展已日渐成熟,尤其入世为我国环保产业发展带来了一些新的机遇。尤其随着政策支持力度空前，十三五环保产业发展又迎来了新的契机。随着对外开放的扩大和投资限制措施的减少,国家可通过相关政策将外资吸引到环保产业,以弥补中国环保产业投入的缺陷。同时,引进外资也给国内低水平的环保投资项目形成压力,迫使一部分资金流向技术水平高、具有成长性的专业领域。这既开辟了新的融资渠道,也有利于环保产业结构调整。随着我国科学技术的发展和国家队自主创新的重视，环保技术必将逐渐赶上国际潮流，今后将会形成一批拥有自主知识产权的环保产品，为中国参与国际环保产业的竞争打好基础，并长期处于不败之地。

三、昊航产品面对的客户群体：

除尘产品面对的客户群体

我司除尘产品适合所有产生粉尘污染的生产企业，具体工作场合有：木工车间，油漆车间，打磨车间，电池生产车间，化工车间，水泥，煤矿，电力、饲料加工车间、面粉厂等粉尘较大的地方。我司的除尘产品应用面广泛，涉及各行各业。随着今年雾霾问题越来越多被社会各界所重视，国家也颁布了相应的政策，加大了环保监察力度，因此除尘设备及其配件的市场发展前景是相当乐观的。

防冻抑尘喷洒系统面对的客户群体:
防冻抑尘喷洒系统具备实时控制和数据采集处理、数据库管理、报表、曲线及报告的生成等功能;系统组成为分布式结构，下位控制单元具有与上位管理计算机通信功能，下位机测得的各参量可以在上位计算机上进行计算处理，形成报表、曲线，并计算出最优设定值和最优控制量回传给下位机进行控制。该规格设备主用应用于火车车厢与煤、矿厂抑尘使用。

四、昊航网络推广现状

目前我司的销售渠道主要为线上与线下两种方式，随着网络的发展，近几年线上客户的订单逐年上升。我司线下主要以招标为主，线上以网站优化、百度竞价、阿里巴巴、慧聪等为主。线上四种方式中相比较而言 ，百度竞价来的客户较多，但是花费也是日益升高。网站优化虽说费用不高，但网站排名忽高忽低，销售效果很难把控，因为询价较少。我司在阿里与慧聪也是投入了大量的人力与物力，每年都在这两个平台上都有数万元投入，也购买了慧聪的标王服务，但是却只见排名，没有询价单，转化实在是差。阿里巴巴这块虽每年投入资金不少，但是阿里上排名，也是上下波动，而且也没有几个线上交易。

近年来我们每年在网络上的花费都有八九十万元，但起到的效果确是微乎其微，几近丧失对网络宣传的信心。在此之际，收到了阿里销售的邮件。对于阿里的平台，虽然我们成交甚微，但我们始终抱有希望，因为我们坚信未来是电商的未来，而阿里恰恰是B2B平台中的领导者，我们迫切希望阿里能够推出更加适合我们实体企业的推广服务，真正的提高我们的销售业绩。
