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	会谈纪要

	问：公司目前主营业务情况？
答：公司目前主营产品分两大类，一类是LNG应用装备产品，包括液化装置、车用瓶、加气站、船罐及速必达锅炉等，另一块是重工装备，包括大型撬块、非标压力容器、海水淡化设备和海工船罐等。公司以物联网战略和海外战略为支撑，实现主营业务的协同发展，同时积极培育氢能源应用产业链。

（1）目前公司车用瓶产品受重卡出货量下降影响比较大，公交车市场也受到电动客车的冲击，市场销售情况不是很理想。终极原因还是受油气价差收窄，天然气应用经济性下降影响。

（2）加气站装备市场相对稳定，招标比较多，公司也在积极改进，提升产品质量增强市场竞争力，努力提高中标率。

（3）速必达产品受益于治理空气污染的需求，在天然气应用总体低迷的市场环境下仍保持良好的发展势头。

（4）重装项目是去年再融资募投项目，资金到位后建设速度很快，现已逐步达产，下一步将整合富瑞重装的装备制造和新加坡furui-sixtee公司的设计与项目管理能力，优势互补，共同发展。

（5）发动机再制造业务由于国家政策推出不达预期，行业发展与前期预计有些落后，市场爆发尚需时间。

问：公司对未来业绩情况如何？

答：公司一季度亏损2584万，主要是油价持续下跌，天然气价格调整晚于预期，油气价差大幅收窄，天然气重卡出货量减少，导致公司气瓶销量大幅下降，同时为配合公司转型及经营管理需要，进行了较大幅度人员精简，相关费用计入当季损益。从目前经营情况看，上半年度仍有可能发生亏损。

从天然气表观消费量及液化工厂开工率情况看，天然气消费仍有较大潜力，预期年内还可能有调价空间，同时近期国际油价恢复上涨，油气价差有所恢复，预计将对公司下半年业务的开展带来有利影响。

问：公司氢能业务怎么样？

答：公司控股子公司江苏氢阳能源有限公司的常温常压有机液态储氢项目技术领先，中试已经取得阶段性成果并通过专家论证。现在正在筹建日产100公斤氢源材料生产装置进行大试，装置预计6月底建成。

3月份公司公告与如皋经济开发区进行战略合作，拟共同推进氢能源汽车产业的投资，在加氢站建设、氢能源汽车示范运行、燃料电池产业化以及研发检测平台方面展开合作。

4月份，发改委和能源部出台的《能源技术革命创新行动计划(2016-2030)》，5月份国务院出台的《国家创新驱动发展战略纲要》，对氢能源产业从战略到具体行动方面都有了明确规划。政策出台后，地方政府、科研机构及企业对氢能源关注度显著提升，氢能产业化进程有明显加速趋势。
问：公司未来战略方面如何规划？

答：公司前期进行组织结构调整，将重工事业部与重装子公司合并成富瑞重装子公司，其他事业部合并成制造本部形成传统LNG装备制造业务。公司2016年5月出资279万与其他合伙人共同投资张家港新云科技产业咨询企业（有限合伙），股权占比45%。合伙企业与公司共同投资建立张家港富瑞氢能装备有限公司，主要提供氢能基础设施(液氢生产、储运设备；加氢站；高压供氢系统等)相关技术、装备和一站式解决方案，促进氢能基础设施的推广和燃料电池车辆的产业化。
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