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广东万和新电气股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                      编号：14-11
	投资者关系活动类别
	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	国金证券股份有限公司（柳小波）、民生加银基金管理有限公司（柳世庆）、招商基金管理有限公司（张珊珊）、中国银河证券股份有限公司（林寰宇）、上海申银万国证券研究所有限公司（蔡雯娟）、广东新价值投资有限公司（肖扬）

	时间
	2014年9月17日

	地点
	公司六楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	谢瑜华、刘易、李小霞（记录员）

	投资者关系活动主要内容介绍


	1、问：公司于近期推出了哪些新产品？做了哪些产品宣传？
刘易答：（1）自2014年5月起，公司先后在北京、南京、成都等地召开了主题为“心鉴—星赏 万和高端燃气热水器6星级价值标准”的发布会，展示了公司高端燃气热水器S级产品——SV56、ST56、SV36、ST26、SV16、ST16共计6款高端燃气热水器，公司发布的高端燃气热水器6星级价值标准涵盖了节能环保、舒适沐浴、全程安全、人性智能、设计美学、VIP服务等6大衡量指标，填补了高端市场的“标准空白”，结束了消费者选购高端产品“无标准”的局面，为行业构建了高端燃气热水器的价值判断体系，将推动高端燃气热水器行业消费理性价值的全面升级，开创了高端燃气热水器新时代。
（2）公司研发的“多维红外辐射高效节能灶具”经专家们鉴定后，一致认定公司的该项研发项目的热效率突破80%，项目整体技术处于国际领先水平，是一项国内外首创的高科技成果，填补了国外内空白。
（3）2014年8月，公司在顺德、北京、重庆等地先后召开“中式厨房电器4D功能价值标准”发布会，从“聚热强度、净烟力度、杀菌深度、悬烤均度”等四大功能维度重新定义中式厨房电器，同时推出行业热效率最高达73.4%的第Ⅱ代双聚能内燃火灶、行业排风量最高达21立方米/分钟的第Ⅱ代双涡轮大吸力烟机、热风循环消毒柜、三维旋转中式电烤箱等中式厨房电器。
2、问：公司2014年上半年的营销管理方面做了哪些方面的改革？

谢瑜华答：公司2014年上半年在营销管理方面实现了两个变革——组织变革和销售区域体制改革，借鉴阿米巴模式的成功经验，企业总部调整为经营部门与职能部门，明确了总部经营部门责任制与职能部门服务管理的定位，经营单元实现了独立经营、独立核算、市场业绩导向、全员参与经营、协同竞争，职能部门实现了服务、管理、监督与指导的重新定位。
3、问：公司云营销建设方面的情况能简单介绍一下吗？
刘易答：2014年上半年，公司在云营销建设方面积极探讨了全新的营销环境，面对互联网化的消费场景，年轻化的消费者需求以及顾客移动化的购物的习惯，立足于大数据思维，建立全新的营销管理系统，搭建数据管理中心、用户管理中心、二维码体系，加快布局O2O商业模式。公司已经完成销售经营管理平台、终端销售管理APP、终端导购平台、终端导购APP、竞品监控平台、热水系统选型APP等模块的开发，其中，热水系统选型智能APP——“万和热能科技”，是国内首个专业的热水系统选型移动客户端，一个集合了太阳能、热泵、多能源热水系统的技术选型，生活热水、集中式供热供暖、采暖工程的产品选型和技术方案设计的智能移动客户端，以最快捷的方式和手段传导给用户最基本的热水和采暖产品认知和选型普及。
4、问：公司近期工程采集业务情况发展如何？

谢瑜华答：（1）2014年6月，顺德区国土城建和水利局为万和电气颁发“机电设备安装专业承包三级”资质证书，取得此项资质后，万和将可承担一般工业和公共、民用建设项目的设备、线路、管道的安装，及非标准钢构件的制作、安装。工程内容包括锅炉、通风空调、制冷、电气、仪表、电机、压缩机机组和广播电影、电视播控等设备。“机电设备安装专业承包三级”资质证书的获得，意味着作为集研发、生产施工、改造、售后于一体的综合性新能源热水产品供应商，万和在建筑领域的综合能力日益增长，包括技术水平、管理水平、服务水平、质量保证能力、技术装备、建设质量等方面均获得了专业认可，也拥有了扩宽商务渠道、扩展专业优势、扩大业界影响力的新优势，同时，也为公司未来可能涉足其他新兴产业构建了资源通道。
（2）2014年6月，公司与北京某大型房地产开发有限公司正式签订了关于燃气采暖热水炉的协议，协议约定该房地产开发有限公司指定万和电气为其燃气采暖热水炉战略供应商，并将其住宅项目纳入战略合作范围，未纳入合作范围内的项目，战略合作产品也将会被优先考虑，万和也将优质的产品、质量标准及服务承诺列入了战略合作协议中。
（3）于10月23日至26日举行的2014年广粤杯欧洲高尔夫挑战巡回赛佛山公开赛，为更好地服务来自欧洲及国内的众多职业高尔夫选手，万和作为本次欧巡赛•佛山公开赛官方绿色动力合作伙伴，为本次欧巡赛•佛山公开赛赞助太阳能和空气能热水系统及服务，成为欧巡赛•佛山公开赛官方热水系统供应商。
5、问：公司是否有兼并、并购其他企业或品牌的计划？
谢瑜华答：如果有较好的项目，公司不排除兼并、并购海外优质标的和国内高科技行业的可能，但董事会将围绕主业进行有限多元化的扩张战略，对潜在标的进行充分的论证分析以及吸纳中介专家的专业意见，以把风险控制在可控范围之内并使全体股东的利益得到保障。
                                              （完）
    在接待过程中，公司接待人员严格按照有关制度规定与投资者进行了交流与沟通，没有出现未公开重大信息泄露等情况，同时已按深圳证券交易所要求签署《承诺保密函》。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2014年9月17日


