
工合空间中山站启动
支持粤港澳三地青年融入大湾区创业创新

近日，港澳及海外创业者进入内地的第二站
——工合空间中山站正式启动。工合空间中山站
的启动，将推动港澳与中山的科技成果转化、产业
融合，支持粤港澳三地青年融入大湾区创业创新，
帮助中山企业实现转型升级和国际化发展。

记者在启动仪式上了解到，工合空间是通过
与湾区内外政企、机构和院校的密切合作，为创
业者对接丰富的创业资源、信息和服务，从人才、
法律、税务、市场推广等方面提供服务，帮助港澳
企业迅速落户内地，推动内地企业进入国际市
场，促进粤港澳创新创业合作发展。中山市科技
局相关负责人表示，工合空间中山站的成立，标
志着工合港澳创业生态的进一步完善，将成为港
澳青年到内地尝试就业、创业的重要平台，成为
创业者构建全方位服务的国际化发展平台。

开幕式当天，工合空间中山站与各大院校、
机构达成各项重要合作：工合空间中山站与天台
孵化器成立的首个海外创新创业基地——伯克
利天台加速器海外创业基地揭牌；工合空间中山
站与启码策成立的孵化基地——工合生物科技
产业孵化基地揭牌；工合空间中山站与广东外语
外贸大学成立实习基地——广东外语外贸大学
实习基地揭牌。

据介绍，工合空间中山站目前已推出“中山
硅谷直通车创业加速计划（简称“IAP”），这是一
个“全球创始人计划”，由中山市科学技术局、工
合空间中山站（中山市湾合科技有限公司）与加
州大学伯克利分校哈斯商学院的天台加速器合
作承办的项目。第一期加速培训于今年1月正
式开课，第一批学员分别为致爱之礼（中山）生物
科技有限公司、广东中蓝硅氟新材料有限公司、
中山康天晟合生物技术有限公司的代表。

在IAP的基础上，工合空间中山站将逐步打
造国际性双创孵化基地，成为粤港澳及海外科技
企业交流平台。 文/图 记者 李红
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2019中山硅谷直通车
加速计划第二期启动报名

商报讯（记者 李红）记者从工合空间获悉，
目前2019中山硅谷直通车加速计划第二期启动
报名，成功入选的团队将可获得官方加速器的免
费培训课程。

硅谷直通车加速计划是由中山市科技局、工
合空间中山站与Berkeley SkyDeck（伯克利天台
加速器）合办的项目。活动横跨中山市与旧金山
两地，征集中山市乃至粤港澳大湾区范围内的青
年创业项目、高新创业项目，通过评审最终选出
5支项目队伍成为本次加速培训的国际创新伙
伴，输送到Berkeley SkyDeck参与为期3个月的
加速培训。

王昭清醒地知道，芯片企业既需
要生存，也需要技术高度，所以博威
尔这一年多来不遗余力地进行新技
术开发，完成了医疗行业一个新产品
的开发，以及卫星通信方面一项新技
术的突破。关于医疗产品，王昭表
示，目前尚处于保密阶段，可以透露
的是未来市场巨大，或将成为公司的
拳头产品。

而另外一个具有标杆意义的技
术，则是一款适用于卫星通信系统的
射频接收前端芯片，兼容北斗、GPS、
伽利略和天通标准。“北斗、GPS、伽
利略卫星定位与天通移动通信终端
一体化需求趋势成为必然，‘通导一
体化’急需兼容多个系统标准的射频
接收前端芯片。”经过一年多的研发，

目前博威尔的这款芯片在噪声系数、
频率选择性、线性度以及工艺、成本
等方面都明显优于市场上的同类产
品。

“虽然目前还没有进入到市场开
拓阶段，但从国内智能手机1800亿元
的专用芯片市场容量，以及车载智能
终端186亿元的市场容量来看，我们
的目标市场价值可以去到将近500亿
元。”王昭觉得，无论现在是否需要展
开市场开拓，这个项目都可以作为博
威尔的技术标杆和技术储备，这决定
他们站的高度。“起码不辜负我们喊
出的‘我的中国芯，让世界沸腾’这句
口号。当然，世界现在肯定不会沸
腾，但是我们一步一个脚印地前进，
就是对这句口号最好的实践。”

用心做好“中国芯”
老芯片人瞄准物联网芯片行业“老大”位置

2014年是王昭职业生涯的

分水岭，在此之前，他是广州一间

颇具规模的芯片企业高管，而在

此之后，他则来到中山成立了一

间自己的芯片企业。都说“中国

芯”难做，但王昭从走出校门就进

入这个行业，到今年，已经“一心

一意”地做了16个年头。直到创

办自己的企业一年多后，王昭终

于瞅准了物联网领域发力，用他

的话说“要做就做到一个细分领

域的龙头，可以吃肉也可以喝汤，

否则只能吃点汤渣。”公司门口墙

壁上大大的“我的中国芯，让世界

沸腾”，既是王昭的目标，也是他

正在付诸行动的事业。
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留学归来
芯片工程师一步步做到总经理

2000年，王昭从哈尔滨理工大学
电子工程专业毕业的时候，突然做了
一个大胆的决定，继续出国留学。他
觉得电子专业，不出国学习一下，恐怕
不能得到更好的发展。当年，他就奔
赴了澳大利亚开始留学生活。王昭还
是很佩服自己的适应能力的，不但在
重压之下只花了一年多的时间就完成
硕士学业，“还各种勤工俭学，甚至还
体验过搬运工。”

其实，回想一下，上大学的时候为
什么选电子专业，王昭说原因一点也
不神秘，“当时确定了两个方向，一个
是电力，一个是弱电，也就是电子，我
觉得电子应该安全很多，所以选了电
子。结果，这么一个肤浅的原因，让我
彻底与电子分不开了。”

留学归来，2003年，王昭顺利进入
广州一间国有企业控股的芯片企业，
成为一名射频芯片工程师。“那个时
候，主要做的工作就是芯片设计，我属
于研发人员。不过，几年后，我就开始
转型成为技术管理，做部门主管。这
期间，带领了公司很多大项目，比如
2008 年成功研发一款支持 TD-SCD-
MA 3G射频芯片，并在2008年奥运会
3G数据卡上使用。2009年又成功研
发一款双模射频芯片，2010年交付北
京上市企业信威科技使用。”很快，王
昭就又从部门主管升到了副总经理，
再之后便是总经理。

但正因为担任公司的高管，王昭比
普通员工更清楚地看到，2010年之后公
司发展其实已经进入了转折期，“我们
是芯片设计商，之前在产业链中拥有较
高的话语权，但是随着市场的发展，芯
片制造商将设计、生产甚至方案都一起
打包做了，并且这种趋势越来越明显，
我们本来的市场就被蚕食得很厉害。”

看到市场的变化之后，王昭知道，
传统的芯片公司需要转向了，不然迟
早被淘汰。只不过，王昭在思考这个
问题的同时，也在想另外一个问题：要
不要自己出去闯一闯呢？

经过一轮思考，王昭的答案是
“要”，他需要创办自己的公司，来实
现他对这个行业的理解。2014年，广
东博威尔电子科技有限公司在中山
成立。为什么选择中山，王昭看中的
是中山的制造业基础，“中山是芯片
使用大户。”

芯片，说白了就是集成电路，高
端的技术非常高，低端的也可以很
低。而目前全行业的共识都是中国
的芯片技术与美国存有较大的距离，
所以全行业都需要投到深入的技术
研发中去。

这一点，王昭是非常认同的，他
觉得芯片企业必须要有自己过硬的
技术储备才能有核心竞争力。但同
时，王昭也非常明白一个道理，那就
是“生存”。“技术可以高高在上，但也
可以不那么高高在上。找到好的应
用市场，反而是公司前期最重要的
事。”

定位市场这件事，花了王昭两年
多的时间。芯片可以应用在无数的
行业，但到底选择哪个行业进入，王
昭前两年一直在碰壁。“施展不开，要
么龙头企业已经牢牢控制市场，要么
那个行业不适合。”公司是由王昭和
合作伙伴的自有资金支撑搭建的，亏

损严重的时候，他觉得自己可能撑不
下去了。

好在，到2016年，王昭在物联网
和智能家居板块看到了方向。“中山
和浙江那边有几间不错的智能门锁
企业，都向我们抛来了橄榄枝，还接
到了户外亮化的大项目，都顺利展开
了合作。”而这，得益于他们之前展开
的铺垫工作。王昭介绍，他们选定了
一些行业，展开客户调查，然后再将
客户的共性问题一起解决来提高产
品的性能，再不断升级产品，物联网
产品甚至都更新到第3代了。这些前
期的培育工作，在经过较长时间的酝
酿之后，最终见了效，为王昭带来了
让他安心的业绩。

其实博威尔电子从成立之日起，
每年的业绩都是高速递增，但因为之
前的基数过小，高速增长意义也不
大。一直到2017、2018年，300%多的
增长终于带来了肉眼可见的业绩，

“去年的营收差不多达到1个亿，接下
来继续往‘科创板’2个亿的门槛挺
进。”王昭给公司定的目标很明确，一
个是做物联网芯片行业的龙头老大，

“芯片行业很特殊，只有当老大才吃
得好。还有，做这个行业必须进入资
本市场，不然根本打不过人家。”

“打卡”技术高度
成功研发兼容多种标准的卫星通信芯片

投身创业
苦苦煎熬后发掘物联网行业先机
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