证券代码：000955                                  证券简称：欣龙控股
欣龙控股（集团）股份有限公司

投资者关系活动记录表

	投资者关系活动类别

	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
■现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	申万宏源证券研究所有限公司    王立平、唐宋媛

	时间
	2018年1月27日下午

	地点
	欣龙控股工厂会议室

	上市公司接待人员姓名
	执行总裁魏毅、董事会秘书兼财务总监潘英 


	投资者关系活动主要内容介绍

	1、现场参观工厂、产品展示厅；

2、以座谈形式了解公司基本情况、经营现状及未来展望。

	附件清单（如有）
	会议纪要

	日期
	2018-1-27


附：会议纪要
1、公司主营产品主要市场情况分布如何？是否以后会更多地关注国内市场？

答：公司主营产品水刺无纺布约一半出口到欧美、澳洲、日本等地区，主要供给杜邦、金佰利、麦朗等世界知名企业。国内市场的潜力还是比较大的，公司以后应该会更多地关注国内市场。

2、公司今后是否更青睐于打造无纺终端产品，发展自主品牌？

答：公司正在进军高端个人卫生护理产品终端市场，加速实现公司从无纺卷材向无纺终端产品战略转型升级进程。为此，公司专注于无纺生产护理产品的研发与生产数十年，由OEM/ODM自然过渡到Purnatural个人卫生用品自主品牌，并因高品质受渠道青睐，已与上海阜甲等经销商签订过亿合同。

3、无纺布新材料行业发展空间如何？

答：全球下游无纺布需求广泛，快速扩容，我国成为非织造大国。2016年我国非织造布产量500多万吨，同比增长10左右%，在2009-2016年间总产量CAGR达到12%左右，目前我国占全球产量的比重超过40%，但人均终端产品消费仍较低。2）水刺法位处非织造布中高端品类，技术壁垒高，公司产能处行业领先水平。水刺法非织造布是无纺新材料发展方向，国内主要竞争对手是诺邦股份（603238），其同为水刺法的年产能约17300吨，欣龙设计产能超20000吨。3）国内终端产品渗透率提升协同人口结构调整，打开增量市场空间巨大。受益消费升级，一二线城市高端美容护理非织造布用品用途延伸，低线城市基础卫生用品渗透率提升；婴儿潮与老龄化并行，我国2016年纸尿裤市场销售量约为302亿片，渗透率约为32.9%，预计2021年我国纸尿裤市场规模将达909亿元。

4、公司与部队合作研发无纺新材料的进展如何？

答：公司与军队某部等科研机构联合攻关，成功研制出汉麻纤维混纺水刺非织造材料，该材料具有显著的天然抑菌性，同时还具有优异的吸湿透气、柔软舒适和抗紫外等特性。同时，结合其最新前沿新材料在个人卫生护理用品领域的使用，推出无纺终端产品品牌“Purnatural欣龙无纺”，进军高端个人卫生护理产品终端市场。
5、公司作为中国无纺工业的龙头、中国无纺业第一家上市企业，其优势在哪些方面？

答：公司的主要优势在于以下几个方面：

（1）技术优势

公司自成立以来，坚持以“高科技、高起点、大规模、国际化”为企业发展方向，始终把自主创新和技术研发放在首位。公司先后承担完成了多项国家和省部级科研项目，并且获得了多项奖励。公司已研发储备了一批技术含量高、产品市场潜力大的优秀项目。

（2）品质优势

公司具备较强的持续研发创新能力。公司设立以来，始终坚持以科技创新为中心来打造企业的核心竞争力，实施差异化的经营策略，技术研发紧跟国际最新发展方向，新产品接轨国际市场，不断开拓非织造材料的应用领域和开发高附加值的新产品。

（3）品牌优势

公司系国内最先引进水刺无纺材料制造技术的企业，具有行业先入优势。 “欣龙”品牌在国内外非织造材料行业中享有较高的知名度，具有良好的客户口碑及美誉度。

（4）人才优势

公司拥有良好的技术人才优势。公司自身拥有包括享受国务院津贴专家、省优专家在内的技术团队，还聘请了国内外相关院校及亚洲非织造材料协会（ANFA）和中国产业用纺织品行业协会等的专家组成专家顾问团队。目前公司拥有一支稳定专业的营销队伍。

（5）管理优势

公司先后通过了ISO9001质量管理体系、ISO14001环境管理体系、国际认证联盟（IQNET）质量认证并通过了水刺等产品的ISO9001质量认证；企业实施了标准化战略，通过了“标准化良好行为企业”国家AAAA级认证。
6、公司未来如何发掘自身潜力，发展主营业务？

答：公司目前主要业务水刺无纺盈利状况稳定，营收稳健增长。近年在无纺终端产品市场扩容，需求明显向好的背景下，公司聚焦水刺无纺主业，逐步剥离历史遗留亏损副业，未来专注优势水刺无纺布业务，以期扩大市场份额。子公司海南欣龙无纺股份有限公司主要进行位于海南的优势主业，主要业务为生产销售水刺、熔喷产品，2016年营业收入4.4亿元，净利润859万元，公司逐步发力高附加值的无纺深加工制品，为公司带来了较好的业绩表现，2017H1营业收入2.8亿元，净利润1484万元，产能利用率目前已超80%，未来盈利较为稳健。全资子公司宜昌市化工新材料有限公司，以生产销售磷酸盐化工产品为主要业务，因产品未能迎合市场需求，2016年亏损2418万元，公司对该项目进行减亏止损，目前已计提充分减值，并计划于未来几年逐步进行剥离。全资子公司宜昌市欣龙熔纺材料有限公司，之前以生产纺粘为主要业务，2016年亏损751万元，当前市场行情发生变化，生产线发生功能性贬值，目前以生产熔喷产品为主，对原生产线已进行相应计提工作，2017H1亏损335万元，亏损逐渐缩小，有望在18年实现盈利。子公司湖南欣龙SMS非织造项目于2016年新投产，2017年尚处于客户开拓和客户磨合期，生产效率偏低，成本偏高，17年仅实现微利。18年预计产能利用率会较大提升，盈利能力将有所增强。母公司逐步将全资子公司海南欣龙丰裕实业有限公司的股权转让，寻找有实力的合作伙伴盘活上市公司资产。
7、公司在海南的土地储备情况及发展前景如何？
答：公司在海南拥有近千亩土地，均位于海口澄迈核心老城区。根据海南省政府发布了《海南省旅游发展总体规划》，公司所处澄迈县老城区刚好处于海澄文一体化经济圈核心位置，同时也是海口“半小时生活圈”核心组成部分，具有先发优势，可以抢先布局相关产业，充分放大政策红利。1）公司所处澄迈县为著名旅游景区，先后获得“世界长寿之乡”、“中国绿色名县”等六十多项国家级以上殊荣。此外，该县紧靠海愉中、西干线、环岛西线高速、中线高速、绕城高速、粤海铁路和西环高铁等多条省内干道，交通便捷，且周边有海口朗庭，喜来登等多家五星级酒店，配套设施完善。2）目前海澄文经济圈建设仍处于初期，2016年三市县合计GDP为1703亿元，约占海南省GDP总量的42%，距离省委省政府提出的到2020年三市县GDP占全省50%以上，旅游收入占25%以上仍有一定距离；3）公司充分利用自身区位优势，提前进行布局，并与长城和华安签订《合作框架协议》，根据该项协议，公司将在合作机构的协助下，寻找各类别优质资产及布局多产业的项目，未来有望发展成一个多产业综合体，从而改善单一的经营模式，使整体产业规模爆发式扩张。
