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(记者谭谟晓、王淑娟)把房子
抵押给保险公司，住在家里，每
月就可以领取不低的养老
金……这样的老年生活听上去
是不是很惬意？然而，这一被寄
予厚望的养老新选择缘何遇
冷？投保老人有什么感受？还需
要哪些扶持政策？记者近日在
北京、上海等试点地区进行了
调查。

试点进展缓慢，四

年承保不足百户

北京的赵先生夫妇年逾古
稀，老两口去年投保了幸福人
寿的住房反向抵押养老保险产
品，将自己 70 多平方米的房子
做了抵押，每月可从保险公司
领取养老保险金 1 . 7 万元，生
活水平明显提高。

这种俗称“以房养老”的住
房反向抵押养老保险，是指拥
有房屋完全产权的老年人，将
其房产抵押给保险公司，但继
续拥有房屋占有、使用、收益和
经抵押权人同意的处置权，并
按照约定条件领取养老金直至
身故；老人身故后，保险公司获
得抵押房产处置权，处置所得
将优先用于偿付养老保险相关
费用。

2014 年 7 月，原保监会在
北京、上海、广州、武汉正式开
展老年人住房反向抵押养老保
险试点，试点截止时间为 2016 年 6 月 30 日。

2016 年 7 月，原保监会决定将试点范围
扩大至各直辖市、省会城市、计划单列市以及
江苏省、浙江省、山东省、广东省的部分地级
市，试点期间延长至 2018 年 6 月 30 日。

从试点情况来看，“以房养老”保险有效
提高了参保老人的可支配收入。据上海保监
局数据，截至今年 6 月底，上海参加住房反向
抵押养老保险的签约客户共 46 户，领取养老
保险金的有 32 户，每户月均领取养老金约
12104 元。

但受多重因素制约，试点进展仍显缓慢。
截至今年 6 月底，有多家保险公司获得了试
点资格，但只有幸福人寿开展了业务，共有
98 户家庭 139 位老人完成承保手续。

老人有顾虑，保险公司也不积极

记者调查了解到，虽然此项业务承保人
数不多，但感兴趣的老人其实并不少。只是受
传统养老观念、产权纠纷、相关配套政策尚需
完善等因素影响，试点开展起来困难重重。

“在中国‘养儿防老’的传统观念影响下，
一些人难以接受‘以房养老’。”南开大学金融
学院教授朱铭来说，很多老人也难以接受自
己辛苦一辈子挣来的房子未来成为别人的。

还有一些老人在房屋价值
评估、投保后但中途能否顺利
退保等方面有些顾虑。幸福人
寿住房反向抵押养老保险项目
负责人赵水龙说，幸福人寿会
与投保人共同选择和委托一家
具备国家一级资质的房地产评
估机构进行房屋评估并出具评
估报告；一般保险产品犹豫期
15 天，反向抵押养老保险的犹
豫期为 30 天。客户可随时退保
赎回房屋，终止保险合同，但要
承担一定的手续费等。

另有一些有“以房养老”意
向的老人，因为房产所有权不
完整或者子女反对等原因，没
有完成承保手续。例如，上海的
王老先生非常想参加“以房养
老”，但妻子过世后，房子的部
分产权归儿子所有，变成了不
完全产权，儿子不同意老人将
房子抵押给保险公司，因此陷
入僵局。

对保险公司来说，开展这
项业务的积极性也不太高。一
位保险公司高管坦言：“‘以房
养老’保险属于保本微利型业
务，需要不断向老人支付养老
金，在老人过世后才能处置房
产，对现金流有很高要求，因此
保险公司积极性不高。”

政府和市场要共

同呵护，让更多老年人

受益

“‘以房养老’为老年人提供了新的养老解
决方案。”中国社科院世界社保研究中心主任
郑秉文说，满足了老年人希望居家养老、增加
养老收入、长期终身领取养老金的三大核心
需求。

他认为，尽管“以房养老”保险在较长时
间内会是一个小众产品，但它还是有市场的，
空巢家庭等需要这样的产品，因此需要政府
和市场共同呵护。

业内人士表示，“以房养老”保险涉及房
地产、金融、财税等领域，除传统保险业务需
要应对的长寿风险和利率风险外，还增加了
房地产市场波动风险、房产处置风险、法律风
险等，特别是当前相关法律法规尚不健全，业
务流程管理和风险管控难度较大，税收方面
也缺少政策扶持。

银保监会有关部门负责人说，将认真总
结试点经验，加强与相关部委的沟通协调，推
动完善配套政策，探索业务经营规律，逐步建
立规范有序的住房反向抵押养老保险市场，
鼓励更多保险公司参与，扩大和优化保险产
品供给，让更多老年人受益。

专家建议，保险公司应完善养老产业链
布局，探索通过引入长期护理保险与“以房养
老”保险产品有效融合、发展康复医疗等，为
老年人提供更全面、多层次的养老服务。

新华社福州 7 月 4 日电(记者郑
良)火爆时需排队一个月才能买上其
所发行的虚拟货币，短短一年内就吸
引会员 35 万人。曾经在网络上火爆的
所谓“互联网金融创新平台”——— 沃客
理财，其实是一个只有小学文化程度
的犯罪嫌疑人搭建的传销平台。

根据近日福建泉州市公安局通报
的情况，这起传销案形成高达 309 层
的传销网络，涉案总金额 50 亿元。

所谓发行“虚拟币”其

实是在后台“设局”

位于泉州晋江市繁华地段的一处
高档写字楼 15 层，沃客生活信息科技
有限公司大门紧锁，透过玻璃门，可以
看到地面散落着不少宣传画册。

“以前这里门庭若市，来自全国各
地甚至海外的投资者络绎不绝，投资
缴款还得排队。”多名沃客理财投资者
告诉记者。

沃客生活信息科技有限公司宣称
是一家“互联网+”投资公司，其经营
的沃客理财号称集互联网金融理财优
点于一身。如今，在互联网上仍然可以
找到其宣传信息：“45 天投资翻倍，一
年可获得十倍收益”“只要有闲钱，躺
着也能赚钱”。

据了解，沃客理财是犯罪嫌疑人
王良妙于 2015 年 3 月设立的网络理
财平台，宣称经营“DEMWK 新加坡
外贸进出口公司”发行的虚拟货币
CPM。参与投资者需有老会员推荐，
缴费购买激活币成为会员，缴纳 700
元就可以成为一星会员，最高的六星
会员需缴纳 3 . 5 万元。成为会员后，
根据缴纳金额获得 100 至 5000 不等
的 K 币。

王先生 2015 年 11 月成为沃客理
财会员。他说，会员有静态和动态两种
收益模式。静态模式就是用入会时获
得的 K 币购买 CPM 虚拟货币，动态
模式则是发展下线人员抽取佣金。

宣称让投资者“躺着就能赚钱”的
就是静态收益。据王良妙交代，CPM
跟新加坡的公司没有任何合作关系，
是其在网络平台上创设并发行的，初

始限量发行 30 万个，发行价格 2 美
元，CPM 只能在会员之间买卖。随着
不断有新会员加入参与交易，CPM
的价格会不断上涨，当上涨到一定价
位时，王良妙等人会在后台按 1：1 比
例进行拆分。拆分后，会员持有的
CPM 会倍增，倍增后价格会回落到初
始价格，这时会员就可以出售 CPM
换取现金。每个会员账户最多参与 7
次 CPM 拆分，其后该账户自动出局。

动态收益是发展下线获得的佣
金，不同会员级别抽成比例不同，且抽
成方式多种多样，包括推荐奖、对碰
奖、领导奖、商务中心奖等。

据了解，从 2015 年 3 月至 2016
年 5 月案发，王良妙网络传销团伙在
全国 31 个省份以及菲律宾、新加坡等
国发展会员 35 万人。

今年年初，晋江市法院对这起案
件作出一审判决，主要犯罪嫌疑人王
良妙犯组织、领导传销活动罪，被依法
判处有期徒刑 13 年，其余 30 名犯罪
嫌疑人分别被判处 1 年至 7 年不等的
有期徒刑。

铺天盖地宣传营造“暴

富”神话，“空手套白狼”获

利 12 亿元

据了解，王良妙通过拉人头发展
会员，从会员缴费抽成等获利达 12 亿
余元，多名团伙成员获利数千万元至
数百万元，大量投资者血本无归。

记者调查发现，沃客理财打着“互
联网金融”旗号，以高额收益为诱饵，
通过开办培训班、在五星级酒店举行
酒会、租用高档写字楼和商务会所接

待前来考察的会员，投巨资在一些
新闻媒体上刊播软文、广告等，铺天
盖地宣传，营造“暴富”神话。

2015 年 10 月，沃客生活信息
科技有限公司在一家五星级酒店举
办了盛大的推介会，发布沃客生活
网上线信息，邀请了全国各地会员
代表、新闻媒体、“互联网专家”等参
与。在随后的一些宣传中，沃客生活
信息被吹嘘成“互联网创新的优质
平台”“互联网+”绝无仅有的模式。
王良妙现身说法：“目前每天都有几
百个会员在进账，开完这场会，会员
肯定倍增，翻倍再翻倍，有这么多会
员进场，没有什么事做不成。”

2015 年下半年至 2016 年上半
年，沃客理财多次举行类似推销活
动，吹嘘其“创新”模式，但其目的就
是拉人头加入会员。

晋江市公安局经侦大队办案民
警说：“沃客理财并没有销售实际的
产品，会员购买的虚拟货币 CPM
不具有实际价值，也不与任何实际
产品挂钩，其所有资金都来自于会
员缴纳的会费。老会员获利来源于
新会员投入的会费，整个系统的运
作依赖于新会员的不断加入及资金
投入，如果没有新会员加入最终就
会崩盘。”

沃客理财平台上，有一张投资
CPM 虚拟货币收益表：投资 700
元，7 次拆分 315 天，获益 7560 元；
投资 3 . 5 万元，7 次拆分 315 天，获
益 47 . 2 万元。

“身边不少人都在投资沃客理
财，不断有‘暴富’的故事传出，到后
来投资者越来越多，甚至需要排队

近一个月才买得到 CPM 虚拟货
币。”晋江的一名投资者告诉记者。

记者调查发现，在暴利引诱下，
投资者趋之若鹜。传销团伙的一些
上线人员建立微信群，将会员的收
益“晒出来”，包括某某会员最近用
投资收益买了百万元豪车，在厦门
等地买了房等信息，刺激投资者加
大投入、发展下线。

“庞氏骗局”频现，投

资者为何“飞蛾扑火”？

泉州市公安局经侦支队负责人
说，此类“空手套白狼”“拆东墙补西
墙”的“庞氏骗局”之所以屡屡得手，

除了犯罪团伙天花乱坠地宣传忽
悠，更多是利用了投资者的心理。

记者调查发现，不少投资者都
清楚沃客理财非法传销的实质，但
认为自己不会成为“击鼓传花”的最
后一个人。接受警方调查时，一名投
资者说：“所谓的 CPM 虚拟货币本
身没有任何价值，在其他平台也没
法交易，只能转手给新进场的会员，
迟早会崩盘。”有投资者说，投资金
额不算高，而且 45 天就可以翻倍，
一年时间能翻十倍，就算明知道会
崩盘，也可以赌一赌，毕竟不断有会
员再加入，崩盘时自己已经脱身。

但实际上，不少投资者赚到第
一笔收益后，不断增加投入，越陷越
深，很多投资者还没等拿到收益，平
台已经崩盘。从公安机关调查情况
看，沃客理财平台设立之初就投资
的人确实赚到了一些钱，但总的来
看，没有赚到钱、收不回成本的占大
多数。

记者调查发现，从事非法传销
过程中，王良妙等人注册了多家公
司，如沃客生活信息科技有限公司、
沃客生活汽车贸易有限公司、沃客
生活电子商务有限公司等，通过合
法外衣掩盖其非法传销本质，让投
资者防不胜防。

厦门勤贤律师事务所律师曾凌
说，互联网传销影响范围广、参与人
数多，社会危害大，加大打击的同
时，要加大监管力度，工商、公安等
部门在发现传销组织苗头时就应该
及早介入，迅速查处，及时消除风险
隐患，防范事态扩大蔓延；同时要加
强对投资者的风险教育。
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需排队买的“虚拟币”原是传销局
起底涉案 50 亿元的沃客理财骗局套路：铺天盖地刊播软文，营造“暴富”神话
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