证券代码：002641                        证券简称：永高股份

永高股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                       编号：2015-010

	投资者关系活动类别


	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
 
□一对一沟通
□其他                             

	参与单位名称及人员姓名
	机构投资者：民生证券左树威、范劲松

	时间
	2015年6月3日  下午3：00

	地点
	公司四楼会议室

	上市公司接待人员
	董事会秘书陈志国、证代任燕清、助理盛伟建

	投资者关系活动主要内容介绍


	1、公司有没有考虑往互联网方向发展？
公司2014年9月在京东商城开设了旗舰店，一方面是加强公司产品推广与宣传，另一方面也希望借助电商这个平台对传统的销售模式有个新突破。同时公司正在推进微博、微信等创新营销手段，也正在考证推进网络商城B2B、B2C销售的可行性，通过一些模式的创新来分析用户需求、提升营销效率。

2、公司有无股权激励或员工持股计划？
公司目前暂时还没有具体计划，但是会适时考虑推出股权激励计划等。
3、浙江省推出的“五水共治”公司中标及供货情况？

2014年，公司共参加浙江省“污水治理”项目投标65个，中标32个。2015年招标工作已经开始，公司目前中标情况仍然良好。

“五水共治”已中标项目将在2-3年内实施，预计2015年将新增销售收入3-5亿元。
4、请问公司的燃气管道业务拓展情况？

答：近几年公司比较重视燃气管道的发展，目前还在在不断开发和完善燃气管道专业生产的设备配置和技术、品质保障体系，现主要还在研发燃气管件，特别是阀门技术，现阀门的模具正在开发中。燃气管道目前已有少量订单。

5、公司家装事业部的发展情况
公司“家装事业部”是公司为拓展家装业务新成立的专项事业部，2014年取得了一定的成绩。2015年，公司会进一步加强家装产品的推广力度，力争使公元“优家管”成为公司新的盈利增长点。
6、公司未来对区域布局有什么样的规划？

目前公司在华东、华南、华北、西南都有生产基地，未来的方向会考虑向西北地区发展，通过新建或并购，如有合适的对象会首先考虑并购。

7、公司目前有多少经销商？

公司在全国建立的经销商、分销商、零售商多层次、一体化的销售网络体系，可以实现产品的快速分流。目前公司在全国拥有一级独立经销商1100多家。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2015年6月3日


