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我市各家装公司积极备战“金九银十”
各种促销活动让人眼花缭乱

名目繁多的促销纷纷推出

一说到家装旺季，最大的特点就是
家装公司活动增多。加上一些公司正
值周年庆，都推出了不少有力度的活
动。如某装饰公司正好迎来5周年店
庆，在9月份活动期间，从签单5万到15
万，每一单都有不同的家电相送。另一
装饰公司推出了“人本设计”理念，参加
活动的消费者进店就有抵用券相送，交
纳500元活动定金更有好礼相送。

旺季营销呈三种形式

从各家的活动可以看出，为了备战
即将到来的旺季，家装公司的营销方式
基本分成三种：主材升级型、小区特惠
型和服务推广型。

主材升级型是较普通的营销形式，
也是大部分拥有家装套餐的公司推出
最多的活动。花某一套餐的钱可选择

高于此套餐的主材，直接就能看得见的
优惠也是消费者最买账的。

而小区特惠就是针对某一刚交房
的新小区，进行全面的小区营销，如某
装饰公司为一正在交房的小区推出了
免费验房、量房、免费设计等活动。

而服务推广则属于为公司树立良
好口碑，吸引客户。展示工地除了体现
出家装公司对施工和管理水平的自信，
同时也是拉客源的重要营销手段。看
工地引客户，成为家装公司开辟客源的
营销战场。

从游击队手里抢客户

家装公司之间的竞争，最终都体现
在自身优势上。

一装饰公司负责人李先生表示，行
业发展到如今，打价格战、争客户的时
代基本已过去，靠价格战拉客户最终伤
害的还是消费者，而增强自身优势吸引

客户才是硬道理。
另一装饰公司总经理江先生告诉

记者，该公司首创的室内面积计价形
式，引得不少消费者好评：“我们装修不
算公摊面积，只按室内实际面积收费，
赢得了良好的口碑。”同时他还表示，公
司在深度发展时做好定位也很重要：
“比如我们面对一些二手房这些普通工
薪阶层，针对他们开展一些服务和促
销，抓对了消费群体，就等于抓住了机
遇。”

而当谈到家装市场狼多肉少的情
况时，李先生表示，如今80%左右的消费
者装修时依旧选择的是家装游击队，所
以在横向发展放缓的情况下，依旧有可
开发的市场：“如何抓住这80%的人，是
企业的关键。但这除了需要各家企业
自身的宣传外，更需要整个行业的共同
努力，让消费者了解正规家装公司的好
处，从而选择品牌家装公司。”

（本报记者 黎涛）

夏季家装淡季即将过去，
“金九银十”的家装旺季马上
到来。“淡”了两三个月的家装
公司在8月底就开始发力，我
市家装公司都有哪些促销举
措？为了跟游击队争抢装修
户，是否会打价格战？记者采
访了知名家装公司的营销负
责人。

随着装修旺季到来，木地板行业概念
性产品再度兴起。近期，多个品牌推出抗
菌地板，宣称“抗菌率可达99%以上”、“抗
菌寿命与地板寿命同步”……抗菌地板真的
有这么神奇吗?是真抗菌还是概念炒作?

对此，业内人士指出，抗菌地板的原理
是添加抗菌剂，实际作用有限，国外技术则
相对成熟，但消费者在实际购买中还需谨慎。

“抗菌”和“杀菌”有何区别？

那么，抗菌地板的作用到底如何?是预防
细菌滋生还是抵抗细菌侵入抑或是彻底杀灭细
菌？专家指出，抗菌和杀菌是不同概念，不能
把抗菌和杀菌混为一谈。

目前市场上的抗菌强化地板都是在基材中
添加了抗菌剂，只能对地板表面的细菌起到一
定的抑制作用，没办法杀灭空气中的细菌。面对
国内经久不衰的抗菌概念热潮，专家表示：“抗
菌地板会是未来地板业发展趋势，但就目前而
言，还有许多技术问题都是不成熟的、需要解决
的，尤其是抗菌的安全性等问题。”

业内人士指出，地板产生细菌，主要容易发
生在使用过程中，地板与地板的缝隙是霉菌、尘
螨等细菌积聚的“温床”。仅凭在生产中加入一种
所谓的抗菌剂，就想消灭这些生活中的细菌，有些
不太实际。

抗菌检测标准尚未出台

中国林产工业协会木地板专委会的专家告诉记
者，目前国内尚没有统一的抗菌地板技术检测标
准，抗菌地板抗菌效果能持续多久，能抗哪些病菌，
均没有具体标准。

中国建筑学会室内设计分会佛山专委会秘书长谢
智明表示，抗菌地板的功能有被夸大的嫌疑，世界上
没有能够彻底消灭细菌的地板。

他特别提醒消费者，在关注地板功能的同时，千
万不要忘了严格把控地板质量这一关。目前抗菌产品
领域还是缺乏必要的监管，而且标识使用混乱不堪，监
督机制亟须完善。然而，他坦言，如果要制定行业标准
还有很大难度，需要联合医疗、建材、环保等部门，跨
领域合作才能够出台相关规范。

（据新浪）

让照明更健康
健康的照明环境，首先要控制好

亮度，过强或者过弱都会损害视力和
健康，基础照明可参考以下范围：
15-20平米适配60-80瓦；30-40平米
适配100-130瓦；40-60平米适配220
瓦左右；然后要选择优质的光源，标准
是光线稳定柔和，无频闪、无眩光干
扰、节能，最好选择专业大品牌的产
品，不要只追求灯具的美观，而在光源

上贪小便宜。
隐形的装饰——彩色光源

如果你在大多数时间喜欢宁静清
淡的视觉效果，但偶尔也需要一些跳
跃热烈的变化，那么用彩色光源做装
饰是最佳的选择，照明的形状、形式、
地点可以任选，开关关闭时，一切如
常，开启时，空间立刻换上一种气氛。
红黄色系主打热情、温暖，桃色系性
感，紫色系神秘，绿色清新，蓝色则有

未来和科技感。
小灯罩 大变身

室内气氛的改变只通过一只小小
的灯罩，你是否想到过这个点子？把
原本素素的灯罩换成显眼的色彩，发
散出的光线也随着改变，夜晚的色调
跟着变化，为了加强这种效果，可以配
合光源的变化，如选择大红色灯罩，可
以将光源换成暖光，热烈温暖的气氛
更加强烈。 （小艺 整理）

选灯 宝典 让家庭照明更健康

“杀菌”还是“抗菌”？
地板抗菌标准亟待出台


