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时代的变迁带来消费方式
的改变，“互联网+”事实上是消
费方式与消费习惯的改变，紧
跟潮流，顺应趋势，方能在激烈
的市场竞争中取胜。 兴盛优选
作为社区电商的龙头企业，便
是其中的佼佼者。

记者了解到， 作为湖南社
区电商的领跑者， 兴盛优选打
破了多年以来形成的格式化零
售模式， 将传统门店与新零售
有机结合，建立了“线上预售+
线下自提”的全渠道零售体系，
为消费者和商家提供了实惠、
便捷、 有保障的服务平台以及
购物体验， 逐步走出了一条颇

具特色的社区电商发展之路，市
场份额及平台影响力跃居全国前
列。截至目前，该公司已在全国拓
展11个省份400多个城市， 门店
拓展超5万家，2019年销售额将
突破100亿元。

“借助兴盛优选平台渠道优
势， 湖南粮食集团优质产品打开
了走进广大消费者餐桌的新通
道， 消费者也将获得电商直销带
来的实惠，”兴盛优选总裁周颖洁
兴致勃勃地介绍，“兴盛优选在给
消费者带来全新生活体验的同
时， 全面开启了全社会社区电商
的新时代， 前店后厂模式去掉了
中间商环节， 兴盛优选在价格上

有天然的优势， 平台上所有的商
品较之于商超等渠道要便宜两成
左右”。

此次牵手湖南粮食集团，兴
盛优选总裁周颖洁更是信心满
满，她坦言，粮油产品与老百姓生
活紧密相连， 息息相关， 湘粮品
质，物美价廉，势必会受到广大消
费者追捧，经过双方共同努力，力
争2019年双方合作突破1个亿的
销售额， 力争2020年双方合作达
到5个亿的销售额， 力争5年内双
方合作达到30个亿的销售额规
模， 让湖南粮食集团的商品走向
各国，走向千家万户，塑造湖南粮
油的新形象。

湖南粮食集团与兴盛优选签署战略合作协议 “粮油产品+社区电商”新零售模式起航

优质粮油上电商，价格实惠近两成
今后，想要购买物美价廉的放心粮油产品，

又多了一个社区电商新渠道。
4月15日上午，湖南粮食集团有限责任公司

（以下简称湖南粮食集团）与湖南兴盛优选网络
科技有限公司（以下简称兴盛优选）在长沙举行
战略合作签约仪式， 这也意味着湖南粮食集团

“粮油产品+社区电商” 的联合新零售模式正式
起航。

湖南粮食集团党委书记、董事长全臻，兴盛
优选董事长岳立华代表双方签署项目战略合作
协议。本次签约仪式由湖南粮食集团党委委员、
董事， 金健米业党委书记、 副董事长陈根荣主
持，同时，湖南粮食集团党委委员、金健米业总
裁陈伟， 兴盛优选总裁周颖洁代表双方签署供
货协议。

湖南粮食集团党委副书记、副董事长、总裁
杨永圣表示， 此次湖南粮食集团与兴盛优选携
手打造家门口的新型“社区粮店”，“好粮油”产
品通过电商平台走进广大消费者的餐桌， 让更
多的消费者轻松体验到社区新零售模式下的
“湘粮品质”。

■记者 潘海涛 通讯员 程彧喆

随着互联网时代的到来，
各行各业都在拥抱互联网，迎
接其带来的挑战和机遇。 粮油
产业自然也不例外， 粮油产业
电商纷纷崛起， 互联网经济浪
潮汹涌来袭。

敢为人先， 湖湘品质。在
“互联网+”的风口，湖南粮食集
团一直走在潮流前端。4月15日
上午， 湖南粮食集团正式牵手
兴盛优选，开启了“粮油产品+
社区电商”的联合新零售模式。

“让消费者吃上‘放心粮’
是我们的责任， 为广大消费者
提供优质、健康、安全的‘好粮
油’ 产品是我们一如既往的追
求”， 湖南粮食集团党委副书
记、副董事长、总裁杨永圣在致
辞中表示， 此次战略合作将充
分发挥湖南粮食集团粮油产品
资源优势与兴盛优选平台渠道
优势，整合线下和线上“两个市
场”，以更高的定位和更大的格
局，扩展更多维度、更多形式的

合作模式， 携手打造家门口的新
型“社区粮店”，让湖南粮食集团
“好粮油”产品通过兴盛优选平台
走进广大消费者的餐桌， 保障和
丰富市民的“米袋子”、“菜篮子”，
让更多的消费者轻松体验到社区
新零售模式下的“湘粮品质”。

民以食为天， 粮油行业作为
一个民生工程， 食品安全牵系万
家，可靠的品质保障至关重要。

湖南粮食集团党委委员、金
健米业总裁陈伟在此基础上进一
步补充道， 湖南粮食集团作为我
省国有大型综合性粮油企业，集
团不仅拥有中国粮食第一股———
金健米业、 四个农业产业化国家
级重点龙头企业， 还拥有享誉全
国的金霞、裕湘、银光、新中意等
中国驰名品牌， 打造了许多极具
“湘”字特色、深受消费者青睐的
粮油精品，产品涵盖米、面、油、
奶、米粉、速冻食品、休闲食品等，
完全可以为消费者提供稳定、安
全、健康、营养的食品保障。

对于家住长沙市四方坪
万煦园小区的陈丽而言 ，白
天上班， 下班又要急着回去
带孩子，家里老人腿脚不便，
每次买米买油都是一种负
担， 现在通过兴盛优选购买
湖南粮食集团的产品， 不仅
物美价廉， 而且还把货物送
到小区楼下， 下班就能提回
家，真是方便又实惠。

今后不仅城市居民能享
受如此便利，互联网带来的这
一福利也将广阔的农村囊括
在内。兴盛优选总裁周颖洁告
诉记者，“兴盛优选的物流体
系将跟随兴盛优选业务布满

中国省会城市，与此同时，还将
以省会城市为圆心，深度布局地
级市、县、乡镇，实现‘211’的物
流配送模型，即消费者当天晚上
11点前下单，第二天上午11点前
到货， 达到极致的购物体验，湖
南是兴盛优选的发源地，这一物
流体系将在今年实现湖南所有
乡镇的全覆盖”。

极致的购物体验固然重要，
但产品质量才是消费者关注的核
心。当下，随着市民生活水平的不
断提高，市民消费观念也由“吃得
饱”向“吃得好、吃得健康”转变。
近年来， 湖南粮食集团一直致力
于全产业链现代农业的打造，从

源头的金健种业到集生产、加工、
销售于一身的金健、金霞、裕湘、
银光，精深加工的金健速冻，专业
市场湘粮国际、 研发机构中南粮
油科学研究院， 湖南粮食集团打
造了一条完整的全产业链闭环，
最大化保障了市民餐桌安全。

据悉， 湖南粮食集团与兴盛
优选同为根植湖南本土的优秀企
业， 经营理念与发展战略高度匹
配，未来双方必将携手共进，充分
利用双方资源及平台优势， 不遗
余力地推动战略合作结出硕果，
为广大消费者提供极致的消费体
验，做大做强双方品牌，在互利互
惠中实现合作共赢。

新模式

湖南粮食集团触网，优质粮油上电商 新体验

湖南乡镇全覆盖，十二小时送货到家

新目标
价格优惠近两成，力争5年销售30亿

湖南粮食集团党委书记、董事长全臻（右一），兴盛优选董事长岳立华代表双方签署项目战略合作协议。

领导嘉宾共同见证湖南粮食集团牵手兴盛优选开启“粮油产品+社
区电商”的联合新零售模式。


